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  Douglas Karr   關注 X  2015 年 5 月 19 日 1分鐘閱讀 

 
   有時候，並不是真正使您成真的龐大，大型企業，複雜的平台。 今天，我們收到了設計人員提供的一些樣本單頁紙，看起來很棒，但當我將其轉換為PDF時為12Mb。 老實說，我對PDF壓縮一無所知，因此我去Google搜索了最佳設置和教程。
 我發現是一顆寶石– 小pdf。 忘記設置，忘記教程……只需拖放PDF文件，它就會為您壓縮。 
 

 smallpdf上的當前PDF功能
 	壓縮PDF –大大減少PDF的文件大小
	去PDF –將多個PDF文件合併為一個文件
	拆分PDF –從所選頁面創建新文檔
	解鎖PDF –解鎖受密碼保護的文件
	JPG到PDF，PDF到JPG –將圖像轉換為PDF，反之亦然
	Word轉PDF，PDF轉Word 
 
 –將Word文件轉換為PDF，反之亦然
	Excel轉換為PDF，PDF轉換為Excel –將Excel文件轉換為PDF，反之亦然
	PPT轉PDF，PDF轉PPT –將PPT演示文稿轉換為PDF文件，反之亦然
	發信 –他們甚至提供了新服務，可以在紙上打印PDF並將其發送到任何地址
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  Douglas Karr
  Douglas Karr 是 CMO 的 開放洞察 和創始人 Martech Zone。 道格拉斯幫助了數十家成功的 MarTech 新創公司，協助進行了超過 5 億美元的 MarTech 收購和投資盡職調查，並繼續協助公司實施和自動化其銷售和行銷策略。 道格拉斯是國際公認的數位轉型和 MarTech 專家和演講者。 道格拉斯也是一本傻瓜指南和一本商業領導書的出版作者。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
      有幫助嗎？ 不要錯過一篇文章...
 訂閱我們的每週通訊，直接在您的收件箱中接收我們的最新文章！
 
     輸入您的電子郵件地址  
  
 
 
  
 
 
 
 
 
   相關文章
 
   
 TextSniper：一款必備的 MacOS 應用程序，可從螢幕上即時擷取文字
 2024 年 3 月 7 日
 
  
 故事情節：透過可在 10 分鐘內建立的產品導覽和演示來轉換訪客
 2024 年 3 月 5 日
 
  
 WordPress：如何將分頁頁 301 重新導向到父 URL
 2024 年 3 月 5 日
 
  
 最受歡迎的稍後閱讀書籤平台是什麼？
 2024 年 3 月 4 日
 
 
 
 
 
   因此，檢查
  關閉  
  	  
 
  最受歡迎的稍後閱讀書籤平台是什麼？  2024 年 3 月 4 日 
 
 
	  
 
  應對 Martech 技術半衰期的縮短  2024 年 3 月 1 日 
 
 
	  
 
  簡化數位行銷活動的 6 個新興 Martech 工具  2024 年 3 月 1 日 
 
 

 
 
   
  揭露聲明

Martech Zone 是一個完全免費的網站，通過推薦、附屬鏈接和廣告獲利。
     
 Martech Zone 成立於 Douglas Karr 並在他的公司下運作， DK New Media，LLC，一個令人自豪的退伍軍人擁有和經營的組織。 道格拉斯是一位數位轉型演講者和顧問。



 
 



加入我的每週通訊


     訂閱 不要錯過文章！ 每週一早上，我們所有文章的註冊和摘錄都會發送到您的收件匣。
 
       首先， *   
  姓 *   
  電子郵件 *   
    如果您是人，請將此字段留空。   
  訂閱 
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    建設者

	分析 UTM 產生器使用 UTM 參數輕鬆建立 URL，以精確追蹤您的行銷活動。

	推薦垃圾郵件透過從報告中過濾掉引薦來源垃圾郵件，保持分析的準確性。

	谷歌評論鏈接快速找到並分享您的 Google 評論鏈接，以提高您的在線聲譽。

	防曬指數記錄使用自訂 SPF 記錄保護您的電子郵件傳送，最大限度地降低垃圾郵件和網路釣魚攻擊的風險。





 
  計算器

	轉換率計算器透過輕鬆計算轉換率來優化您的行銷工作。

	每次操作成本計算器透過計算廣告活動的每次操作費用 (CPA) 來確定廣告的有效性。

	最小樣本量計算器使用正確的調查樣本量確保統計準確性。

	投資報酬率計算器透過輕鬆計算投資報酬率來衡量行銷策略的成功與否。

	線上評審影響透過了解額外客戶評論的影響來預測您的銷售成長。





 
  轉換器

	CSV 到行轉換器將 CSV 檔案轉換為行並再次轉換回來，以簡化資料處理。

	十六進位到 RGB 轉換器對於您的設計項目，可以輕鬆地將十六進位代碼轉換為 RGB 值，反之亦然。

	虛榮電話號碼轉換器將您的文字轉換為個人化電話號碼，以便於撥號。





工具

	行動電子郵件主題行確保您的主題行可在行動裝置上查看，從而最大限度地提高電子郵件開啟率。

	密碼生成器建立強大的密碼以增強您的線上安全。

	您的IP地址快速發現您的 IP 位址以用於網路和故障排除目的。

	字元和字數計數器使用我們的字元、單字和句子計數工具來完善您的內容。





 
  觀眾

	CSS檢視器使用我們的壓縮和解壓縮工具優化您的 CSS 文件，以加快網站載入速度。

	JSON查看器美化或壓縮 JSON 資料以提高可讀性或效率。

	HTTP 標頭檢視器需要檢索頁面或 API 的 HTTP 請求的標頭資訊？此標題檢視器可讓您發布您的請求。

	YouTube 縮圖檢視器想要檢索 YouTube 影片中的所有 YouTube 圖片嗎？這個簡單的工具提供了所有這些。





查詢

	DNS 傳播檢查器即時檢查全域 DNS，以確保您的網域變更已傳播。

	電子郵件黑名單檢查器了解您的 IP 位址是否已被列入 DNSBL 伺服器黑名單，以防止您的電子郵件被標記為垃圾郵件。

	追蹤 URL 重定向追蹤 URL 重定向的每個躍點和路徑以對連結進行故障排除。

	WHOIS 查詢使用我們的 WHOIS 尋找查看您要分析的網域名稱的網域註冊記錄。
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  關於我們 Martech Zone




 一切始於讀書俱樂部。
 是的，我是認真的。 二十多年前，我開始在網絡上工作。 我的第一個網站是 Helping Hand，它精選了網絡上最好的網站來幫助人們使用他們的計算機和瀏覽 Internet 上的資源。 多年後，我將域名賣給了一家幫助人們戒菸的公司，這是我的第一個 大 合同。
 我開始在 Blogger 上寫博客，並對從政治到互聯網工具的一切充滿詩意。 我到處都是，主要是為自己寫作——沒有多少觀眾。 我屬於印第安納波利斯的一個營銷圖書俱樂部，該俱樂部很快就失去了控制。 隨著時間的推移，我發現越來越多的人向我尋求技術建議。 隨著互聯網迅速改變行業，我的技術背景與我的商業和營銷敏銳度相結合的需求量很大。
 看完之後 裸談，我有動力更好地品牌化和控製網站上的內容。 我還想更好地控制我博客的外觀和感覺，所以我在 2006 年轉移到我的域並建立了我的第一個 WordPress 網站。 由於我專注於營銷技術，我不想讓我的名字成為障礙，所以我在 2008 年（痛苦地）將網站移到了它的新域名，從那以後它一直在發展。
    Martech Zone 由擁有和經營 DK New Media, LLC，我於 2009 年創辦的公司。在我任職 ExactTarget 期間與幾乎每個主要的在線營銷部門合作並推出 Compendium 之後，我知道在這樣一個複雜的行業中，對我的專業知識和指導的需求很大。
 DK New Media 監督我的諮詢、出版物、播客、研討會、網路研討會和演講機會。 Highbridge我的代理商與另外兩個合作夥伴一起幫助公司最大限度地提高在銷售、行銷和相關產品方面的投資。 我們提供整合、遷移、培訓、策略諮詢和客製化開發。
 非常感謝您多年來的支持！
 Douglas Karr
 CEO， DK New Media
 
 

作者

	    
  
  安德烈亞·奧爾布賴特
  安德烈·奧爾布賴特 (Andréa Albright) 是一位經驗豐富的企業家，正在顛覆出版業。 她最新的企業 Beverly Hills Publishing™ 利用她在品牌開發方面的專業知識，幫助思想領袖和創新者將他們的信息轉變為價值百萬美元的品牌。 安德里亞的目標是通過利用她獨特的出版方法、挑戰現狀、將作者的想法推向世界，產生持久的影響並創造積極的變化，為顛覆者服務並影響人類。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安德魯·安格
  安德魯·安格爾（Andrew Angle）是...的創始人 NetGain Associates，Inc. 自從新的網絡以來，就一直致力於數字營銷。 具有銷售背景，他建立並維護了多個行業的網站，包括非營利性，物料搬運，房地產，醫療保健，IT招聘，電子商務，個人移動性和消費類電子產品。 一系列數字營銷項目橫跨15個國家/地區的開發團隊。 他的口頭禪是：“在互聯網上，地理無關緊要。” 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷山大·巴赫曼
  作者簡介 Alexander Bachmann 是 Mitgo 的創始人兼首席執行官，Mitgo 是一家專注於提供創新解決方案和促進創業的全球科技孵化器。 此前，他創立了 Admitad 作為聯盟網絡，該網絡現已被公認為廣告商和出版商最大的聯盟平台之一。 Alexander 已在 MarTech 領域工作了 20 多年，在 MarTech/AdTech、智能購物和 IT 驅動的初創企業孵化領域擁有豐富的專業知識。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿比舍克·巴克希（Abhishek Bakshi）
  我們是一群 愛康。 我們相信去中心化的未來。 一個世界，所有事物都將被數字化-並被標記化，從而可以更安全，輕鬆且無中間人地管理每項資產和服務。 我們提供ORE ID，這是一個區塊鏈身份驗證系統，可幫助用戶通過電子郵件，電話或社交媒體帳戶訪問區塊鏈應用程序。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿尼班巴爾達萊
  Anirban Bardalaye 擔任首席產品官 布盧姆. Anirban 的職業生涯始於一名軟件工程師，曾在早期初創公司和全球軟件公司開發過軟件。 此前，Anirban 曾在 Salesforce 擔任 Commerce Cloud 產品管理副總裁。 他首先領導 Salesforce B2B Commerce 及其核心商務平台的戰略和交付，後來他的職責擴展到包括整個 Commerce Cloud 產品組合的行業產品戰略和執行。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿列（Aleh Barysevich）
  Aleh Barysevich是SEO PowerSuite（全週期SEO活動的專業軟件）以及社交媒體和Web監視工具Awario背後公司的創始人和首席營銷官。 他是一位經驗豐富的SEO專家，並在包括SMX和BrightonSEO在內的主要行業會議上演講。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿姆拉·貝加諾維奇
  Beganovich 女士是首席執行官和創始人 阿姆拉和艾爾瑪的。 她是一位頂級影響者，她的頻道擁有超過 1 萬粉絲。 她被福布斯、商業內幕、金融時報、企業家、彭博社、華爾街日報、ELLE 雜誌、瑪麗克萊爾、Cosmopolitan 等評為頂級數字營銷專家。 她為財富 500 強公司開發和管理廣告活動，包括強生、LVMH、寶潔、優步、雀巢、HTC 和華為。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安東尼·伯格斯
  安東尼是的項目經理 每小時作家 他利用不同的個性化策略有效地營銷客戶的業務。 缺乏時間或傾向寫論文？ 試試我們的專業寫作服務，讓重量從您的肩膀上掉下來！ 通過為您完成大部分工作，我們將節省您數小時的混亂和壓力。 
 
 
 
 
 
	    
  
  安東尼婭·博伊奇科維奇（AntonijaBožičković）
  Antonija是Point Visible的互聯網營銷專家，該公司是提供鏈接構建和數字營銷服務的營銷機構。 她對數字營銷非常感興趣，並且對平面設計情有獨鍾。 她從不厭倦尋找新的靈感，聆聽自己喜歡的音樂並製作數字插圖。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安娜·布雷達瓦（Anna Bredava）
  Anna Bredava是的社交媒體營銷專家 阿瓦里奧。 她撰寫有關數字營銷，社交媒體趨勢，小型企業營銷以及可幫助對營銷感興趣的任何人的工具的文章。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞倫·伯塞爾（Aaron Burcell）
  Aaron Burcell，首席執行官 methinks技術，擁有超過XNUMX年的視頻初創公司成長經驗，並且是methinks的第一位顧問和第一位客戶。 之前，他曾在Grockit（被Kaplan收購），音樂視頻領導者Vevo和Marcus（由高盛（Goldman Sachs））擔任過高級營銷，運營和增長領導職務。 最近，Burcell擔任Loop Media的首席運營官兼首席營銷官，Loop Media於今年早些時候與位於矽谷的公開交易的軟件公司FogChain合併。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  張rian
  Informatica客戶關係高級總監張建忠（Adrian Chang）是企業工作管理的先驅。 他是B2B需求生成，客戶成功和數字營銷方面屢獲殊榮的領導者，並且他正在革新工作方式。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿萊娜·恰彭
  Alaina Chiappone 是佛羅里達州聖彼得堡 Otter PR 的公關人員。 她擁有佛羅里達大學的公共關係學士學位。 此前，Chiappone 曾從事企業傳播、公共事務和數字營銷方面的工作。 她的客戶包括時尚、健康、音樂、酒店、金融科技和醫療保健行業。 在業餘時間，Chiappone 喜歡去海灘、招待朋友，並且是前輪滑全國冠軍。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary has always prided himself on his ability to teach himself things.阿克沙特·喬哈里（Akshat Choudhary）一直以自學能力為榮。 Since starting自開始以來 BlogVault，阿克沙特（Akshat）已將他的副項目轉變為一項有利可圖的業務，正在印度初創公司領域中開拓新的高度。 作為WordPress社區的成員近十年了，Akshat渴望了解用戶苦苦掙扎的領域。 Akshat打造任何產品的核心信念是確保最終用戶不需要幫助，並在需要時以最佳方式為他們提供幫助。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷克斯·克里斯
  Alex是的數字營銷經理 可靠的軟件，是一家自2002年以來提供SEO和數字營銷服務的數字營銷代理。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿莫爾·達爾維（Amol Dalvi）
  
 
 
 
 
 
	    
  
  亞當戴維
  技術總監 Adam Davey 是一位多學科專家，對後端和前端技術堆棧、基礎架構和安全性有著深刻的理解。 工作之餘，您會發現他在風箏衝浪、騎自行車、玩遊戲和閱讀奇幻小說。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安東埃德爾
  Anton Eder 是 COO 和創始人 包裹實驗室，他帶領公司從三位創始人發展成為一個定義類別的技術品牌，在全球擁有 100 多名員工，為超過 500 個國家/地區的 153 多家客戶提供服務。 他專注於推動 parcelLab 持續快速的全球增長，擴展公司的全球基礎設施，並投資於團隊的文化和福利。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  艾麗絲·福爾克
  Alyse Falk 是一位自由作家，在數字營銷、技術、內容營銷、營銷趨勢和品牌戰略方面擁有豐富的經驗。 Alyse 還為幾個著名的網站撰稿，她在其中分享了她創建內容的提示。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞當菲斯克
  Adam Fiske 是 Cipher Sports Technology Group 的首席執行官兼聯合創始人，在體育博彩和媒體領域擁有近 15 年的經驗。 Fiske 是一位全球博彩專家，是一位受人尊敬的小組成員、主持人和發言人，主題包括體育數據和技術、體育博彩景觀、體育博彩合法化、媒體合作夥伴關係、資本市場、商業合作夥伴關係、併購和監管。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷山大·弗羅洛夫
  亞歷山大是 HypeAuditor 的首席執行官兼聯合創始人。 亞歷克斯因其在提高影響者營銷行業透明度方面的工作而多次被 Talking Influence 評為 50 強行業參與者。 Alex 在提高行業透明度方面處於領先地位，並創建了最先進的基於 AI 的欺詐檢測系統，為網紅營銷制定公平、透明和有效的標準。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷山大·加西亞-托巴爾
  作為一名連續創業者和全球高管，亞歷山大曾擔任過兩家公司的首席執行官，並為三家上市的公司管理過全球銷售團隊。 他曾在波士頓諮詢集團和 Forrester Research 等領先研究公司以及 ValiCert、Sygate 和 SyncTV 等矽谷初創公司擔任分析師和高管職位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安德魯·加茲德基（Andrew Gazdecki）
  Andrew Gazdecki是以下公司的創始人和首席執行官 商務應用 -使小型企業負擔得起的移動應用程序變得簡單。 我們是一個自己動手的iPhone，iPad，Android和HTML5應用程序平台，可讓任何小型企業同時創建，編輯和管理移動應用程序，而無需任何編程知識。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  奧斯汀·甘特
  我在 WP Engine 工作，擔任 WordPress（大寫“P”）社區內的品牌大使。 我在 WordPress 社區中寫博客並建立聯繫。 WP Engine 提供 快速WordPress託管 開發人員可以為其客戶創建出色的網站。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  安迪·哈姆布林
  安迪（Andy）從事戶外行業已有10年以上，從事策劃，購買廣告活動和銷售的工作。 他的簡歷涵蓋了業務中許多最受尊敬的名字，包括Posterscope，JCDecaux和ECNlive。 信號踢 在2014年。他熱衷於倡導將適用於海報行業的技術引入市場，以期改善性能和增加收入。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿納斯·哈桑
  Anas Hassan 是一家領先品牌機構的設計顧問 標誌彈出. 他對探索平面設計和數字營銷的趨勢有著濃厚的興趣。 除此之外，他還是一名狂熱的足球迷，偶爾會享用牛排晚餐。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  亞當·亨彭斯托爾
  Adam Hempenstall是Better Proposals的首席執行官兼創始人，Better Proposals是一種簡單的投標軟件，可在幾分鐘內創建精美，影響很大的投標。 僅在一年內幫助他的客戶在Better Proposals中贏得了120,000,000億美元以上的收入，他就創辦了第一所提案寫作大學，在那裡他分享商業提案的最佳實踐。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  修道院希金波坦
  Abbey Higginbotham 是公關和影響者專家，負責推動 Cognito Forms 的媒體戰略。 憑藉在媒體關係、內容創作和社交媒體策略方面的豐富經驗，她致力於突出 Cognito Forms 的創新能力。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿納·伊納姆（Ahmer Inam）
  Ahmer Inam 是首席人工智能官 文思海輝，一家領先的全球數字和技術服務公司。 他是一位經驗豐富的數據和分析主管，在使用數據、技術、信息系統、分析和數據產品領導組織轉型方面擁有 20 多年的經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷山德拉（Alexandra Isenegger）
  亞歷山德拉（Alexandra）是 林基勞。 初創企業需要強有力的法律文件，律師收取瘋狂的費用。 Linkilaw致力於製止低效率，簡化法律服務並幫助法律工作變得可訪問。 通過我們的技術，內部解決方案和法律市場，我們為B系列之前的初創公司提供了有史以來最大的法律支持。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  愛麗絲瓊斯
  愛麗絲·瓊斯（Alice Jones）是來自加利福尼亞州舊金山的數字營銷商。 她正在寫最好的博客文章 恢復服務 和內容創建機構。 愛麗絲是兩個小孩的母親，也是一位熱情的瑜伽練習者。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿尼爾·考爾
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿米特·坎納（Amit Khanna）
  Amit Khanna是的中小型企業總裁 信息組 他負責推動公司大部分業務的收入並建立戰略許可關係。 他還領導了該公司成功的兩個軟件即服務產品InfoUSA和Salesgenie。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷克斯·赫沃尼茨卡婭
  Val Kelmuts 是首席執行官兼聯合創始人 留石灰，一家電子商務設計和開發公司，總部位於加州雷德伍德市。 他在客製化軟體開發、銷售管理和業務開發方面擁有 10 年經驗。 Val 是 Adobe Commerce 銷售認證專家、Shopify 業務認證專家和 PMI 成員。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AJ基弗
  AJ是位於的產品營銷高級經理 導體。 AJ是來自廣告代理商世界的移植者，是一位經驗豐富的營銷策略師，他對解鎖和激活消費者見解充滿熱情。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  安德魯·柯克
  Andrew K Kirk是Face The Buzz的創始人，該公司幫助小型企業主利用在線營銷的力量。 他目前的客戶已經籌集了超過3.5萬美元的資金。 他提供了數量有限的免費在線營銷評估。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安德烈·科佩特洛夫（Andrey Koptelov）
  Andrey Koptelov是總部位於丹佛的定制軟件開發公司Itransition的創新分析師。 憑藉在IT方面的豐富經驗，他撰寫了有關IoT，人工智能和機器學習方面的新顛覆性技術和創新的文章。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷山德拉·科爾欽斯卡
  Aleksandra 是 GetResponse 的首席營銷官，她負責指導全球 SaaS 營銷和增長。 在數據分析和增長黑客的推動下，她為全球品牌（前優步）和科技初創公司製定了卓越的市場戰略。 她畢業於哈佛高管教育學院，獲得了商業和領導力教育，並獲得了華沙數據科學碩士學位的市場營銷數據驅動態度。 Ola 作為非營利組織和 Google for Startups 諮詢計劃的顧問，積極支持中東歐地區的初創企業。 業餘登山者、鋼琴新手和遠程優先工作文化的忠實粉絲。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿喬·克里斯納莫
  Ajoy在行業中具有超過15年的技術，營銷和領導職位經驗。 在Acumatica之前，Ajoy曾在Microsoft擔任廣泛的產品管理和市場營銷職務，以推動業務成功，最近擔任OEM段市場營銷總監，他和他的團隊負責在商業和消費者群體中進行市場營銷戰略。 。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿瑪·庫克雷亞
  Amar Kukreja在Salesforce測試方面擁有多年經驗。 他使用Apex以及其他測試。 他還提供其他相關的Salesforce服務，包括Salesforce的初始設置和管理。 Salesforce GitHub. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷山大·庫茲涅佐夫（Alexander Kuznetsov）
  Alexander 是一位擁有 25 年以上經驗的數位聲譽管理專家。他的數位機構客戶包括全球和國內大中型企業，涉及快速消費品（雀巢、聯合利華）、科技（通用電氣、微軟）、汽車（寶馬、豐田）和金融（花旗銀行、萬事達卡）等垂直領域。作為 SPN Ogilvy 的前 CDO，如今他正在開發一家新的全球數位機構 – RCheckUp，專注於開發最具成本效益的數位通訊技術。 Alexander 設計了一門數位聲譽管理課程，並向該領域當前和未來的 800 多名專家講授該課程。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿迪提拉哈
  Aditi 是一名技術作家，擅長撰寫數字廣告行業的最新技術。 Aditi 在廣告技術和營銷技術趨勢方面擁有豐富的知識和成熟的經驗，並沉迷於對現代數字技術的深入研究，以提供引人入勝的內容。 撰寫鼓舞人心的博客和輕鬆的詩歌一直是 Aditi 的熱情所在。 Aditi 也夢想著有一天能寫一本書。 除了寫作，享受藝術和音樂一直是她的強項。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  安東尼·拉莫特
  安東尼是首席執行官兼聯合創始人 取消選擇，Salesforce AppExchange 的營銷數據推動者。 他對軟件即服務、營銷自動化和 Salesforce 營銷雲技術充滿熱情。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿努什哈·洛克什
  Anushka Lokesh 是增長主管 布雷尼化，一個人工智能驅動的預測個性化平台，可幫助消費者企業大規模提供相關的個性化體驗。 她是一位經驗豐富的營銷領導者，曾與 Anheuser-Busch InBev 等標誌性消費品公司合作，在那裡她推出並發展了 Budweiser Magnum、Corona、Hoegaarden 和 Stella Artois 等品牌，以及在 New Ventures Group 工作的 General Mills關於新產品發布。 她有在印度和加拿大從事國際工作的經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安吉麗娜·盧戈娃
  Lina 是 EPOM 的營銷主管。 她在領導跨多個平台（從傳統媒體到影響者）的溝通方面也擁有豐富的經驗。 在 EPOM，她每天通過所有數字營銷渠道創造消費者意識並推動客戶對該品牌的偏好。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿米塔卜·馬爾霍特拉（Amitaabh Malhotra）
  Amitaabh Malhotra是該公司的首席營銷官 奧姆威，這是一個用於付款，忠誠度獎勵和產品的集成平台，可鼓勵消費者在購買過程的所有方面使用手機。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿什利·馬什（Ashley Marsh）
  Ashley Marsh是的高級內容作家 馬安軟件公司 她已經在這家公司工作了四年。 她專長於技術寫作類型，尤其是移動開發，網頁設計和最新技術。 據她說，這對她來說是一個很大的機會，因為技術每天都在自我更新，從而產生了使她每天保持新鮮的新想法。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷克斯·梅布里洛
  Alex Membrillo是的首席執行官 基數網絡解決方案，位於喬治亞州亞特蘭大的屢獲殊榮的數字營銷機構。 他被佐治亞州技術協會（TAG）評為2015年度數字營銷商，他的創新數字營銷方法改變了整個行業，並為各種規模和市場的客戶帶來了非凡的成就。 Cardinal已連續3次入選Inc. 5000成長最快的美國私人公司名單。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  安迪·米克爾森
  安迪·米克爾森 (Andy Mickelson) 是客戶支持副總裁 Vertafore，領先的保險技術提供商。 在他的角色中，他是一位以客戶為中心的副總裁，在構建可擴展的解決方案、高績效團隊和麵向客戶的最佳實踐方面擁有專業知識。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  艾米·米爾納
  Amie Milner 是 Abstrakt Marketing Group 的銷售支持執行副總裁，Abstrakt Marketing Group 是一家提供潛在客戶生成解決方案的業務增長公司。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿曼達山
  Amanda 是 SAP 數字商務的全球副總裁。 Amanda 已在 SAP 工作超過 15 年，從行業分析師關係開始，多年來逐漸成長為各種通信和營銷角色 - 涉及定價和許可以及 Netweaver 和供應鏈管理等各種主題。 最近，她負責我們的數字商務渠道 - SAP Store 和 SAP 應用中心 - 每天努力使與 SAP 開展業務的過程盡可能簡單。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  灰濛士
  在加入Pepperdata之前，Ash曾是2015年2015月出售的一家深度學習初創公司Marianas Labs的執行董事長。在此之前，他是Graphite Systems的首席執行官，該公司是一家大數據存儲初創公司，於XNUMX年XNUMX月被出售給EMCDSSD。Ash還曾任職於擔任Yahoo的首席技術官，上市公司和私有公司的首席執行官，並且是多家技術初創公司的董事會成員。 Ash曾就讀於哈佛大學，布朗大學和斯坦福大學。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿什莉·墨菲（Ashley Murphy）
  Ashley Murphy畢業於曼徹斯特大學，獲得了英國文學和創意寫作學士學位。 他於2015年開始擔任自由內容撰稿人。他專門研究技術，高等教育，廣告文案，時事和企業家精神。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  艾麗西亞·納瓦羅（Alicia Navarro）
  Alicia Navarro是首席執行官兼聯合創始人 的Skimlinks，一種內容獲利平台，可幫助網站因其內容中創建的購買意圖而獲得獎勵。 在啟動Skimlinks之前，她在澳大利亞和英國從事了超過10年的設計和啟動基於移動和互聯網的應用程序的工作。 自2007年以來，艾麗西亞（Alicia）已將公司發展為擁有超過85名員工的倫敦，舊金山和紐約市的辦事處。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安德魯·戴維斯（Andrew Davis）
  安德魯（Andrew）是CPC策略的營銷總監。 2010年XNUMX月下旬，安德魯完成了第一本《商家比較購物手冊》，該手冊全面概述瞭如何啟動和管理有效的比較購物活動。 如今，安德魯大部分時間都花在諮詢大中型在線零售商和在線營銷機構上，並撰寫和指導 每次點擊費用策略博客. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿爾伯特·涅托
  種子標籤 是領先的上下文廣告公司，為相關的優質視覺內容創建極具影響力和引人入勝的解決方案，為頂級出版商和最優秀的品牌提供定位和回報。 該公司的上下文 AI 允許品牌在無 cookie 的基礎上與他們感興趣的領域內的消費者互動。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  安德烈·奧恩托羅（Andre Oentoro）
  Andre Oentoro是...的創始人 超越麵包，屢獲殊榮的解說視頻公司。 他幫助企業提高轉化率，增加銷售量，並從解釋視頻（按順序）獲得正的投資回報。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷克斯·安德拉
  AlexAnndra Ontra是的聯合創始人兼總裁 舒弗爾，用於動態演示的按需文檔管理解決方案。 總部位於紐約的Shufflrr是Presentation Management的先驅。 Shufflrr由兄弟姐妹團隊James和AlexAnndra Ontra於2014年創立，該團隊在開發演示文稿管理軟件方面擁有30多年的經驗，Shufflrr幫助公司和個人用戶管理，分發和更新其演示文稿內容，從而節省了時間和金錢。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  亞當奧特曼
  亞當奧特曼是增長和創新的高級副總裁 生成器媒體 + 分析，一個完全整合的媒體機構。 Adam 將在媒體代理領域的十年經驗與消費者心理學的學術基礎相結合，評估領先和新興的數字、社交、移動和電子商務平台和趨勢，以確定它們如何為客戶的媒體投資帶來價值。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿文德·帕提班
  Arvind是的首席執行官兼聯合創始人 扎爾蓋特除了概念化公司願景並試行實現目標的行動方案外，他目前還負責產品營銷，售前和銷售業務。 Arvind曾是Zoho的前僱員，負責領導旗艦產品ITSM套件的產品營銷，他獲得了有關SaaS行業和所有“營銷”事物的寶貴見解。 Arvind憑藉其豐富的經驗來推動業務部門前進。 他還是切爾西的忠實粉絲。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  安吉·帕特爾（Ankit Patel）
  Ankit Patel是以下公司的營銷/項目經理： XongoLab技術 和 強力洋洋，它們在全球範圍內提供一流的Web和移動應用程序開發解決方案。 作為業餘愛好，他撰寫了有關新技術和即將出現的技術，移動開發，Web開發，編程工具以及業務和Web設計的文章。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞歷克斯·普洛斯
  Alex 是 Crossbeam 的首席行銷官，負責成長和分析、內容和活動以及產品行銷。 他擁有 20 多年制定行銷策略和領導軟體品牌全球綜合執行的管理經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  奧古斯丁·普羅特
  奧古斯丁（Augustin）是 Weglot，一種用於網站的多語言解決方案。 創建於2016年-Weglot旨在使網站翻譯變得快速，簡單和即時。 具有金融背景的奧古斯丁進入SaaS領域，共同開發了一種解決方案，可幫助公司實現國際增長。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿奎布爾·拉赫曼
  Aquibur Rahman 是首席執行官 郵件模塊，一種電子郵件營銷解決方案，使用戶能夠發送類似應用程序的交互式電子郵件。 他在入站和出站策略、SEO、增長、CRO 和營銷自動化方面擁有營銷經驗。 他幫助許多 B2C 和 B2B 品牌，包括早期的科技初創公司，利用敏捷和數據驅動的營銷流程實現快速增長。 當 Google 發布 AMP 電子郵件時，Aquib 看到了它在重塑電子郵件營銷方面的巨大潛力。 這促使他創立了 Mailmodo，以幫助企業從電子郵件營銷中獲得更好的投資回報率。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  奧斯汀·羅林
  奧斯汀·羅林（Austin Rolling）是該公司的聯合創始人兼首席執行官 外場。 第三代企業家。 他在20歲時創立了自己的第一家公司，即一家時尚網站。他擁有東密歇根大學的傳播學學士學位和德克薩斯州A＆M大學的工商管理碩士學位。 他的大部分職業生涯都在消費品和IT領域中擔任現場銷售和市場營銷，管理和業務開發職位。  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  艾麗西亞·羅特（Alicia Rother）
  Alicia Rother是一位自由內容策略師，他與小型企業和初創公司合作，通過創意內容設計和撰寫來提升品牌知名度。 她的專業領域包括數字營銷，信息圖表，品牌和圖形設計。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  安德烈桑切斯
  Andrea Sanchez 是紐約的設計策略師和研究員，目前在 Globant 領導數字轉型戰略項目。 她分享了她關於人工智能如何改善客戶與品牌關係的經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞當·施金（Adam Shigem）
  Adam Shigem是的戰略家 猛撲 –西雅圖的一家數字設計公司。 Adam擁有4年以上的經驗，曾幫助Windows，Office 365，T-Mobile和Brooks Running等品牌通過多種渠道以有意義的方式與受眾建立聯繫。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿比·辛格（Abhay Singhal）
  Abhay是以下公司的聯合創始人兼CRO 的InMobi。 Abhay在全球範圍內談論企業家精神，人員和文化，並在獲得InMobi認可方面發揮了重要作用，例如MIT Technology Review評選的“全球50家最具破壞力的公司”，福布斯頒發的“年度傑出創業公司”等等。 他對創新的熱愛將他帶到坎普爾印度理工學院（IIT）獲得學士學位，並在2013年因其卓越的企業家精神而被授予“傑出校友獎”。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿倫·西瓦尚卡蘭（Arun Sivashankaran）
  Arun 是一位科技企業家，多年來一直致力於構建、衡量和銷售消費者和企業網站。 在他的職業生涯中，他幫助大大小小的公司增加收入並以經理、顧問和顧問的身份吸引客戶。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞當·斯莫特
  亞當·斯瑪特（Adam Small）是 調味醬，一個功能齊全的自動化房地產營銷平台，與直接郵件，電子郵件，SMS，移動應用，社交媒體，CRM和MLS集成在一起。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  安小聰明
  Ann Smarty 是 Internet Marketing Ninjas 的品牌和社區經理，也是 Internet Marketing Ninjas 的創始人 病毒含量蜜蜂. Ann 的搜索引擎優化生涯始於 2010 年。她是 Search Engine Journal 的前主編，也是著名搜索和社交博客的撰稿人，包括 Small Business Trends 和 Mashable。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿納斯塔西婭·斯維里堅科（Anastasia Sviridenko）
  Anastasia Sviridenko是的內容營銷經理 文字魔術，適用於企業的多合一批量SMS解決方案。 TextMagic是一項服務，為大小企業提供了進行SMS市場營銷活動，發送通知，警報和確認的機會。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  安德魯泰勒
  安德魯喜歡為 萬神殿（Pantheon） 幫助機構並回饋WordPress社區。 作為一名前Web開發人員，安德魯（Andrew）花費了很多時間為大型項目服務，例如AMC Networks，Frito Lay，National Van Lines等客戶。 他擁有超過8年的Web開發經驗，專門研究WordPress，是一位經驗豐富的資深人士。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ángelade la Vieja
  Ángela是業務分析，定價和媒體管理方面的專家，可領導所有渠道的內容以及管理所有社交平台上的業務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿什莉·沃爾什（Ashley Walsh）
  Ashley是的市場營銷副總裁 Formstack，這是一個基於印第安納波利斯的表單構建和數據捕獲軟件解決方案。 在加入Formstack之前，Ashley在Angie's List工作了8年，擔任市場營銷，產品和運營職位。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿曼達·西·布特沃爾特
  Amanda West-Bookwalter是Formstack的數字媒體營銷專家，負責為該技術公司實施和擴展數字廣告策略。 在加入Formstack團隊之前，Amanda曾在一家按點擊付費管理公司擔任高級客戶管理職務，並在多個在線營銷會議上發表了演講，包括HeroConf，SMX East和SES Denver。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿什莉·韋爾奇（Ashley Welch）
  Ashley Welch和Justin Jones共同創立 翻筋斗創新，一家設計思維諮詢公司，提供獨特的銷售發展方法。 他們是《赤裸裸的銷售：設計思維如何揭示客戶動機並推動收入》一書的作者。 如需更多信息，請訪問 www.somersaultinnovation.com。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  阿瑪莉·韋德伯格
  Amalie Widerberg在世界領先的數字資產管理（DAM）供應商FotoWare擔任數字營銷員。 她擁有ESST（歐洲社會，科學和技術）碩士學位，並預測2021年DAM領域將有很多發展。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  比爾·阿科爾拉
  Bill Acholla是領先的數字營銷商，他不斷推出瘋狂有價值的內容，像您這樣的人可以用來發展他們的業務， 喜歡這篇文章。 查看他的商業博客，網址為 比拉霍拉網 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  布萊恩·鮑曼
  Brian Bowman是以下公司的創始人和首席執行官 大腦實驗室，這是一家向Facebook和Instagram廣告客戶證明技術和服務的營銷技術公司。 他已經成功地為包括迪士尼，ABC，Match.com和Yahoo!在內的領先在線品牌管理了超過$ 1B的在線廣告支出和產品開發。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  比爾布魯諾
  Celebrus 首席執行官 Bill Bruno 作為北美副總裁加入，並於 2021 年 XNUMX 月成為首席執行官。他在媒體、數據和分析領域擁有數十年的經驗，並且熱衷於培養創新文化以推動轉型變革。 在 Celebrus 之前，Bill 曾擔任 AIM 上市公司的首席執行官，該公司成功收購了他的諮詢業務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邦妮火山口
  邦妮·克雷特（Bonnie Crater）是該公司的總裁兼首席執行官 完整的圈子見解。 在加入Full Circle Insights之前，Bonnie Crater曾是VoiceObjects和Realization的營銷副總裁。 Bonnie還曾在Genesys，Netscape，Network Computer Inc.，salesforce.com和Stratify擔任副總裁和高級副總裁。 Bonnie在Oracle公司及其各個子公司工作了XNUMX年，曾擔任Compaq產品部副總裁和Workgroup產品部副總裁。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  鮑勃·克羅夫特
  鮑勃·克羅夫特（Bob Croft）是亞太地區（APAC）地區經驗豐富的martech領導者，在過去15年中與多個行業的8位客戶合作。 
 
 
 
 
 
	    
  
  巴拉克·迭戈
  巴拉克·迭戈（Barrack Diego）是一位經驗豐富的博客作者，他為一些著名的博客和網站撰寫了有關社交媒體各種用途的文章，以設計更多的商業網站流量。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  比爾·多納貝迪安（Bill Donabedian）
  Brandemonium LLC是一家總部位於俄亥俄州辛辛那提的活動公司。 該公司由Bill Donabedian和Kevin Canafax於2017年創立。 Bill擁有超過16年的活動經驗，發起了MidPoint音樂節和Bunbury音樂節等活動。 凱文（Kevin）在企業傳播和公共事務領域擁有30多年的經驗，並與他人共同創立了慈善活動“ Suites That Rock and Play On”。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  布雷娜·法恩（Breena Fain）
  Breena Fain是Formstack的公關和市場營銷專家，Formstack是在線表單構建器，現已成為創建，管理和託管在線表單的領導者。 Formstack為各種類型和規模的企業提供了易於使用的表單構建工具，可輕鬆收集和管理數據。 用戶可以將表單直接嵌入他們的網站中以快速捕獲潛在客戶。 這種多功能性使組織（尤其是小型企業）可以簡化營銷週期，同時又可以擴展其資源。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  布萊恩·福勒
  布萊恩·福勒 (Bryan Fowler) 是 Intero Digital 亞馬遜部門的總裁。 Intero Digital 是一家擁有 400 名員工的數位行銷機構，提供全面的、以結果為導向的行銷解決方案。其亞馬遜部門專門幫助企業利用亞馬遜實現前所未有的成長。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  布萊恩·弗里曼
  布萊恩‧弗里曼 (Brian Freeman) 是一位專注於創作者經濟的連續創業家。他建立了北美最大的影響者市場之一，使其發展成為超過 100 萬名內容創作者以及迪士尼、亞馬遜、Dunkin、Goop、Marvel 和 TikTok 等 2020 個品牌。他和他在Heartbeat 的團隊是第一個在Instagram 上大規模解決納米創作者行銷問題的人，也是第一個在2017 年推出與TikTok 整合的人。他也是Techstars 畢業生（XNUMX 屆），是一位積極的投資者和其他創作者經濟新創公司的顧問。他現在正在為創作者經濟建立一個新的專業網絡，creatorland.com - 專注於創意者、內容創作者、影響者以及僱用他們的人。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  鮑比·吉爾
  在2009年創建Blue Label Labs之前，Bobby是Microsoft服務器與工具部門的程序經理。 Bobby與聯合創始人Jordan Gurrieri一起合著 Appsters：應用創業的初學者指南。 在Blue Label Labs，Bobby擔任首席執行官的角色需要對我們生產的所有應用程序提供戰略和技術監督。 Bobby畢業於滑鐵盧大學，獲得數學和計算機科學學士學位，並在哥倫比亞商學院獲得了MBA學位。 他愛可麗餅。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  布萊恩·霍夫曼
  Brian是的營銷協調員 殺手信息圖表，這是一家位於西雅圖的初創公司，專門從事信息圖表設計，動態圖形和交互式圖形。 Killer Infographics引以為傲的是能夠吸引頂尖人才，這些人才能夠提供全面的副本，獨一無二的數據可視化，自定義插圖和戰略推廣。 Brian在賓夕法尼亞州和佛蒙特州的山區長大，現在每天都可以在太平洋西北部的山區滑雪和遠足。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  貝基·霍爾頓
  貝基·霍爾頓（Becky Holton）是一名記者和博客作者。 她對教育技術感興趣，並且隨時準備支持內容豐富的演講。 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  比爾英語
  我是德克薩斯州奧斯汀的數位產品設計師。 我在建立新的 12 到 0 產品體驗和推動高知名度線上目的地的成長方面擁有超過 1 年的經驗。 我目前在 Hotel Engine 工作，幫助打造商務和團體旅行的未來。 我熱衷於持續學習，將用戶洞察轉化為行動，並激勵團隊跳出框框思考。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  比爾·道森
  Bill Dawson是電子郵件營銷和電子郵件應用程序專家，向大型公司和軟件即服務提供商提供有關電子郵件集成，可用性和可交付性的諮詢。 Bill與一些最大的在線組織合作，包括 Zappos的 和 沃爾瑪. 他和他的妻子卡拉擁有並經營著自己的代理機構， 4隻狗設計. 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  巴里·凱利
  Barry Kelly是CEO和聯合創始人 思想產業。 他是消費者學習冠軍，營銷商和數字學習創新者。 他的職業生涯一直致力於幫助品牌和內容組織利用電子學習的力量來促進和發展其業務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  布魯克·科萬達（Brooke Kovanda）
  布魯克·科萬達（Brooke Kovanda）是Orr Fellow＆Marketing Coordinator at 執行請求，印第安納波利斯的訂婚技術公司。 她在那裡推動廣告產品的內容和設計創作，並為新的市場研究和探索提供支持。 在工作之餘，布魯克喜歡閱讀，旅行和聽經典的搖滾樂。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  布萊恩米克森
  布萊恩·米克森（Bryan Mixon）是 驚奇法則，這是為個人和小型公司律師建立的網站。 自1999年以來，Byran一直在建設網站，並在過去的四年中一直為HubSpot，Mill33和LivingSocial等公司提供幫助。 Bryan親自了解小型企業主開展數字營銷有多麼困難，因此他建立了AmazeLaw，將其作為超級簡單的地方，供獨身律師建立站點，收集潛在客戶並繼續他們的日子做律師事。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  本·普洛米恩
  Ben Plomion 是 Dibbs 的首席營銷官。 他負責為合作夥伴創造價值、制定上市戰略以及發展 Dibbs 的消費者市場。 Ben 是土生土長的法國人，畢業於 GE 的經驗豐富的商業領導力項目和麥吉爾大學的 MBA 項目。 他是福布斯的定期營銷撰稿人，也是 MMA 的董事會成員。 Ben 與妻子和兒子住在加利福尼亞州威尼斯海灘，是一名狂熱的衝浪者和滑板愛好者。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  布萊爾·羅巴克
  Blair Roebuck 是北美營銷科學副總裁 瓦爾泰克. 她的專長在於個性化、優化、分析和數據策略，為客戶釋放數據的潛力。 Marketing Science 是 Valtech 的北美部門，致力於衡量、戰略、數據、分析、儀表板和轉化率優化。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  比爾·斯威夫特
  Bill Swift 自 2001 年 2022 月起領導 Brierley 的技術組織，並於 XNUMX 年 XNUMX 月擔任首席執行官一職。在擔任首席執行官期間，他迅速完成了公司從代理機構到強大技術提供商的轉型。 作為首席技術官，他的職責繼續涵蓋從技術架構和產品戰略到客戶實施和運營支持。 Bill 參與了國際技術標準的成功採用，是專注於分佈式計算架構的出版物的特約作者，並擁有多項軟件設計專利。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  布萊爾·西梅斯（Blair Symes）
  Blair Symes是的需求生成經理 對話技術，是呼叫分析和自動化軟件的領導者。 在過去的17年中，他發表了許多主題廣泛的文章，白皮書，電子書和博客文章，涉及B2B營銷，營銷自動化和搜索營銷。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  布萊恩·特勞斯霍爾德（Brian Trautschold）
  Brian Trautschold是以下公司的聯合創始人兼首席運營官 志向，廣受讚譽的銷售績效管理平台，專為數據驅動和千禧一代推動的銷售組織而構建。 在Twitter和LinkedIn上與Brian聯繫，並就他最喜歡的一些話題進行對話：銷售，初創公司，市場營銷和NBA交易傳聞。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  布萊恩·華萊士
  布萊恩·華萊士（Brian Wallace）是 現在採購，這是一家位於肯塔基州路易斯維爾的行業領先的信息圖表設計公司，並與從小型企業到財富500強的公司合作。布萊恩還舉辦了一項本地活動，以使路易斯維爾成為更具競爭力的城市（#思考大），並被評為2017年Google小型企業顧問。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  博W
  Beau Wysong是的首席營銷官 招標書360。 他利用其在技術營銷和銷售方面的廣泛背景來推動軟件公司的業務增長。 Beau負責建立市場領先的品牌，吸引客戶並向未來的客戶提供知識教育。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·霍爾
  克里斯·霍爾（Chris Hall），首席執行官 拜恩德 在短短200年的時間裡，他的公司已發展成為擁有3多名員工的六個國際辦事處。 克里斯是一名內心的企業家，已經成功建立並擴展了多家SaaS公司，其中Bynder是迄今為止最著名的公司。 克里斯建立這些公司的信念是，年輕人以正確的態度和指導可以取得巨大的成就。 克里斯目前是年輕企業家的教練和導師，對技術和初創公司感興趣 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  卡西
  卡西·格雷 是Digital的Search Media Networker相關性 和 已經從事互聯網營銷五年了。 當她不寫博客或不關注營銷和社交媒體趨勢時，她喜歡花時間在戶外遠足，騎自行車和劃獨木舟。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·本漢姆
  Chris 知道，通過傾聽客戶的聲音，而不是對他們說話，才能創造出出色的營銷效果。 他運用這種思想幫助幾家公司提升到市場領先地位。 運行營銷 煉金術士 為 Chris 提供了一個無與倫比的機會，可以根據客戶的反饋創建與客戶相關的營銷。 Chris 在賽門鐵克、Avast、Webroot 和 Yellowfin BI 擔任執行營銷職務後加入 Alchemer。 他畢業於堪薩斯大學。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  凱萊布·本寧菲爾德
  Caleb Benningfield 是 Amperity 的首席解決方案架構師。 擁有在領先的客戶數據平台 Amperity 工作超過七年的經驗（CDP），Caleb 擔任過多種職務，包括首席解決方案架構師和前向部署工程師。 作為第一批員工之一，他在建立客戶成功團隊方面發揮了關鍵作用，並參與了公司與阿拉斯加航空公司合作的第一個成功的大型客戶項目。 Caleb 具有彌合技術方面和市場觀點之間差距的獨特能力。 在加入 Amperity 之前，Caleb 曾在 IMS Health 擔任首席軟件工程師，負責擴展企業 CRM 和營銷自動化平台。 在 Appature 被 IMS Health 收購之前，他的職業生涯始於 Appature 的軟件開發人員。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  卡羅琳·布萊克
  卡羅琳（Caroline）是美國作家和內容營銷商 安全的想法。 她專門研究互聯網安全，意識到惡意軟件可能會對您的在線廣告系列造成損害。 她精通在線威脅以及黑客劫持網站和促銷策略的潛力。 作為經驗豐富的營銷人員，她渴望與志趣相投的人分享自己的經驗，以使互聯網變得更加安全。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  柯布特·布魯姆
  柯特·布魯姆（Curt Bloom）是 藍文 美國，全球多渠道營銷軟件提供商。 Curt之前曾在smartFOCUS擔任主要領導職務，並在業務的全球增長中發揮了作用。 從那時起，Curt一直在社交媒體，實時客戶參與和分析領域與多家美國初創公司合作。 作為BlueVenn美國業務總裁，Curt負責監督BlueVenn在美國的擴展，並領導管理BlueVenn美國客戶的團隊。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  康納·考利
  Conor是Tech.co的高級作家。 在過去的四年中，他撰寫了有關Kickstarter活動，新興公司，技術巨頭和創新技術的所有文章。 他在單口喜劇方面的廣泛背景使他成為主持以技術為中心的活動的理想人選，如SXSW的Startup Night和Timmy Awards for Motion in Technology。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  卡森·科南特
  Carson Conant是總部位於芝加哥的銷售支持解決方案提供商的首席執行官和創始人 媒體飛。 卡森（Carson）在一個企業家家庭中長大，對從頭開始組建公司並組建一支精明的團隊以成功實現自己的願景並不感到挑戰和回報。 在卡森（Carson）的領導下，Mediafly已連續五年被評為“公司5000最佳成長公司”，“ 2018年公司最佳工作場所”和Crain的芝加哥業務部最佳工作場所。 Mediafly的軟件目前被財富500強的頂尖公司所利用，其中包括百事可樂，MillerCoors，迪斯尼和高盛。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  乍得·克勞
  乍得·克勞加入 Techwood諮詢 2016 年作為合併的一部分。 目前，他負責管理 Techwood 的實施和客戶管理業務。 他擁有萊因哈特大學的學士學位和特洛伊大學傳播學碩士學位。 多年來，Chad 管理著超過 25 萬美元的付費搜索廣告。 Techwood Consulting 成立於 2008 年，是一家精英數字諮詢公司，在自然搜索和付費搜索方面具有核心競爭力。 Techwood 是 5000 年的 Inc2017 成員，總部位於佐治亞州亞特蘭大，擁有一支由 17 人組成的團隊，為 60 名客戶提供支持，Techwood 在 SEO 和 PPC 主題領域享有高質量執行的聲譽。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·唐納德
  克里斯·唐納德（Chris Donald）是InboxGroup的董事，該公司是一家專業的電子郵件營銷機構，專門提供以結果為導向的電子郵件營銷服務。 他已經與財富500強公司，零售業巨頭，非營利組織，中小型企業和政府機構直接合作從事電子郵件營銷服務，電子郵件審計和營銷自動化計劃的各個方面，將近2年。 他喜歡在博客上分享他對電子郵件營銷最佳實踐的獨特想法和見解。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯蒂安·菲西
  我成立AudioMob的原因是，我了解遊戲玩家在受到干擾性廣告打擾時會感到沮喪。 AudioMob的解決方案匯集了業內一些最聰明的人才，為移動遊戲開發人員提供了一種方法，使他們可以通過音頻廣告從遊戲中獲利，同時保持玩家的參與度。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  科琳費伊
  Colleen Fahey 是一位創意主管，在多個接觸點的品牌和營銷方面擁有豐富的經驗。 在她的整個職業生涯中，Colleen 一直擔任美國、歐洲、拉丁美洲和亞洲領先品牌的執行創意總監。 她聯繫了總部位於巴黎的聲音品牌代理機構 Sixième Son，該公司已經創建了 450 多個聲音標識，希望將業務擴展到北美。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯托弗·浮士德
  Christopher負責以下機構的所有全球營銷，業務發展和上市策略 奎迪安。 作為一位在技術領域具有深厚領域專業知識的，行之有效的全球營銷主管，克里斯托弗（Christopher）為高成長公司帶來了良好的業績記錄。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·戈默索爾
  克里斯·高瑪索（Chris Gomersall）是該公司的創始人兼首席執行官 霧化，位於喬治亞州亞特蘭大的營銷軟件公司。 克里斯（Chris）之前是Facebook和Instagram的創意策略師，他與世界上最大的品牌和代理機構合作，申請了專利，與社會人類學家和數據科學家合作，與工程師合作創建了原型，領導發布程序訓練營等等。之前是Moxie的創意總監，其他代理機構包括Euro RSCG（DSW），Exile on Seventh（代理網），以及自己的創業公司。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  乍得·波利特
  乍得·波利特（Chad Pollitt），伊拉克自由行動組織的資深人士，曾是美國陸軍司令，是Relevance的聯合創始人，Relevance是世界上第一個也是唯一一個致力於內容推廣，新聞和見解的網站。 他還是印第安納大學凱利商學院的網絡營銷兼職教授，以及羅格斯大學商學院的內容營銷兼職講師。 乍得是全球首個以區塊鍊為動力的廢物管理系統Swachhcoin以及本地廣告平台inPowered和AdHive的諮詢委員會成員。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  卡特·哈雷特
  Carter Hallett是國家數字代理商的數字營銷策略師 R2集成。 Carter在監督傳統和數字營銷策略方面擁有14年以上的經驗和全面的背景。 她與B2B和B2C客戶一起開發深厚的戰略基礎，解決他們的業務挑戰，並創建沉浸式和有意義的互動，並專注於講故事，360度客戶體驗，需求產生和可衡量的結果。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬特·錢德勒
  我是 Givelify 的銷售運營專家，Givelify 是一款基於位置和偏好的信仰/慈善捐贈應用程序。 我的標題其實有點武斷； 我通常被稱為 The Fixer 和/或 The Swiss Army Knife。 我稱自己為看門人。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  查克·亨格爾
  績效營銷充滿了折衷的企業家。 因此，當需要選擇一種生活時，年輕的查克·亨格爾（Chuck Hengel）迷住了這個由發明家和瘋子組成的叛徒行業。 他精通數字，是自己後院最大的業績營銷商之一，因此他在Fingerhut整理數據。 1997年，查克（Chuck）創立了市場營銷建築師 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  芯片屋
  Chip House是的首席營銷官 四51。 OrderCloud by Four51是基於雲的最靈活和可自定義的B2B電子商務平台，為業務和技術用戶提供了快速，輕鬆和低成本創建世界一流電子商務網站的能力。 House擁有25年以上的直接和數字營銷經驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·霍伊特
  克里斯（Chris）是 珀西奧，一家致力於為客戶創造大數據機會的業務合作夥伴，他從頭開始從徽標到銷售渠道開髮品牌和消息傳遞。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·盧卡斯
  克里斯（Chris）是該公司業務發展副總裁 Formstack. 他管理著許多 Formstack 的營銷工作，特別感興趣的是發現社交和在線營銷如何幫助 Formstack 成長。 Formstack 是一種在線表單構建工具，它解決了在線收集和管理數據的諸多難題。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·布羅斯
  Chris 是 EverEffect 的合作夥伴，專門從事按點擊付費帳戶管理、SEO 諮詢和 Web 分析。 Chris 在財富 16 強公司擁有超過 500 年的互聯網經驗，並且在指導和實施在線體驗以促進業務、產品和服務方面具有專業知識。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·達姆隆
  克里斯（Chris）是 信標流，一種基於鄰近度的移動營銷應用程序。 BeaconStream為各種類型和規模的企業提供了一種簡便且經濟高效的方式，可以與附近的客戶建立聯繫，並將優惠券，產品演示，促銷，視頻或信息直接發送到他們的移動設備。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  金丹耆那教
  Chintan Jain 是產品營銷副總監 親吻工作流程，一個統一的平台，使組織能夠在一個地方管理所有類型的工作。 Chintan 是一位熟練的營銷從業者，他撰寫了大量關於工作場所技術、工作管理和數字工作場所等主題的文章。 他還積極為各種業務和技術平台做出貢獻。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯蒂娜·里昂（Christina Lyon）
  Christina Lyon是陽光明媚的SoCal的作家，博客和音樂家。 她因幫助在線業務通過引人入勝的營銷複製而發展而著火。 當克里斯蒂娜離開辦公桌時，她喜歡閱讀小說，漫步海灘和播放音樂。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  卡洛斯梅薩
  Carlos Meza 擔任 Crowd Content 的總裁兼首席執行官，Crowd Content 是一家領先的內容創作服務提供商，將才華橫溢的作家和編輯與需要高質量、以人為本、可在技術驅動的平台體驗中大規模發佈內容的企業聯繫起來。 Meza 本人是規模大師，在過去五年中一直領導著高增長的科技公司。 在 2021 年被任命為 Crowd Content 的首席執行官之前，他曾擔任 SaaS Edtech 公司 Kivuto Solutions 的首席執行官。 作為一名行業資深人士，Meza 擁有工程和企業財務方面的背景，可以擴大所服務的全球品牌的人群內容足跡。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·紐曼
  Chris Neumann 是領先的自助雲 BI 提供商 DataHero 的創始人兼首席產品官。 在幫助創建 Aster Data Systems 的大數據空間後，他在過去四年中一直在宣傳整個行業向雲的轉變。 他幫助將 DataHero 定位為雲空間中第一個真正的自助式 BI 平台。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  科里·布魯姆（Corey Bloom）
  Corey Bloom是的內容營銷經理 Yotpo。 當他不在談論用戶生成的內容時，您會發現他正在尋找下一個好去處。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·奧洛布（Chris Orlob）
  克里斯·奧洛布（Chris Orlob） 是的產品營銷高級總監 公宮。 -B1B銷售團隊的＃2對話智能平台。 Gong通過照亮您的銷售對話幫助您將更多的渠道轉化為收入。 它記錄，轉錄和 分析每個銷售電話 因此，您可以提高銷售效率，找出有效的方法和無效的方法，並更快地增加新員工。 
 
 
 
 
 
	    
  
  克里斯托弗·帕森斯
  克里斯·帕森斯（Chris Parsons）畢業於加州大學洛杉磯分校，獲得了商務管理學位。 他對業務充滿熱情，並且在過去十年中一直擔任業務顧問。 在業餘時間，他研究新的業務趨勢，並通過博客和諮詢分享相關的實現。 
 
 
 
 
 
	    
  
  權力
  CáitPower是Mobile CRM Team Lead for 元素波，他們在這些技術上為移動營銷自動化提供支持。 Cait的背景是移動營銷，新聞和旅行。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  辛西婭價格
  Cynthia Price 是 Litmus 的營銷高級副總裁。 她的團隊通過內容營銷、需求生成和活動來發展和支持 Litmus 和電子郵件社區。 她從事電子郵件營銷行業已有 10 多年，之前曾擔任電子郵件服務提供商 Emma 的營銷副總裁。 她熱衷於創建真實的通信並利用電子郵件的力量——營銷組合的核心。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  錢德魯·雷
  Chandru 為線上賣家撰寫有關電子商務和社交媒體的所有內容，網址為 圍繞.io，一種社交媒體生產力工具，專為在線賣家和電子商務企業家打造。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·理查森
  克里斯（Chris）是一名記者，編輯和博客作者。 他喜歡寫作和旅行，在做新的有創造力的事情中找到靈感。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯·羅斯斯坦
  克里斯·羅斯斯坦（Chris Rothstein）是首席執行官和聯合創始人 Groove.co，一個銷售參與平台。 在加入Groove.co之前，克里斯在Google建立，擴展和管理了企業銷售團隊。 現在，他幫助將現代技術帶入銷售領域，因此從銷售業務到銷售總監的每個人都可以花更多的時間為他們的客戶和公司提供價值。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  科迪·夏普
  自從我15歲起，就已經建立網站6年，使用SaaS產品2年，並紮根印第安納大學籃球的技術愛好者。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克洛伊·史密斯
  克洛伊·史密斯（Chloe Smith）是一位業務顧問，還是一位兼職作家，總是樂於分享建議的花絮。 她認為，激情，勇氣以及最重要的是，知識可以促進成功。 當她不工作時，她可能在某個地方擁著一本好書，和一杯檸檬草茶（或更老實地說，狂歡地觀看了最新的Netflix熱門節目）。 
 
 
 
 
 
	    
  
  克里斯蒂安·斯坦丘
  克里斯蒂安·斯坦丘（Cristian Stanciu）是一名自由視頻編輯，該節目的所有者和後期製作協調員 威友傳媒 –為全球的攝影師，市場代理，視頻製作工作室或品牌提供視頻編輯服務的公司。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  賽德尼·特羅（Cydni Tetro）
  Cydni是一位領先的產品企業家，專注於開發產品和推動客戶獲取。 她目前是的零售總裁兼首席產品官 白雲，她在3DplusMe擔任首席執行官兼創始人時獲得了該公司。 她曾為迪士尼公司進行技術商業化工作，並與世界上最大的品牌和零售商合作，提供過的產品包括Marvel，Star Wars，MLB，MLS，Warner Brothers，Dreamworks，NFL，Disney Stores，Target，沃爾瑪和Toys R Us。 她是Mercato（一家成長型股權公司）的運營合夥人，是高盛（Goldman Sachs）10k小型企業計劃的教授，也是婦女技術委員會的創始人兼總裁。 Cydni擁有楊百翰大學的工商管理碩士學位和計算機科學學士學位。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  卡羅琳·沃茨
  Caroline Watts是 ReTargeter，這是一家提供全面服務的顯示提供商，專門從事重新定位和受眾群體定位。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯蒂安·韋特
  Christian Wettre 是 SugarCRM 糖平台的高級副總裁兼總經理。 Christian 通過統一銷售、營銷和客戶服務團隊，幫助 Sugar 客戶提供高清客戶體驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  夏洛特·齊姆斯
  As Sitecore內容營銷副總裁夏洛特（Charlotte）總編，負責監督與Sitecore客戶和潛在客戶產生共鳴並為其帶來價值的電子書，視頻和白皮書等內容資產的戰略和計劃。 她對了解受眾的需求和挑戰充滿熱情，就像對Sitecore和營銷技術領域一樣。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  丹尼爾阿爾瓦拉多
  Daniel Alvarado 是數字營銷專家和技術副總裁 白鯊媒體. 他負責領導 White Shark Media 的 Compass 背後的世界級開發團隊，這是一個多合一的銷售支持平台，適用於希望擴展其按點擊付費產品組合的代理商。 Daniel 在營銷技術行業擁有超過 8 年的工作經驗。 他從營銷策略和軟件開發的角度為各種角色提供支持，包括數字廣告經理、軟件架構師和技術副總裁。 Daniel 擁有廣泛的技術背景，幫助組織利用技術創造有意義的體驗、簡化複雜的任務並為客戶創造價值。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  阿什維尼·戴夫（Ashwini Dave）
  Ashwini對商業，企業家精神，電子商務和數字營銷充滿熱情。 她正在與 獲得 作為數字營銷專家。 她是一個自由的靈魂和冒險的學者，她將自己的業餘時間花在自己身上，曾經愛過一次，喜歡音樂，喜歡看和玩體育。 她沉迷於海洋，在旅途中尋求刺激的旅客會獲得新的體驗，因為她將生活視為我們自己的藝術品。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  丹恩·阿特金森（Dane Atkinson）
  丹恩·阿特金森（Dane Atkinson）於18歲成立了他的第一家公司SenseNet Inc.。該公司通過為《財富》 500強公司（WPP，輝瑞，朗訊）提供服務，在三大洲的數百名員工中取得了爆炸性的增長。 從那時起，他以技術主管的身份取得了非常成功的職業，並創立，收購和出售了十幾家公司。 他豐富的技術和營銷專業知識可幫助我們為客戶提供日益豐富的服務。 除了擔任首席執行官一職之外，Dane還擔任過多家領先技術公司的顧問和董事會成員。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  戴夫·霍奇森
  Dave Hodgson是北美地區的銷售和分銷總監 蔡司多媒體設備是蔡司消費產品部門的一個部門，該部門是相機鏡頭，雙筒望遠鏡和瞄準鏡的製造商。 多媒體設備包括Zeiss VR One頭戴式受話器和帶有專用鏡頭的可穿戴設備。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  大衛·貝爾
  Dave Bell是移動娛樂和數字內容分發領域的企業家和公認的先驅。 Dave是Gummicube的聯合創始人兼首席執行官-Gummicube是面向App Store優化的數據，技術和服務的全球領先提供商。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  道格·比瑟（Doug Bewsher）
  道格（Doug）是 領導空間。 道格（Doug）在技術行業建立世界一流品牌方面擁有20年的經驗。 他創建並領導了顛覆性技術產品和服務的B2C和B2B產品營銷，需求生成和品牌建立計劃。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  大衛·布魯姆
  戴維（David）是戰略聯盟的副總裁 奎迪安，負責管理公司戰略合作夥伴的招聘和成長。 David擅長於薪酬管理和投標自動化等領域的銷售效率領域。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  達倫·布里奇
  達倫·布里奇（Darren Bridger）是設計師和市場營銷人員的顧問，為使用和分析與消費者的無意識思維和動機相關的數據提供建議。 他是消費者神經科學行業的最初開拓者之一，曾幫助開拓了該領域的兩家首家公司，然後加入了全球最大的代理商Neurofocus（現已成為Nielsen公司的一部分），成為其在美國境外的第二名員工。 。 他目前在以下機構擔任見解主管 神經策略. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  丹妮爾·恰帕拉（Danielle Ciappara）
  Danielle Ciappara是的數字媒體協調員 霍桑直接，這是一家領先的基於技術的廣告代理機構，致力於分析和負責任的品牌活動已有30多年的歷史。 Danielle來自舊金山，是加州大學和南加州大學的畢業生。 由於數字和跨媒體的興起，她撰寫了關於商業文化內部和外部變化的碩士論文。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  達斯汀·克拉克（Dustin Clark）
  達斯汀（Dustin）擔任 元素三，利用他為《財富》 500強公司和本地小型企業開展在線營銷活動的經驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  丹尼斯·德格雷戈
  Dennis DeGregor 擔任 Verticurl 全球體驗數據實踐副總裁， WPP 公司和奧美集團的一部分。 Dennis 在企業 CX 轉型、數據戰略、分析和利用技術獲得競爭業務優勢方面擁有豐富的財富 500 強品牌客戶端記錄。 Dennis 以建立高性能團隊而聞名，這些團隊通過數據策略創新來加速客戶的端到端體驗轉型計劃。 他寫了兩本關於企業數據、戰略人工智能和通過數據驅動的客戶體驗轉型利用全球互聯網獲得競爭優勢的書： HAILO：後谷歌時代的人工智能競爭 和 客戶透明的企業。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  達娜·德里瑟（Dana Drissel）
  Dana Drissel是戰略營銷創新者，專門從事以活動為導向的計劃，這些計劃通過銷售渠道吸引，保留和培育潛在客戶。 現任市場部高級總監 凱恩互動，她定義了公司品牌，提供了基於ROI的目標度量，並介紹了一系列的Kaon解決方案，為各個行業的行業領先客戶建立了快速增長的基礎。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  丹尼斯·德拉蒙德·鄧恩
  Denyse在雀巢，吉列和菲利普莫里斯國際公司擔任高級行政職務已有30多年的經驗。 她創立了C³Centricity，並擔任該公司的總裁，該公司是一家全球諮詢公司，為數十億美元品牌的執行團隊提供戰略諮詢。 她的最新著作“以客戶為中心”現已發行。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  大衛·芬克斯坦
  David Finkelstein是一位互聯網先驅，技術企業家和眾多互聯網公司的創始人，其歷史可以追溯到1994年互聯網成立之初。他目前是Internet的聯合創始人兼首席執行官。 BDEX，是美國第一個也是最大的消費者數據交換平台 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  丹尼·弗蘭伯格
  Danny Flamberg是Opera Solutions的負責人，領導全渠道營銷團隊。 丹尼·弗蘭伯格（Danny Flamberg）建立品牌和建立業務已有25年以上。 在美國，歐洲和南美，他幫助初創企業成為其市場中的重要參與者，並幫助全球領先的品牌擴大了覆蓋範圍，市場份額以及與客戶的關係。 得到他的新書標題為 在數字革命中跳舞 
 
 
 
 
 
	    
  
  德布·加伯
  Deb Gabor是的作者 品牌就是性別：讓您的客戶被裁掉，一無所有。 她是Sol Marketing的創始人，曾領導過許多組織的品牌戰略活動，包括戴爾，微軟和NBC Universal等國際知名品牌，以及Allrecipes，Cheezburger，HomeAway和RetailMeNot等數字贏家，以及數十種早期技術和數字化媒體巨人。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  狄龍廳
  Dillon是Simporter的聯合創始人兼首席運營官，Simporter是一個分析網絡應用程序，使用AI來實現消費品創新。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  戴爾·雷納（Dale Renner）
  Dale Renner在分析軟件領域擁有20多年的經驗。 擔任首席執行官 紅點全球公司，Dale自2006年成立以來就一直驅動著公司的戰略方向。在創立RedPoint之前，Dale是埃森哲（Accenture）的全球管理合夥人，他在那裡創立了該公司的CRM部門。 在他任職期間，Dale的業務收入增長到1.5億美元。 此前的職務還包括風險管理分析和技術公司Seisint，Inc.的首席執行官，以及為商業實體提供託管客戶情報解決方案的提供商ClarityBlue Inc.的首席執行官。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  德卡爾@highbridge顧問網站
  
 
 
 
 
 
	    
  
  戴安康
  Diane Keng 是 CEO 和聯合創始人 布雷尼化，一種人工智能和預測性個性化引擎，可幫助品牌為其消費者大規模策劃動態、有意義的體驗。 Diane 入選福布斯 30 位 30 歲以下企業技術精英，並曾登上《華爾街日報》、《赫芬頓郵報》、TechCrunch、OZY 和《Inc.》雜誌。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  迪米特里斯·馬尼亞蒂斯
  迪米特里斯·馬尼亞蒂斯加入 上游 2017 年領導 Secure-D。 在他的領導下，Secure-D 成長為一個屢獲殊榮的運營商級安全平台，受到全球移動網絡運營商的信賴。 2020年2009月出任Upstream CEO，成功帶領公司向移動營銷平台轉型。 在加入 Upstream 之前，Dimitris 通過他於 XNUMX 年創立的數字營銷機構“all things web”從事廣告工作。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  大衛·麥金inch
  David負責以下方面的收入周期的所有方面 收購; 市場營銷，銷售，業務發展，客戶管理和客戶成功。 Acquisio是優雅的數字營銷解決方案的全球領先提供商，使代理機構和廣告商能夠大規模交付出色的廣告系列效果。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  德魯·麥克萊倫
  30 多年來，Drew McLellan 一直從事廣告業。其中 26 年，他擁有並經營一家代理商。此外，德魯還領導代理管理協會，該協會為數百家中小型廣告代理商提供如何透過代理商所有者同行網路、諮詢、研討會等來發展和建立盈利能力的建議。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  丹妮拉·麥克維克（Daniela McVicker）
  Daniela McVicker是一位博客作者和自由撰稿人，他與提供博客寫作，文案寫作和代筆服務的B2B和B2C企業密切合作。 目前，她為 作家評論。 丹妮拉（Daniela）不在寫作時，她喜歡旅行，閱讀浪漫小說和科幻小說以及嘗試新酒。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  德魯夫·梅塔
  Dhruv Mehta是一位數字營銷專家，提供數字時代的解決方案。 在業餘時間，他喜歡寫技術和市場營銷方面的文章。 他是Tweak Your Biz的經常撰稿人。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  丹·莫羅
  Dan Morrow是中東市場銷售總監 奧德賽，這是一個面向千禧一代的社交內容平台，每月達到30萬千禧一代。 奧德賽正在當地社區製作引人入勝且相關的廣告內容，而這正是品牌想要的； 保持相關性並使人們參與其中。 通過將品牌插入帶有本地內容和視頻的對話中，我們正在幫助他們與這些讀者進行交流。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  迪亞茲·內薩莫尼（Diaz Nesamoney）
  Diaz Nesamoney是一位經驗豐富的技術企業家，他創立了三家成功的技術公司，所有公司都利用數據的力量來推動企業和消費者應用程序的發展。 目前，Diaz是該公司的創始人，總裁兼首席執行官 管理Jivox，一家為數據驅動的個性化廣告和營銷提供技術平台的公司。 Diaz還是第一本關於使用數據和技術來 個性化數字廣告. 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克雷格·里爾
  克雷格（Craig“ Dodge” Lile）是 突襲，這是一家專有的媒體代理商和品牌實時新聞編輯室。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  唐娜·摩爾
  Donna Moores是一位經驗豐富的博客作者和內容作家。 她在最大的行業和企業中獲得了出色的營銷經驗，並愉快地與讀者分享。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr 是 CMO 的 開放洞察 和創始人 Martech Zone。 道格拉斯幫助了數十家成功的 MarTech 新創公司，協助進行了超過 5 億美元的 MarTech 收購和投資盡職調查，並繼續協助公司實施和自動化其銷售和行銷策略。 道格拉斯是國際公認的數位轉型和 MarTech 專家和演講者。 道格拉斯也是一本傻瓜指南和一本商業領導書的出版作者。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  丹·潘泰洛
  Dan 是營銷技術主管和創始人/首席執行官 馬笛. 在創立 Marpipe 之前，Dan 在大學宿舍裡創辦了一家營銷諮詢公司，該公司後來發展成為一家快速發展的機構，總部位於曼哈頓蘇荷區，專門為 DTC 業務提供創意生產和需求生成。 Marpipe 最初是在該機構遇到創意測試問題時開發的，如今，Marpipe 從 Adobe、三星以及 Buzzfeed、Hubspot、MediaMath 和 Criteo 的高管那裡籌集了超過 10 萬美元。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  德文·帕迪達（Devin Partida）
  Devin Partida 是 ReHack 網站 以及自由商業技術作家。 她的作品曾在 Entrepreneur、Yahoo Finance 和 TechRepublic 上發表。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  丹·普維斯（Dan Purvis）
  Dan Purvis被Brand Republic評為英國50大營銷和社交媒體影響力之一，他熱衷於將內容，營銷和銷售結合在一起，以使企業與受眾建立聯繫，以提供切實的商業價值和ROI。 
 
 
 
 
 
	    
  
  丹尼雷根斯坦
  Danny Regenstein 是一位成就卓著的營銷專家，目前擔任 What If Media Group 的首席營銷官，What If Media Group 是一家尖端的績效營銷機構，以其創新方法和以客戶為中心的戰略而聞名。 在這個職位上，Danny 在推動公司的營銷計劃、引領公司發展以及為客戶提供卓越成果方面發揮著關鍵作用。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  達娜·羅斯（Dana Roth）
  Dana是FORTVISION的產品營銷經理。 她的職責包括制定銷售策略，維護平台的所有數字資源以及與影響者建立關係。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  丹尼爾·薩利科夫
  Daniel Salikov 是 Rocketmotion 的營銷總監，Rocketmotion 是一家專注於為初創企業製作解說和商業視頻的動畫設計機構。 
 
 
 
 
 
	    
  
  丹尼牧羊人
  丹尼·謝潑德 (Danny Shepherd) 是 Intero數碼，一家擁有 350 名員工的數字營銷機構，提供全面的、以結果為導向的營銷解決方案。 Danny 在指導付費媒體策略、優化 SEO 以及構建面向解決方案的內容和 PR 方面擁有 20 多年的經驗。 他領導著一個由網頁設計和開發、亞馬遜營銷、社交媒體、視頻和圖形設計方面的專家組成的團隊。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  德米特羅·斯皮爾卡（Dmytro Spilka）
  Dmytro是Solvid的首席執行官兼Pridicto的創始人。 他的工作已在Shopify，IBM，Entrepreneur，BuzzSumo，Campaign Monitor和Tech Radar中發表。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  大衛·特里斯
  David Trice是以下公司的聯合創始人兼首席執行官 參與.cx，這是領先的體驗驅動型企業CRM。 在啟動ENGAGE.cx之前，Trice曾擔任Oracle CRM副總裁，並領導了Oracle Fusion CRM的發布。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  迪奧戈·沃茲（Diogo Voz）
  Diogo是一位自由職業的數字營銷人員，喜歡與業內人士進行知識交易。 如果您沒有發現他在閱讀最新的營銷趨勢，那麼您可能會發現他在聽播客或從事他的設計項目。 
 	   網站  
	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  大衛·沃克斯
  大衛·沃克斯（David Wachs）是一位連續創業者，是大衛的最新創舉， 手工，通過可擴展的，基於機器人的解決方案將筆跡記在筆上，從而帶回迷信的藝術。 作為平台開發的Handwrytten允許您從CRM系統（例如Salesforce，網站，應用程序）或通過自定義集成發送註釋。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  大衛·扎普塔爾
  Zapletal 是一位擁有 15 年 Digital Remedy 經驗的資深人士，在最初加入公司擔任媒體購買和優化執行副總裁後，最近擔任了一年多的首席創新和媒體官。 在他最近的角色中，Zapletal 的專業知識和影響力對開創性的發展至關重要 數字療法 AdReady+ 和 Flip 解決方案，不僅在領導跨職能和分佈式團隊方面，還將他在媒體運營方面的個人經驗以及對客戶需求和痛點的深刻理解帶到了桌面上。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  丹尼斯·欽科（Denis Zhinko）
  Denis是ScienceSoft的CRM和協作負責人。 他在IT領域擁有超過14年的專業經驗，在CRM，ERP和企業門戶上從事專業應用程序開發，企業系統設計和項目管理。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃爾瑪·貝加諾維奇（Elma Beganovich）
  Beganovich女士領導 急救致力於建立世界知名的合作夥伴和客戶名單。 她的專業領域包括確定A＆E在不同行業的各種品牌中可以扮演的角色，以及製定這些合作夥伴關係的條款和範圍。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃德·布雷奧
  作為首席營銷官，Ed Breault 負責 阿普里莫的 品牌和成長。 他通過其數字資產管理和營銷資源管理類別推動該組織的 B2B SaaS 進入市場戰略。 他將增長營銷專業知識與廣泛的品牌開發背景相結合，並熱衷於開發基於客戶的營銷計劃，以建立知名度、差異化、需求並最終獲得收入。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃米爾·杜基奇
  埃米爾·杜基奇 (Emir Dukic) 是首席執行官 拉布，前沿靈活的租賃資產管理平台。 憑藉專有技術，Rabbu 實現了資產管理的各個方面的自動化——從採購到營銷，再到運營，再到租戶的健康和安全。 Rabbu 幫助房地產投資者和經理在主要租賃平台（Airbnb、Zillow、Booking.com、Expedia 等）上加強運營、分析數據、消除聯繫和管理資產。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  伊蘭·費恩斯坦
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·格林德利
  埃里克·格林德利（Eric Grindley）是市場營銷和品牌專家，律師，同時也是Esquire Advertising的創始人和首席執行官，該公司是領先的廣告技術公司，並且是10 Inc. 2020強中十大廣告/營銷公司之一。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  葉卡拉維亞·漢薩（Ekalavya Hansaj）
  33歲那年，我的生活發生了翻天覆地的變化。 在我的創業歷程中，我遇到了可怕的障礙。 我接受了媒體的免費試用，並且獲得不到10％的繼續創業之旅的機會。 經過多次嘗試和地獄114天； 我反彈了。 我不僅挽救了自己的公司，而該公司在332年被Entrepreneur Magazine評選為美國第2015名最佳創業公司，我的實力也更加強大。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  埃馬德·哈桑
  Emad 是首席執行官兼聯合創始人 視網膜人工智能. 自 2017 年以來，Retina 一直與雀巢、Dollar Shave Club、Madison Reed 等客戶合作。 在加入 Retina 之前，Emad 在 Facebook 和 PayPal 建立並運營分析團隊。 他在科技行業的持續熱情和經驗使他能夠構建產品，幫助組織通過利用自己的數據做出更好的業務決策。 Emad 擁有賓夕法尼亞州立大學的電氣工程學士學位、倫斯勒理工學院的電氣工程碩士學位以及加州大學洛杉磯分校安德森管理學院的 MBA 學位。 除了與 Retina AI 合作之外，他還是一名博主、演講者、創業顧問和戶外冒險家。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·霍勒伯恩
  首席服務官Eric Hollebone帶來了 需求實驗室通過整合營銷，銷售和服務連續性中的策略，技術和數據，B2B客戶可以使用自己的RevenueEcosystem®。 技術和工程的背景使Eric能夠從獨特的科學，技術和數據驅動的角度進行營銷。 如今，他專注於大數據，人工智能，信標技術和物聯網的潛力，以改變營銷格局並促進整個組織的數字化變革。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·霍爾茨克勞（Eric Holtzclaw）
  埃里克·霍爾茨克勞（Eric V. Holtzclaw）是 現在可能。 他是一名研究人員，作家，連環企業家和傳統智慧的挑戰者。 查閱他與Wiley Publishing撰寫的有關消費者行為的書– 階梯：釋放消費者行為的潛力。 埃里克（Eric）通過企業範圍的同意和偏好管理解決方案的實施，從戰略上指導公司。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  艾米麗·約翰遜（Emily Johnson）
  艾米麗·約翰遜（Emily Johnson）是一位營銷顧問，在執行營銷策略方面擁有10年的經驗。 目前，她領導著市場部的工作 藍色郵件媒體是一家位於得克薩斯州歐文市的著名B2B數據解決方案公司。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  埃琳娜·科茲洛娃
  Elena 是內容營銷經理 推力，移動驅動型企業的頂級客戶互動平台。 Pushwoosh 的技術簡單解決方案通過推送通知、應用內消息和基於行為的全渠道通信，幫助營銷人員提高遊戲玩家的參與度和粘性。 因此，移動遊戲發行商可以成功地將其應用程序貨幣化並實現增長。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  艾倫·鄧尼根（Ellen Dunnigan）
  口音商務 創始人兼首席執行官艾倫·鄧尼根（Ellen Dunnigan）是一位舉世公認的公認教練，接受過語音，語音和英語改進方面的專門培訓。 她擁有語音語言病理學碩士學位，並已獲得美國語音語言聽力協會的臨床認證。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  伊娃·麥克奈特
  Eva McKnight是Formstack的公共關係實習生。 她是安德森大學（Anderson University）的大四學生，主要研究傳播藝術，主要研究公共關係。 當Eva不在AU的學生人數眾多的公關公司Formstack或Fifth Street Communications工作時，您會發現她和她的朋友一起出去玩或者對她的貓拍照太多。 可能是後者。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃德麥奎斯頓
  Ed McQuiston 是執行副總裁兼首席商務官 海蘭，內容管理服務提供商。 他在公司工作了 11 年以上，負責支持和維護 Hyland 作為領先的企業內容管理提供商的全球計劃。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·奧爾森（Eric Olson）
  埃里克·奧爾森（Eric Olson）是SMB Events的總經理 主動網絡， 商務解決方案。 他負責推動公司的企業對企業事件解決方案的全球戰略和損益表，為中小型企業，協會，貿易展覽和博覽會公司提供服務。 他畢業於科羅拉多州立大學，並通過滑雪和參加鐵人三項運動活躍起來。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  埃琳娜（Elena Podshuveit）
  Elena Podshuveit是Admixer的首席產品官。 她在管理數字項目方面擁有超過15年的經驗。 自2016年以來，她一直負責Admixer SaaS產品系列。 Elena的產品組合包括成功的初創公司，針對頂級廣告客戶（菲利普斯，雀巢，費雷羅·羅徹，金伯利-克拉克，達能，賽諾菲）的項目，SaaS解決方案，在線門戶網站的發布和移動應用程序。 Elena向大型出版社諮詢了其資產的數字化和貨幣化。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·昆斯特倫
  埃里克（Eric）是一位具有企業家思維的初創高管。 擅長品牌建設，客戶心聲（倡導營銷），營銷策略，銷售，業務發展，潛在客戶，社交媒體，內容營銷（包括SEO），雲業務規劃，SaaS和B2B軟件。 作為CIENCE的CMO，Eric將公司的營銷工作重點放在結合了“新買家之旅”的入站和出站策略上。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·德克斯（Erik Deckers）
  Erik是運營與創意服務副總裁 專業博客服務。 他從事博客已經超過九年（甚至在被稱為博客之前），並且已經發表了20多年的文章。 他是一家報紙幽默專欄作家，並寫了幾篇商業文章，舞台劇，廣播劇場劇，目前正在寫小說。 他曾協助撰寫Twitter Dummies營銷，並經常在博客和社交媒體上發表演講。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·塞弗林豪斯（Erik Severinghaus）
  Erik一直在開發新產品並將其推向市場已有20年，導致了數億美元的出口和創收。 在加入領先戰略之前 彈簧CM，埃里克（Erik）是SimpleRelevance的創始人兼首席執行官，該公司是廣受好評的機器學習平台，用於優化數字營銷。 2015年，SimpleRelevance出售給Rise Interactive，Erik負責客戶策略和個性化業務部門。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  伊麗莎白·希德洛維奇
  Elizabeth Shydlovich 是 SaaS 工具 Awario 的入站營銷主管。 她是一名營銷專家，幫助軟件企業利用營銷策略來尋找客戶、增加流量、提高知名度並增加銷售額。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  埃里克·特赫達
  Eric Tejeda 是營銷總監 現在可能. Eric 通過推出新產品和服務、提升思想領導力、建立品牌知名度和推動潛在客戶產生來推動組織的增長目標。 Eric 部署了一個營銷技術堆棧，該堆棧尊重客戶的意願、提供相關信息並建立信任。 欲了解更多信息，請訪問 www.possiblenow.com。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  埃琳娜·特塞爾科
  Elena Teselko 是內容經理 你掃描. 她在營銷和傳播方面擁有超過五年的經驗，包括在廣告公司、IT 公司和媒體工作。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  弗蘭克·布里亞
  Frank Bria 是高價服務專家。 他的創業生涯始於金融服務技術領域。 他與多家初創公司合作，有的賣了數億美元，有的倒在了大火中。 他的經驗包括幫助五大洲的一些最大的公司通過對客戶產生真正的影響來發展業務，並將其轉化為可擴展的產品。 他現在將這種經驗應用到小企業領域。 他與顧問、商業服務提供商和其他專家合作，擺脫“基於項目”的按小時收入——基本上是用時間換取金錢。 Frank 的客戶圍繞產品化服務開展業務，您可以利用自己的時間與多個客戶打交道——而不僅僅是一個。 他是國際暢銷書《規模：如何通過減少工作來發展業務》一書的作者。 他與妻子和 5 個女兒住在亞利桑那州菲尼克斯地區的吉爾伯特。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  弗里達·庫珀
  Frida Cooper是一位零售分析研究人員，擁有大約五年的經驗。 
 
 
 
 
 
	    
  
  法赫德·法瑞德
  Fahad Fareed 是產品營銷經理 數據階梯 – 領先的實體解析和數據質量軟件公司。 憑藉在 ETL 和數據質量行業的工作經驗，Fahad 為開發人員和最高層管理人員撰寫了最新的見解和技巧，以幫助他們在處理數據管理計劃時做出更好的決策。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  法拉金
  Farah Kim 是一位以人為本的產品營銷人員，擅長將復雜的信息簡化為面向商業受眾的可操作見解。 她著迷於數據管理，旨在幫助企業克服因無效數據管理實踐而導致的運營效率低下。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  費耶茲·穆罕默德（Fayez Mohamood）
  Fayez Mohamood是以下公司的聯合創始人兼首席執行官 藍芯，使電子商務營銷人員能夠以前所未有的速度和精確度來創建和分發個性化觸發的電子郵件，從而對客戶的行為做出動態反應並在幾秒鐘內編目更改。 擁有70多個合作夥伴，代表100多個消費品牌。 Bluecore是紐約市發展最快的初創公司之一，最近完成了由FirstMark Capital牽頭的A輪融資。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  格雷格·艾姆斯
  Gregg Ames 是首席商務官 行動軟件，俄勒岡州波特蘭市的增長營銷自動化平台。 在他的職位上，他負責 Act-On 的上市和整體銷售戰略。 Gregg 熱衷於策劃和提供卓越的客戶體驗，讓最終用戶感到高興和共鳴。 他在 SaaS 和 MarTech 組織擁有超過 25 年的經驗，曾在 Oracle、Kibo Commerce、Conversica 和 Turning 擔任高級職務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  加里·加爾文
  加里·加爾文（Gary Galvin）是該公司的總裁兼創始人 高爾文技術 - 印第安納波利斯的一家網絡和軟件公司。 他創辦公司的願景是擁有一家為如何正確運行項目設定標準的公司。 通過專注於構建強大的軟件項目流程並確保按時和按預算交付，Galvin Technologies 已經能夠成為行業的領導者。 加里最初來自密歇根州底特律，但很自豪能與妻子和四個孩子一起將印第安納州稱為家。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  格蕾絲·卡特
  格蕾絲·卡特（Grace Carter）是 Academized 和 澳大利亞幫助 服務。 她致力於改善轉化並製定營銷策略。 另外，格蕾絲（Grace）是 心理作業幫助 學術網站。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬治·法科雷利斯
  喬治是個 成長營銷助理 為...賣力 電子郵件自動化軟件Moosend！ 他喜歡寫有關數字時代的營銷以及他在日常探索中發現的增長技巧的文章。 他總是對談論經驗和想法感興趣，因此可以隨時給他留言以分享您的有趣知識。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  加爾·格里克曼
  Gal Glikman是以下公司的首席執行官和聯合創始人 之上，適用於高級發布商的廣告恢復解決方案。 在共同創立歐博尼之前，Gal在以色列國防軍的一個高級情報部門擔任軍官，開發人員和安全研究員達4.5年之久。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蓋伊·戈德斯坦
  Guy是市場營銷自動化和運營顧問。 G8技術 利用全面的混合方法來實現營銷自動化，它藉鑑了傳統的營銷和信息營銷經驗，以幫助客戶取得成功。 依靠經驗和分析，G8與客戶緊密合作，為個別客戶業務提供經過微調，定制的混合營銷。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  加林·霍布斯
  加林（Garin）是交易策略總監 可迭代的，該平台使B2C營銷人員能夠利用高度靈活且可擴展的數據模型來通過電子郵件，移動電話，網絡和社交渠道進行跨渠道1：1對話，從而控制其跨渠道消息傳遞策略。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  格雷格·金博爾
  Greg 是 Validity 電子郵件解決方案的全球主管。 他是創造者和建設者。 無論他是設計網站、創建社交網絡還是建造摩天大樓，過程都是一樣的； 細節是遊戲。 而且他喜歡玩。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  喬治·萊昂
  喬治·萊昂（George Leon）負責 霍桑代表眾多主要品牌客戶的媒體策略，執行，數據科學和分析，包括3M，Brother International，Equifax，Hamilton Beach，HomeAdvisor.com，Transamerica和zulily。 霍桑（Hawthorne）是一家屢獲殊榮的基於技術的廣告代理商，專門從事分析和負責任的品牌活動已有30多年的歷史。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  杰倫娜·盧卡茨
  作為 Acronym 的付費社交總監，Gellena 擁有十年的開發和領導有效社交媒體策略的經驗，作為有凝聚力的媒體策略的一部分。 作為優化社交媒體支出以提供可衡量的投資回報率和實現品牌目標的專家，Gellena 確保通過整合營銷和高級社交策略利用所有客戶消息，並確保所有社交平台上的號召性用語轉化。 Gellena 是 Facebook/Meta 認證的媒體策劃人，擁有 SnapChat 認證，並且通過了 Twitter 視頻認證。 她畢業於波士頓大學。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  吉亞馬內維克
  Ghia Marnewick 是一位創意內容作家 奧姆科，一家專門從事搜索引擎優化和創意內容營銷服務的數字營銷機構。 她熱衷於尋找與世界分享信息的新方式。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  喬其紗萌
  Georgette Moe 是 Emplicit 的客戶戰略高級總監。 她是一位戰略性數字營銷領導者，在製定全渠道營銷策略方面擁有豐富的經驗。 她在指導零售組織擴展方面的經驗非常適合 Emplicit 擴展其客戶組合和服務產品的使命。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  加布·納爾遜（Gabe Nelson）
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬治·科魯格多
  George Corugedo 是一位數學家和經驗豐富的技術主管，擁有 20 多年的商業和技術專業知識。 作為聯合創始人兼首席技術官 紅點全球，喬治負責領導RedPoint數據管理和客戶參與解決方案的開發。 他分別擁有邁阿密大學的地質學和數學學士學位和學士學位，以及亞利桑那大學的應用數學碩士學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  格蘭特·波拉切克
  格蘭特·波拉切克 (Grant Polachek) 是品牌主管 Squadhelp.com, 3X Inc 5000 家新創公司和顛覆性命名機構。 Squadhelp 審查了超過 1 萬個名字，並精選了當今網路上最好的可用名字。我們也是世界領先的眾包命名平台，為從早期新創公司到財富 500 強公司的客戶提供支援。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  古普雷特·普雷瓦爾
  Gurpreet Purewal是領先的思想領導者專家iResearch業務發展副總裁。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  格雷厄姆·蘭德
  格雷厄姆蘭德不僅對技術充滿熱情，而且還是一位熱情的作家。 他一直在監控網絡上的變化，並努力了解所有新事物。 一個很好的例子是他的 登錄指南 他在該網站上為不同公司的新員工提供了教程。 
 
 
 
 
 
	    
  
  格蘭特·蘭格
  格蘭特·蘭格（Grant Lange）是以下人士的創始成員之一 證據接口品牌和產品開發集體。 他與大小公司合作，制定有效的品牌和產品開發計劃。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  喬治·羅蘭茲
  George是NetHunt CRM的內容策略主管。 寫作是他的事。 他聚焦於技術和B2B行業，涵蓋從生產力到銷售策略和客戶關係的一系列主題。 他通過耀斑彌合了數據與創意內容之間的鴻溝。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  高拉夫·薩蘭
  高拉夫·薩蘭 (Gaurav Saran) 是首席執行官 反向邏輯，為零售、電子商務、製造和 3PL 組織構建的端到端、集中式和完全集成的退貨管理系統的唯一提供商。 在創立 ReverseLogix 之前，Saran 在 Microsoft 領導財富 500 強公司的企業銷售。 他曾在眾多初創公司擔任領導職務，成功地將它們從早期階段轉變為成熟的成長型公司。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  加里·史蒂文斯
  加里·史蒂文斯（Gary Stevens）是前端開發人員。 他是一名全職區塊鏈極客，是以太坊基金會的一名志願者，也是活躍的Github貢獻者。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  格雷格·沃爾瑟
  Greg Walthour 是 Intero Digital 的聯合首席執行官，Intero Digital 是一家擁有 350 名員工的數字營銷機構，提供全面的、以結果為導向的營銷解決方案。 Greg 在指導付費媒體策略、優化 SEO 以及構建面向解決方案的內容和 PR 方面擁有 20 多年的經驗。 他領導著一個由網頁設計和開發、亞馬遜營銷、社交媒體、視頻和圖形設計方面的專家組成的團隊，Greg 幫助各種規模的公司在數字時代取得成功。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  哈姆扎·阿迪爾
  Hamzah Adil 是數字營銷主管 快速聊天，旨在幫助您的客戶支持和銷售團隊的實時聊天應用程序。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  漢娜·約翰遜（Hanna Johnson）
  漢娜（Hanna）是 的SurveyMonkey。 她對社交所有事物的熱情遠遠超過了她的Tweet流。 她熱愛人，歡樂時光，並且喜歡運動。 她曾去過除南極洲以外的所有大洲，但她正在為此努力。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  哈里·豪
  哈里·豪（Harry Howe）對領導力和支持我們的企業家社區充滿熱情。 擔任總裁 豪領導，他為已經成為自己成功受害者的企業主提供動手諮詢支持，與他們一起開發業務流程，支持技術以及將長期維持業務的人們。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  亨利·貝爾
  Henry Bell 是產品主管 供應商地. 他是一位商業技術專家，通過數字技術戰略推動變革性增長。 Henry 是一位高度分析和協作的問題解決者，在產品領導、應用程序管理和數據分析方面具有出色的跨職能技能。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  哈琳·多卡（Harleen Dorka）
  Harleen Dorka是一位經驗豐富的內容作家，主要致力於與數字通信和消費方式有關的主題。 她具有特殊的才能，可以通過在包括營銷和社交媒體，消費者趨勢，技術創新，零售和品牌以及許多其他行業在內的眾多行業中創建結構良好和經過研究的功能，將思想領袖的思想和概念變為現實。部門。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  希望霍納
  希望霍納是首席執行官和創始人 檸檬燈，一家大規模製作品牌視頻內容的視頻製作公司。 Hope 是一位三度企業家，曾在 Inc.、Entrepreneur、福布斯和其他出版物中出現，突出了她在過去十年中在矽海灘社區取得的成功。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  哈雷·約翰遜
  Halley Johnson是一名軟件自由作家和編輯。 目前受僱於誰 早光傳媒。 她用化名出版了一些作品。 它們主要由低於平均水平的詩歌組成。 哈雷目前正在撰寫她的第一本全長小說（實際上將以她的真實姓名命名）。 她最大的成就是成為豬的好媽媽，成為父母的平均女兒。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  希馬尼·坎卡里亞
  Himani Kankaria 是 Missive Digital 的創始人，Missive Digital 是一家有機數字營銷機構，可幫助企業提高有機知名度和轉化率。 她擅長為用戶和 SERP 功能（如特色片段）制定戰略、創建和優化內容。 她是全球會議的演講者，也是一位作家，在各種出版網站、網絡研討會、播客等地方分享她在 SEO 和內容方面的知識和經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  哈莎·基蘭（Harsha Kiran）
  Harsha Kiran是Seotribunal的聯合創始人兼搜索主管，Seotribunal是由數據驅動的SEO機構招聘指南。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  海蒂·梅林
  Heidi是的首席營銷官 工作區。 Heidi是一位精力充沛，注重結果的高級執行領導和顧問，在製定和執行推動增長的市場營銷和營銷策略方面擁有二十多年的經驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  希望莫利
  希望莫利（Morley）是的首席運營官 烏莫特，這是一家位於芝加哥的B2B視頻營銷機構。 她共同主持播客 公司視頻之死，這是一個展示工具和建議的節目，可以製作人們真正想要觀看的B2B視頻。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  漢娜·奧布萊恩（Hannah O'Brien）
  漢娜·奧布賴恩（Hannah O'Brien）為數字營銷代理撰寫 奧姆科，專門致力於提供一流的數字體驗以及一流的內容營銷計劃。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  哈迪克·奧扎
  哈迪克·奧扎 是一位擁有超過 9 年經驗的 SEO 顧問。 他幫助公司發展業務。 他分享了他對 SEMrush、Search Engine People 和 Social Media Today 等其他出版物的看法。 在 Twitter 上關注他@Ozaemotion。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  哈里森畫家
  哈里森（Harrison）業務發展副總裁 DK New Media。 他是一位連續的企業家和創意營銷人員，已經收購了兩家營銷公司，一家是私有的，另一家是公開的。 哈里森還是一位經驗豐富的攝影師和導演，將其專業知識與我們的其他優質內容服務結合在一起。 他的全部興趣在於建立關係並尋求專注於協作，創新和市場破壞力的創新夥伴關係。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  赫曼·帕瑪（Hemant Parmar）
  Hemant Parmar是一位同類開發人員，他收集了當今所有技術進步方面的豐富知識以及超過9年經驗的強大業務背景，這使他成為該領域的熱情顧問。 Hemant是能為客戶找到答案的人，以幫助他們建立並保持穩固的市場關係。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  黑茲爾·拉烏爾
  Hazel Raoult 是一名自由營銷作家，與 PRmention 合作。 她在商業、創業、市場營銷等方面有 6 年以上的寫作經驗 SaaS的. Hazel 喜歡將時間分配給寫作、編輯和與家人一起出去玩。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  赫魯圖瑪
  Hritusharma是一位自由撰稿人博客，專門研究設計技術和設計應用程序。 她渴望幫助所有人像專業人士一樣成為設計師。 除了是科技迷，Hritusharma還喜歡視頻製作和攝影。 
 
 
 
 
 
	    
  
  海莉謝勒
  Hailey 是全球創意諮詢公司 Lippincott 的創新戰略高級顧問。 她喜歡從學科的交叉點為品牌提供可操作的見解，並且她最熱衷於弄清楚我們如何設計和描述技術來幫助人類蓬勃發展。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊恩·克萊里（Ian Cleary）
  伊恩（Ian）是該公司的首席執行官 RazorSocial 並且致力於他的工作生涯，以幫助您找出社交媒體的最佳工具和技術。 伊恩經常在活動中演講（主要在美國），並為許多頂級社交媒體博客撰寫文章。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊万·拜丁
  伊万·拜丁（Ivan Baidin）領先 旅費支出 並在旅遊行業擁有超過10年的經驗。 除了為開發商制定戰略規劃和設定目標外，Ivan 還為網絡吸引了新的合作夥伴和廣告商。 他是提高轉化率和進入國外市場的專家。 Ivan 曾在許多知名媒體中被提及，例如 Entrepreneur、Forbes 等。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊恩大衛
  伊恩大衛 (Ian David) 的職業生涯始於實體零售管理，很快就涉足電子商務和數位行銷。他是一位狂熱的讀者，也是 SEO 和內容行銷方面自學成才的專家。他為多種出版物撰寫有關各種數位行銷主題的文章。最近，他的重點是利用影響者和聯盟行銷來推動更多轉換。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊斯梅爾·埃爾·庫西（Ismael El-Qudsi）
  Ismael是的首席執行官 社會公眾網 自該初創公司於 2015 年 50 月成立以來。他還是在線營銷機構 Internet República（SocialPubli.com 的母公司）的首席執行官。 Ismael 在互聯網商務碩士 (MIB) 項目、ESIC 和 Instituto de Empresa 任教。 他最近被公認為 Twitter 上西班牙網絡營銷和創業影響力前 XNUMX 名之一。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  艾薩克·加西亞（Isaac Garcia）
  Isaac Garcia 是 Salesforce 銷售雲端管理員。 Isaac 管理多個客戶的 Salesforce 實例，並為他們尋找提高技術投資回報的機會。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊蒂莎戈維爾
  Itisha 是一位數字營銷專家，專門從事 （搜索引擎優化） 以及內容營銷人員。 Itisha 已經在這個行業工作了兩年多，她喜歡寫博客和探索信息豐富的博客，這有助於增加她的數字營銷知識。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊莎貝勒·洪德列夫（Izabelle Hundrev）
  Izabelle Hundrev是Directive的芝加哥內容作家。 她是一生的讀書和寫作愛好者，於2017年畢業於密蘇里大學，獲得新聞學學位。畢業後，Izabelle從事B2B銷售事業，專門從事業務發展。 經過1.5年的銷售，她回到了新聞界，並開始了向內容營銷的職業過渡。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  伊薩亞·卡拉多夫斯卡
  Isaja Karadakovska 是 Pol-Sci 畢業生，前初級研究員，目前 TakeATumble的 內容協調員。 她被驅使尋求和創造偉大的內容。 她的空閒時間專用於她對植物的痴迷。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  五十克茲納
  Ifty Kerzner 是 基斯特拉，全球首創的保險營銷操作系統。 作為金融服務和數據管理領域技術嫻熟的科技企業家，Ifty 對商業、創新和人才的熱情促使他創立了幾家公司。 在從事科技和商業職業之前，Ifty 是以色列娛樂業的一員，既是流行歌手/詞曲作者，又是電視節目主持人。 他以優異的成績獲得法學學士學位和政治學碩士學位，同時也是林登·約翰遜公共事務學院領導力項目的畢業生。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊爾凡雷赫曼
  Irfan Rehman 是一家成功公司的首席執行官和創始人，擁有超過 20 年的行業經驗。 作為一位經驗豐富的企業家，Irfan 以其創新的想法和無與倫比的領導能力而享有盛譽。 在他的整個職業生涯中，Irfan 表現出對創造尖端解決方案的熱情，以推動客戶的增長和成功。 他在商業戰略和發展方面的豐富經驗，加上他的企業家精神，使 Irfan 成為任何組織的寶貴資產。 Irfan 對卓越的承諾和不斷突破界限的動力使他成為該領域最受尊敬的領導者之一。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  伊万·羅布斯托夫（Ivan Roubstov）
  Ivan Roubtsov是Client Spectrum公司的首席營銷官，該公司是一家專門從事企業營銷管理解決方案的精品諮詢公司。 作為首席營銷官，伊凡（Ivan）負責 客戶範圍的品牌，並圍繞它建立營銷技術生態系統。 他之前曾在AdTech行業工作，曾為AdGear和Acquisio等公司服務。 伊凡（Ivan）是與AdTech相關的一切的忠實擁護者。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  艾薩克·佩勒林
  艾薩克·佩勒林（Isaac Pellerin）是TinderBox的收入營銷商，TinderBox是一種軟件即服務，可輕鬆創建，管理和跟踪交互式投標。 他喜歡一個好故事，並且喜歡提高公司與潛在客戶和客戶互動的方式。 他認為，擁有共同的目標和指標時，營銷和銷售才能達到最佳狀態。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  朱麗葉·安德森
  朱麗葉·安德森（Juliette Anderson）是一家電子商務履行公司的外展社區專家，專門與平均包裹重量超過5磅或以上的在線賣家合作。 她與電子商務商店攜手合作，已經實現了四年的最佳銷售。 她的專長是社交媒體營銷和付費促銷。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬·安德魯斯
  Joe Andrews是的產品和解決方案營銷副總裁 內部視圖 並在過去20多年的時間裡一直通過高增長的顛覆性技術公司的營銷主管來提高收入。 Joe在InsideView負責領導全球上市戰略，新產品和細分市場的定位和發布。 Joe之前曾在Zuora，VMware，Intuit和iMarket Inc.（一家D＆B公司）擔任市場領導職務。 您可以關注喬 Twitter 和 LinkedIn. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  珍妮（Jannene Blevins）
  Janneane是KA + A令人難以置信的團隊的項目和社區經理，他們在其中為高增長的高科技公司設計品牌和體驗。 她還是IndySpectator的聯合創始人，IndySpectator是電子書指南，介紹了愛Indy的新方法，其姊妹博客Startup Spectator專門致力於本地創業現場。 最近，Janneneane一直在努力通過Pattern（模式）來發展Indy的本地時尚社區，Pattern是每月一次的免費聚會，面向對時尚感興趣的人們。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑伊·阿切森
  Jay Atcheson是的市場營銷高級副總裁 R2i。 周杰倫在美國，加拿大，亞洲和歐洲各地銷售產品和服務。 傑伊（Jay）專注於創新和以結果為導向的營銷，是一家注重增長，以客戶為中心的營銷商。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑森·德梅斯
  Jayson DeMers是以下公司的創始人兼首席執行官 電子郵件分析，這是一種生產力工具工具，可連接到您的Gmail或G Suite帳戶，並可視化您的電子郵件活動-或您員工的電子郵件活動。 跟著他 Twitter or LinkedIn. 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  傑夫 - 貝克
  傑夫（Jeff）是首席執行官兼總裁 葉子家庭解決方案，是家庭產品的領先提供商-例如窗戶，天溝，家庭安全等等。 Beck在信息技術，運營，項目管理和領導力方面擁有超過16年的行業經驗，Beck改變了內部業務運營，實施了創新技術，從而擴大了規模。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  吉姆·貝里希爾
  Jim Berryhill 在企業軟件銷售和銷售管理領域擁有 30 多年的經驗，領導 ADR、CA、Siebel Systems 和 HP Software 的高績效團隊，專注於價值銷售。 他創立了 DecisionLink，其願景是通過提供首個企業級客戶價值管理平台，將客戶價值變成戰略資產。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  瑞巴蒂亞
  Jui Bhatia 是軟件分析師 技術上， 印度。 憑藉在技術驅動領域的經驗，她掌握了企業如何做和做什麼的知識。 此外，她熱衷於與可以為任何類型的業務提供幫助的讀者分享她在一些與技術相關的主題方面的知識。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑西卡·布魯斯（Jessica Bruce）
  我是專業博客作者，客座作家，影響者和電子商務專家。 目前與ShopyGen一起擔任內容營銷策略師。 我還將報告與電子商務行業相關的最新事件和趨勢。 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  傑克庫克
  傑克庫克是聯合創始人兼首席執行官 蝌蚪，跨電子商務、數字營銷和預測分析工作。 雖然他曾為谷歌和微軟等公司工作，但如今他熱衷於幫助中型市場公司更智能地競爭，方法是利用他們自己的不同數據集，利用人工智能的力量將數據轉化為利潤。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  喬恩·科溫
  喬恩·科溫（Jon Corwin）是以下機構的增長營銷總監 讀者網。 作為成長領導者，他的職責包括新渠道研究和實驗，客戶獲取開發以及戰略合作夥伴關係。 增長團隊的核心重點是快速識別，驗證，迭代然後擴展新渠道，以幫助加快Readers.com的收入增長。 他熱衷於建立可檢驗的營銷假設，以推動結果從成立到規模化。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑森·科特雷爾（Jason Cottrell）
  傑森·科特雷爾（Jason Cottrell）是該公司的創始人兼首席執行官 我的行星是一家軟體設計工作室，專門為全通路零售商、電子商務公司、電信、雜貨店和其他全球品牌創建數位體驗平台。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  喬恩·克羅伊
  John是的聯合創始人兼首席營銷官 指向裡面。 Point Inside已創建了地球上可擴展性最強，功能最豐富且最具成本效益的室內製圖平台。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  詹姆斯日報
  James Daily是專業作家和內容營銷專家。 當他不從事與職業相關的任務時，他會遵循他的其他許多興趣，包括天文學，心理學和電影。 隨時通過他的個人博客與他聯繫 機靈的. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  喬迪丹尼爾斯
  Jodi Daniels 是一名實用隱私顧問（GDPR、CCPA、美國隱私法）、Fractional Privacy 官和創始人兼首席執行官 紅三葉草顧問. Jodi 還是播客主持人和主題演講者。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑里米·杜蘭特
  Jeremy Durant是Bop Design公司的業務主管， B2B網頁設計 和數字營銷公司。 傑里米（Jeremy）與需要網站，市場營銷和品牌戰略的企業緊密合作，幫助他們發展獨特的價值主張和理想的客戶群。 Jeremy獲得了Merrimack學院的文學學士學位和加利福尼亞州立大學聖馬科斯分校的MBA學位。 他的著作曾在CMS Wire，在線營銷學院，EContent雜誌，B2B Marketing，Marketing Agency Insider，Visibility Magazine和Spin Sucks上發表。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  詹姆斯·埃拉比
  詹姆斯（James）是一位訓練有素的記者，在商業，娛樂和技術方面擁有15年以上的寫作經驗。 
 
 
 
 
 
	    
  
  傑夫·愛潑斯坦
  通過以下方式幫助全球最先進的營銷組織增加收入並為客戶帶來更大的價值： 阿洛卡迪亞 營銷績效管理平台，世界上最強大的計劃，預算和績效管理解決方案。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  杰羅恩·範·格拉貝克
  成立之前 招商局 Jeroen於1999年與Gilbert Gooijers一起成為ClubMessage，在1997年至2002年期間在埃因霍溫科技大學學習了技術管理。1998年，他開始了在Getronics PinkRoccade Civility的項目經理的職業生涯。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑西·托馬斯（Jesse Thomas）
  我是JESS3的首席執行官和創始人，JESS2010是一家專注於UX和數據可視化的創意交互式代理。 我的團隊和我為Red Bull，MTV，Twitter，Google，Facebook，Yahoo！，MySpace，foursquare，Gowalla，Loopt，IBM，Intel，Microsoft，Samsung，TBS，Pfizer，NASA和Classmates設計了視覺傑作和交互式解決方案。 com，C-SPAN，AT＆T，Salesforce.com，Zagat，消費電子協會/ CES3，諾斯羅普·格魯曼公司，洛克希德·馬丁公司，國家地理雜誌，探索頻道，《華盛頓郵報》，《經濟學人》，《華爾街日報》，《赫芬頓郵報》等等品牌。 電子郵件：jessethomas@jess3.com Twitter：@ jessXNUMX 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  賈森瀑布
  Jason Falls是的數字策略高級副總裁 彈性，這是一家數字營銷公司，在聖路易斯，芝加哥和路易斯維爾設有辦事處。 他的著作包括兩本有關數字營銷的書，該主題的頻繁主講人和一名社會技術分析師。 與他聯繫 傑森福爾斯 在大多數社交網絡上。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  喬丹·菲斯（Jordan Feise）
  Jordan Feise是的影響者營銷經理 Traackr，網紅管理平台。 約旦熱衷於與營銷領域的創新思想家和變革推動者建立關係。 隨時發推文 @jfeiseee 與所有您的燃燒影響者關係問題。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  傑夫福斯特
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑夫·加利亞
  Jeff Galea創立了Room4 Media，其使命是通過視頻營銷幫助全球企業更有效地與受眾建立聯繫並進行交流。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  哈維利亞·高哈爾汗
  Folio3 的營銷主管 Javeria Gauhar Khan 是一位經驗豐富的 B2B/SaaS 作家，專門為數據管理行業撰寫文章。 她還是一名開發、測試和維護企業軟件應用程序的程序員。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑基·吳
  Jacky 是一位連續創業者和狂熱的遊戲玩家，他的一生都沉浸在數字領域中。 Jacky 一直為新的冒險做好準備，他對為遊戲玩家開發新體驗的興趣是啟動 DinoMao 的關鍵因素，DinoMao 是東南亞地區第一款在線爪機遊戲應用程序。 憑藉成功並理解人們在與目標相關聯時會參與其中，Jacky 創立了 獎勵兔子，一個現金返還平台，獎勵用戶以加密貨幣或美元在線購買。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  仁金
  Jen Gold 領導 Arity 營銷解決方案產品線的產品營銷，負責監督面向營銷人員的基於遠程信息處理的產品的上市活動。 在加入 Arity 之前，Jen 在 MediaMath 負責產品營銷組織，她專注於在程序化營銷領域推出和擴展新的解決方案。 Jen 的經驗包括各種規模和垂直行業的公司的產品、營銷、內容和業務開發角色。 在 TripAdvisor、Pearson、Barnes & Noble、紐約時報和眾多初創公司工作期間，她幫助指導了數字擴張，制定和執行了產品路線圖，並實施了建立市場份額和品牌知名度的戰略。 珍畢業於賓夕法尼亞大學，與家人住在馬薩諸塞州。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  詹妮弗·戈爾登
  Jennifer Golden 是企業營銷總監，負責全球營銷戰略和執行 MRP. Jennifer 在連接數據、洞察力和行動以給買家留下持久印象方面擁有豐富的經驗。 在加入 MRP 之前，她曾擔任營銷和品牌顧問，並在 Acxiom、Rigzone 和其他公司擔任營銷領導職務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  賈斯汀·格雷
  賈斯汀·格雷（Justin Gray）是一位連續企業家，並且是該公司的首席執行官和創始人 鉛MD，這是全球最大的收入運營機構，已經實現了Marketo用戶群的一半以上。 賈斯汀（Justin）創立了成功的公司並進行規模擴張的事業，在過去十年中成功退出了200MM +。 賈斯汀（Justin）於2016年與他人共同創立了自己的最新作品 六磚，這是一家在線學習型創業公司，旨在通過基於經驗的教育來打擊員工和客戶流失。 在過去的十年中，賈斯汀已成為企業家精神，營銷和文化的強大代言人。 賈斯汀（Justin）作為知名演講者，已在行業出版物上發表了10多次，並在Inc.中擁有自己的專欄Tribal Knowledge，同時還為Entrepreneur，Tech Crunch等撰寫文章。 賈斯汀（Justin）和他的妻子詹妮弗（Jennifer）在市場營銷方面見了面，三年後的350年2017月，他們的兒子格雷森（Grayson）迎來了世界。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  朱麗·格林伍德（Juli Greenwood）
  Juli擁有20年的營銷經驗，負責Cloudinary的全球通信和客戶營銷計劃。 加入Cloudinary之前，Juli運營著自己的綜合營銷諮詢公司，在那裡她為技術和醫療保健公司以及非營利組織開發並執行了成功的營銷計劃，管理從品牌和公關到內容營銷和活動的所有事務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑森·格里斯（Jason Grills）
  Jason是目前與 ProProfs聊天。 他喜歡撰寫有關新興客戶支持產品，客戶支持行業趨勢以及使用此類工具的財務影響的文章。 業餘時間，傑森（Jason）喜歡廣泛旅行，以了解新的文化和傳統。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑西卡·霍桑·卡斯特羅（Jessica Hawthorne-Castro）
  傑西卡·霍桑·卡斯特羅（Jessica Hawthorne-Castro） 霍桑，從戰略上將代理商定位在藝術與科學相遇的廣告新營銷革命的前沿。 從創意，製作到媒體和分析，傑西卡致力於在所有代理學科中追求卓越的質量和創新。 她的職責主要包括建立長期的客戶關係，以開發高度戰略性和可衡量的廣告活動，以激發消費者的即時反應。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  杰弗裡·海茲萊特
  杰弗裡·海茲萊特（Jeffrey Hayzlett）是美國電視台的黃金時段電視和廣播節目主持人 杰弗裡·海茲萊特（Jeffrey Hayzlett） 和 行政觀點 在C-Suite電視上 Jeffrey Hayzlett的所有業務 在C-Suite電台上。 Hayzlett是全球商業名人，演講者，暢銷書作者和C-Suite網絡主席，C-Suite網絡是全球最強大的C-Suite領導者網絡的所在地。 與Hayzlett保持聯繫 推特， Facebook, LinkedIn， 要么 Google+的. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑基·愛馬仕
  傑基·愛馬仕（Jackie Hermes）是 加速度，是一家位於密爾沃基的機構，該機構幫助軟件即服務（SaaS）初創公司獲得收入並更快地成長，並且是Google的聯合創始人 婦女創業周。 很活躍 LinkedIn，傑基引發了關於成長為一家自負盈虧的公司的日常生活和挑戰的討論。 傑基通過以下方式指導學生創業 下議院，是的協辦單位 密爾沃基新興企業，以及一名顧問 金天使投資人。 除了專業工作外，杰姬還是養母養母和未來飛行員。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·亨利·舍克
  John-Henry是的增長營銷經理 文件發送。 他是B2B SaaS營銷商，專門從事搜索引擎優化，競爭情報，WordPress，分析，內容，銷售線索生成和轉換。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·赫利
  John擁有超過14年的Internet軟件和領導經驗。 在啟動SmartFile之前，John是Webexcellence的總裁兼聯合創始人，Webexcellence是印第安納波利斯最大的Web開發公司之一。 John與Delco Remy，Angie's List和NCAA等公司合作開發了豐富的Web應用程序。 同樣在Webexcellence工作期間，John在ExactTarget的啟動階段扮演了關鍵角色。 作為總裁兼聯合創始人 智能文件約翰負責銷售，市場營銷和業務發展。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬·英特爾
  Joseph Intile是InMarket的創意總監，擁有10多年的內部和自由設計師經驗，專門研究品牌，印刷和基於移動的設計。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑夫·科爾
  傑夫（Jeff）是該公司的首席執行官和聯合創始人 箱隊。 CaseFleet是一款案件管理軟件，可通過制定時間表，法律日曆，計費等工具，使訴訟人贏得更多利益。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·科澤爾
  約翰·科澤爾 是一名記者，分析師和未來主義者。 擔任移動經濟學家 調，我預測並分析了影響移動生態系統的趨勢。 我曾經是一名記者，分析師和企業高管，並記錄了移動經濟的興起。 加入TUNE之前，我在VentureBeat建立了VB Insight研究團隊，並管理團隊為英特爾和迪士尼等合作夥伴創建軟件。 此外，我領導了技術團隊，構建了社交網站和移動應用程序，並就移動，社交和物聯網提供了諮詢。 2014年，我被Folio評為媒體行業“最具創新力的企業家和市場顛覆者”的前100名。 我和家人住在加拿大的不列顛哥倫比亞省，雖然不是同一時間，但我在那兒執教棒球和曲棍球。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Flickr的  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  朱莉婭·克扎克（Julia Krzak）
  具有數字營銷經驗的內容開發專家。 最近畢業於美國研究和英語文化。 具有在競爭性SaaS環境中工作的經驗。 專注於現代營銷，分析和將新的低代碼技術編織到業務流程中的所有事物。 敏銳的B2B撰稿人，面向包括開發人員，營銷人員和執行人員在內的各種受眾，以及廣泛的資產-網站，文章，案例研究，視頻腳本等。 目前在Voucherify.io工作，處理建築內容策略，視頻營銷和SEO。 私下里，熱衷於視頻遊戲，文學小說和素食主義研究。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑夫·庫皮茨基
  傑夫擔任首席執行官 鄭，一家創新的技術公司，幫助公司通過動態內容從他們的電子郵件通訊中獲利。 他經常在數字媒體會議上發表演講，還曾在 CNN、CNBC 以及許多新聞和商業雜誌上發表過專題報導。 Jeff 以優異成績獲得了哈佛商學院的 MBA 學位，並以優異成績畢業於哥倫比亞大學，獲得經濟學學士學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·布魯
  約翰（John）是 松露媒體. Truffle Media Networks 通過高質量、交鑰匙生產和分發以農業業務為重點的媒體系列，提供您可以使用的 Ag Media。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑里米·利維（Jeremy Levy）
  傑里米·利維（Jeremy Levy）共同創立 指示 與朋友和社交媒體先驅安德魯·韋恩里希（Andrew Weinrich）合作，然後發現他們需要運行高質量的客戶數據，並運行MeetMoi，這是他們出售給Match.com的基於位置的約會應用程序。 兩人還創立了Xtify，這是他們出售給IBM的移動通知工具。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  珍妮·里薩克·戈爾丁
  Jenn Lisak Golding是Sapphire Strategy的總裁兼首席執行官，Sapphire Strategy是一家數字代理機構，將豐富的數據與經驗豐富的直覺相結合，以幫助B2B品牌贏得更多的客戶並提高其營銷投資回報率。 Jenn是一位屢獲殊榮的戰略家，開發了Sapphire Lifecycle Model：藍寶石生命週期模型：一種基於證據的審計工具和藍圖，用於進行高效的營銷投資。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  雅各布·洛夫萊斯
  傑克·洛夫萊斯 (Jake Loveless) 有 XNUMX 年的職業生涯，致力於讓技術變得更快。 從華爾街的低延遲交易系統到國防部的大型網絡平台，再到電信公司的微波網絡——傑克幫助推動軟件達到新的速度限制。 今天，傑克跑 邊網，這是他於 2016 年與兩個合作夥伴共同創立的全球網絡加速公司。 Edgemesh 幫助跨多個行業和平台的電子商務公司為全球用戶提供 20-50% 的頁面加載速度。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  喬納森·洛
  Jonathan Low 是丹麥最著名的企業家和商業作家之一。 Løw 是 跳躍故事，一個基於人工智能的圖庫照片平台，被稱為“圖像的 Netflix”。 JumpStory 目前在 150 多個國家擁有客戶，並且發展迅速。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·曼加納羅
  John Manganaro是的產品與分析副總裁 德里文，他負責產品創新和數據分析，致力於幫助經銷商有效地管理二手車庫存。 此前，Manganaro曾是普華永道的管理顧問，也是包括Cars.com這樣的技術組織的產品負責人。  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑森·麥考伊（Jason McCoy）
  為了表達才華，Jason McCoy將大部分時間都花在了麥克風後面的一個小軟墊間裡。 他的聲音在戴爾，沃爾瑪，本田等公司的項目中得到了體現。 他專門研究講解員和在線營銷視頻。 聽 傑森的演示 or 閱讀他的博客 提供有關配音相關主題的指南和資源。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬·麥克林
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬麥克尼爾
  喬·麥克尼爾 (Joe McNeill) 是 流感2 以及 B2B 技術銷售主管，他結合了對客戶服務交付、員工授權和穩健的收入運營的熱情，使組織能夠擴大規模和發展。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  賈森米勒
  Jason Miller是的首席商務策略師 Akamai Technologies的Akamai智能平台為用戶提供了Web性能，移動性能，雲安全性和媒體交付解決方案，以管理在線業務的基本複雜性，並可以訪問全球超過170,000台服務器的網絡。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑森·奧克利（Jason Oakley）
  Jason Oakley是Chili Piper產品營銷總監。 Jason是一位經驗豐富的產品營銷人員，對產品，SaaS，企業家精神和客戶成功充滿熱情。 在中小型創業公司工作的10年中，Jason有機會在許多關鍵的銷售和市場營銷職能上取得成功，從而使他成為了一個熟練的產品營銷商，致力於了解整個客戶旅程。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬恩·阿諾德
  Jon Arnold 是一位使用者介面設計專家，致力於使網頁和行動應用程式更加用戶友好（而且外觀也很漂亮！） 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑克·波因茨
  傑克·波因茨工作室 是一家網頁設計公司，並獲得Shopify專家認證。 他們專注於提供創造性的網站解決方案，以幫助雄心勃勃的公司在線發展。 他們迎接新的挑戰，希望能幫助他們的客戶取得成功。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑西·奎斯特
  傑西是 鎖孔的成長和營銷領導。 他通過與其他社交營銷人員建立牢固的關係來建立Keyhole的品牌，並且喜歡談論營銷。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑克·魯德（Jake Rheude）
  Jake Rheude 是 Red Stag Fulfillment 的行銷總監，Red Stag Fulfillment 是電子商務的電子商務履行倉庫。 他在電子商務和業務開發方面擁有多年經驗。 在空閒時間，傑克喜歡閱讀商業知識並與他人分享自己的經驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑森·拉什福斯
  Jason Rushforth 是一位受人尊敬的技術行業資深人士，他為 Sugar 帶來了 20 多年的產品和 SaaS 經驗——所有這些都在 CRM 和 CX 中。 Jason 是美國高級副總裁兼總經理 SugarCRM公司. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  賈法爾·薩迪克（Jafar Sadhik）
  一位熱情洋溢的數字營銷商，在SaaS工具，CX，客戶流失統計等領域擁有豐富的知識。以前，他曾在SportsKeeda和Neil Patel Digital India等頂級企業工作，目前在SmartKarrot Inc.工作。他喜歡閒暇時讀書。以及阿加莎·克里斯蒂（Agatha Christie）的作品的偉大仰慕者。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  詹姆斯·謝勒
  詹姆斯·謝勒（James Scherer）是 Wishpond博客。 借助著陸頁，彈出窗口，社交促銷，電子郵件營銷和聯繫人管理， Wishpond的軟件使創建完整的營銷活動變得容易。 在Twitter和LinkedIn上與他聯繫。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬西·斯科特默（Josie Scotchmer）
  Josie Scotchmer是的市場經理 Mailjet，一個電子郵件營銷和交易電子郵件平台。 Josie是一位熱情洋溢的B2B2C營銷經理，以商業方式進行營銷傳播。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  杰拉拉·謝蒂（Jayraj Shetty）
  Jayraj是一位內容作家，他的人生目標是成為一名多才多藝的人。 他還沒有出現，但是他的追求使他對許多事情有了廣泛的了解。 他試圖通過寫作分享自己的知識。 在閒暇時光，他上網衝浪，走很長的路，然後嘗試調情。 他喜歡愛，就像特里喜歡愛！ 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑森·舒曼（Jason Shuman）
  Jason是影響者營銷平台Julius的幕僚長。 賈森（Jason）是一位企業家和風險投資家，在直接面向消費者電子商務，雙面市場創業公司和SaaS方面具有豐富的經驗。 傑森喜歡與尋求解決問題並提供有價值的解決方案的人們合作。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·史密斯
  John擁有4年以上視頻點播（VOD）專家的經驗。 他一直在視頻點播行業學習和分享新技術。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬納森·斯皮爾
  喬納森·斯皮爾（Jonathan Spier）是 啟. 他擁有超過 20 年的建立行業領先公司的經驗，包括之前在 NetBase 和 PLAE 擔任過風險投資支持的 CEO 的兩個成功職位。 Spier 擁有加州大學伯克利分校的計算機科學榮譽學士學位和哈佛商學院的榮譽工商管理碩士學位。 Spier 是土生土長的 San Diegan，很高興能成為家鄉科技社區的一員。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  吉姆·斯特恩
  吉姆·斯特恩 是一位國際顧問，致力於評估創造和加強客戶關係的價值。 斯特恩（Sterne）撰寫了八本有關互動營銷的書，是該公司的創始總裁和現任董事長。 數字分析協會 並產生 電子計量峰會 和 媒體分析峰會. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  賈諾斯·薩博（JánosSzabó）
  JánosSzabó是一位數字策略師和傳播專家。 經過十多年的廣告代理經驗，他創建了一個視覺通訊應用程序，下載量超過10萬。 如今，János領導著Chatler的團隊，後者是客戶服務的AI疊加。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  傑西卡·西弗斯（Jessica Theifels）
  傑西卡·蒂夫斯（Jessica Thiefels）從事寫作已有10餘年，目前是專職作家，內容營銷顧問和企業主。 她曾在《福布斯》（Forbes）和《商業內幕》（Business Insider）中脫穎而出，並為維珍（Virgin），曼塔（Manta），BPlans等寫作。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·泰斯
  John Thies是首席執行官和聯合創始人 用酸發送電子郵件，這項服務可讓電子郵件營銷人員預覽其電子郵件在最流行的電子郵件客戶端和移動設備中的顯示方式。 他與妻子和兒子一起住在科羅拉多州的丹佛。 當他不工作時，他要么在高爾夫球場上，要么用新鮮的科羅拉多粉滑雪。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬納森托梅克
  Jonathan Tomek 擔任研發副總裁 數字元素. Jonathan 是一名經驗豐富的威脅情報研究員，擁有網絡取證、事件處理、惡意軟件分析和許多其他技術技能的背景。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  曾賈斯汀
  Justin Tsang 是增長產品經理 明比特，在那裡他專注於創建免費產品，使收入驅動的營銷人員能夠體驗 Clearbit 技術的力量。 Justin 在 B15B SaaS 方面擁有 2 年的營銷、增長和客戶成功經驗，在獲取、保留和貨幣化方面擁有專業知識。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  格雷厄姆法官
  法官出任總統是很合適的 平方1，因為他一生都處於數字化領域的領先企業邊緣。 在加入Sq1之前，他是德克薩斯州最成功的數字代理商之一的聯合創始人兼首席執行官。 法官幫助他的數字代理擴大了客戶群，使其包括美國航空，山露，Pier 1 Imports，Dillard's和Radio Shack等著名公司。 Judge是Comdex的“年度最佳小型企業”獎（世界上最大的貿易展覽和計算機博覽會之一）中最年輕的一位，他一直是數字營銷/性能媒體，用戶體驗以及網站設計和開發領域的領導者十多年來。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  賈米爾（Jamil Velji）
  賈米爾（Jamil）是 輕鬆自動銷售，一個銷售漏斗代理。 他在市場營銷，增長黑客，潛在客戶產生以及銷售和市場營銷自動化方面的專業知識轉化為有洞察力的，可行的方法，可以帶動銷售！ 賈米爾（Jamil）在國際範圍內有9年以上的頂級成長營銷領導者經驗。 他的客戶及其成長成功的故事曾在《福布斯》，BBC，Tech Crunch和Venture Beat上發表過。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  約翰·沃恩
  John Vuong是Local SEO Search Inc，的唯一所有者。 John的任務是幫助本地企業主提高其在線影響力，以便他們可以主導行業。 憑藉對業務的敏銳度和對本地業務前景的天生理解，John撰寫了許多博客，專門研究如何根據客戶需求定制SEO廣告系列。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬什·沃迪尼
  Josh Wardini是Hostingtribunal的編輯撰稿人和社區經理。 Josh擁有溝通和社區發展專業知識的初步背景，每天工作以重塑基於數字的公司的人力資源管理。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  喬什·韋策爾
  Josh Wetzel是OneSignal的首席收入官，OneSignal是客戶參與度的市場領導者，為超過800,000萬家公司提供移動推送，Web推送，電子郵件和應用內消息支持。 他有兩個十年的職業生涯來建立數字商務和軟件業務，並在eBay，PubMatic和Bazaarvoice擔任領導職務。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  傑里米·威廉姆斯
  傑里米（Jeremy）是以下公司的營銷和傳播副總裁 12星媒體 和 坎迪迪奧。 它們提供視頻服務和視頻自助編輯平台。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  吉蓮森林
  吉蓮·伍茲（Jilian Woods）是一位自由撰稿人，也是一位具有兩年以上寫作經驗的特約作家。 作為作家，她看到了自己的目的，即與願意學習新知識的人們製作和共享相關內容。 除了她的日常工作，您可能會發現吉蓮從事志願活動或做瑜伽。 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  賈沙·凱卡斯·沃爾夫
  Jascha Kaykas-Wolff相信兩個主要原則：在沒有其他人正在尋找的地方找到機會； 而且，絕不會以相同的方式兩次失敗。 這是一種圍繞敏捷營銷實踐的方法論。 加上惠特爾學院的心理學學士學位，這是對他在專業和個人方面的良好服務。 作為在Yahoo！，Microsoft，Webtrends，Involver（甲骨文收購）和Mindjet擁有執行管理經驗的長期營銷商和顧問，他現在領導著 BitTorrent的. 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  卡塔爾茲娜（Katarzyna Banasik）
  營銷經理 恩波利克斯，B2B 可組合商務平台，可使業務洞察力付諸行動。 對新的軟件技術趨勢感興趣。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  KC卡恩斯
  KC Karnes是一位著名的營銷策略家和企業家，負責發展矽谷一些最熱門的技術公司，包括CleverTap， 移動營銷平台. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱爾·克里斯坦森（Kyle Christensen）
  Kyle Christensen是的產品行銷副總裁 響應系統 他負責驅動產品營銷策略並為Responsys Interact Marketing Cloud定位。 最近，克里斯滕森（Christensen）曾擔任Zuora產品營銷和管理部門的高級總監，負責其旗艦產品Z-Billing和Z-Payments應用程序的所有產品營銷和管理職責。 在加入Zuora之前，Christensen曾針對多個Salesforce.com產品線（包括Service Cloud和Data.com）啟動並運行產品營銷。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱爾西·考克斯（Kelsey Cox）
  凱爾西·考克斯（Kelsey Cox）是 第五欄是一家創意機構，專門從事加利福尼亞州紐波特比奇的數據可視化，信息圖表，視覺活動和數字PR。她對數字內容，廣告，品牌和良好設計的未來充滿熱情。 她還非常喜歡沙灘，烹飪和精釀啤酒。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  凱爾杜萊
  Kyle 是一名軟件開發人員，也是 合作者，一個連接品牌和內容創作者的平台，世界上最大的尋找和僱傭影響者的市場。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  肯尼斯·埃文斯
  Kenneth Evans是的內容營銷策略師 頂級應用開發公司，是美國，英國，印度，阿聯酋，澳大利亞和世界各地的應用開發公司的研究平台。 他一直致力於各種博客平台和論壇。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  柯克恩萊特
  柯克恩萊特是創始人兼首席執行官 權力角色，一個面向營銷和銷售專業人士的自動化買家角色平台。 他以撰稿人的身份開始了他的廣告和營銷生涯，但最終涉足營銷、內容開發、產品開發、品牌和管理諮詢等更主流的角色。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  凱利地面
  Kelly Ground 是 Acceleration Partners 的戰略與洞察高級總監，Acceleration Partners 是全球首屈一指的合作夥伴營銷機構，為品牌在世界各地有效發展和完善營銷合作夥伴關係制定了標準。 她超過 15 年的聯盟營銷經驗使她對如何為 AP 的全球聯盟計劃管理團隊提供戰略指導和支持具有獨特的視角。 在 2016 年加入 AP 之前，Kelly 在 HSN 擔任了七年多的高級數字營銷經理，通過他們的聯盟和展示計劃推動盈利收入和顯著增長。 在加入 HSN 之前，Kelly 作為營銷經理為一家出版商推廣了一個市場，並且在製造和電信行業擁有額外的經驗。 凱利在克萊姆森大學獲得政治學學士學位，輔修新聞學。 她與丈夫、兩個孩子和一隻狗住在佛羅里達州的坦帕。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  科里·格魯什卡
  Kory Grushka是Stories Company的創始人，該公司是一家創意機構，致力於通過演示，視頻/動畫，信息圖表和儀表板等工具，幫助企業領導者講述重要故事。 高麗（Kory）是創意總監，戰略家，業務發展主管和前公司律師。 他在各個行業都有豐富的經驗，曾管理過從CPG到技術領域的財富500強公司的品牌戰略，創新和設計項目。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  肯·哈蘭（Ken Harlan）
  Ken Harlan 是 MobileFuse 的創始人兼首席執行官，MobileFuse 是美國最大的應用廣告平台之一，在零售、食品飲料、餐廳、旅遊、政府和醫療保健行業擁有數百家客戶。 基於時刻的定位、正在申請專利的位置驗證、定制且有影響力的創意以及大規模的精細洞察構成了 MobileFuse 的解決方案。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  凱瑟琳·霍恩
  凱蒂·霍恩（Katie Horne）是一名軟件工程師和技術作家。 她擁有史密斯學院的數學和經濟學學位。 她的工作涵蓋從身份和訪問管理到網絡託管的廣泛主題。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  基蘭·威爾遜（Kieran Wilson）
  Kieran Wilson是的數字營銷經理 自動化見解，該公司最近啟動了Wordsmith for Marketing，該應用程序可以自動為數字營銷機構提供客戶報告。 專門從事數字營銷策略，入站營銷以及度量和分析； Kieran經常就這些主題進行演講和寫作。 她從頭開始建立並擴展了三個不同的營銷部門，其中一個部門用於Omnicom子公司，另一個部門用於領先的社交媒體營銷機構。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱蒂·卡爾（Katie Karr）
  我是IUPUI的新聞專業主修公共關係，輔修事件管理。 我目前正在作為一名全職實習生，了解行銷界 DK New Media。 驕傲的學生，女兒，姐妹，朋友和狗媽媽。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  肯尼·卡茲格勞
  肯尼·卡茲格（Kenny Katzgrau）是 Broadstreet廣告 和作者 十大優勢：雜誌和超本地新聞出版商將如何在Google和Facebook時代取勝。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克謝尼亞·庫爾幹諾娃
  Ksenia Kurganova 是一名數字營銷專家，在公司的技術領域擁有超過七年的導航和分析經驗。 她之前曾在 YouTube 和 Yandex 工作，負責管理多項用戶調查，以建立更深入的洞察力並製定有效的營銷策略，重點關注包括 Z 世代和千禧一代在內的不同受眾群體。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  克薩娜·利亞普科娃
  ConvertSocial 的負責人。 Ksana 一直在聯盟營銷的世界級會議上發表演講，並與 Admitad ConvertSocial 的 35,000 多名客戶保持聯繫，這些客戶涉及博客行業，這使她能夠始終了解影響者世界的最新趨勢。 在加入 Admitad 團隊之前，Ksana 從事聯盟營銷和內容貨幣化工作超過 7 年，幫助各大品牌推出自己的旅遊服務元搜索解決方案。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  凱莉·奧拉·羅貝爾
  Kylie Ora Lobell是洛杉磯的自由作家。 她為NewsCred，Convince and Convert，CMO.com，社交媒體審查員和垂直響應撰寫營銷文章。 
 
 
 
 
 
	    
  
  凱爾·米特尼克
  Kyle Mitnick 是 Mosaic Digital Systems 的創辦人兼總裁，Mosaic Digital Systems 是業界第一個 DIY SaaS 合作行銷平台，已幫助 800 家電子商務公司創造了 150 億美元的銷售額。 凱爾·米特尼克 (Kyle Mitnick) 在廣告科技領域擁有成功的歷史。 在此之前，Kyle 帶領聯盟廣告公司 Advertise Purple 成為該領域的領導者，在 4,000 個垂直行業擁有 23 多個品牌，創造了 4 億美元的聯盟收入。 身為《富比士》撰稿人，凱爾是中小型企業電子商務成長、客戶獲取和廣告科技領域的思想領袖。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  凱文·穆列特
  凱文（Kevin）是一位久經考驗的Web開發人員，互聯網營銷人員，演講者，客座博客作者，以及屢獲殊榮的設計師，擁有超過13年的網絡經驗和300個自定義網站。 Kevin利用他15年的銷售和營銷經驗以及對社交媒體，搜索引擎優化，出色的設計和易用性的熱情，幫助Cirrus ABS客戶在網上獲得成功。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱文·諾斯
  凱文·諾斯（Kevin North）是該公司的總裁兼首席執行官 太峰，他負責公司的願景，戰略，收入增長和業務運營。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  克里斯塔爾·普特曼·加西亞
  Krystal Putman-Garcia是該公司的營銷副總裁 地方主義者，她可以幫助組織最大程度地利用活動的價值來增加銷售和參與度。 在過去的15年中，她一直在各種營銷和合作夥伴關係方面工作，從在發現頻道管理和發展數百萬美元的讚助到以色列醫療器械創業的領先市場進入策略。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱爾西·雷蒙德
  凱爾西·雷蒙德 (Kelsey Raymond) 是 影響力公司，一家提供全方位服務的內容營銷公司，專門幫助公司製定戰略、創建、發布和分發實現其目標的內容。 Influence & Co. 的客戶範圍從風險投資支持的初創公司到財富 500 強品牌。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  凱爾西·塞伯
  Kelsey 是一名社區營銷專業人士，擁有電子競技和技術背景。 她之前在 Gator Gaming 擔任首席執行官一職，並在組織和推廣美國東南部最大的免費遊戲錦標賽中發揮了不可或缺的作用。 她目前是社區營銷經理 路徑線，通過社交媒體渠道和 Maverick 大使計劃促進增長。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  基思·希爾茲
  Keith Shields是根植於移動應用行業的企業家。 從創建Applits應用創意競賽開始，當時俄亥俄州立大學的一名學生被命名為 Inc.com現在是“ 2014年最酷的大學創業公司”，他專注於通過移動應用開發公司為初創企業和企業家製作軟件 設計. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱文·泰特
  凱文泰特幫助 明比特 接觸試圖更好地了解其客戶並優化其數字渠道的 B2B 公司。 他在銷售、營銷和產品方面擁有超過 20 年的領導經驗，並且在企業 SaaS、電子商務、數字營銷、社交媒體和物聯網方面擁有深厚的專業知識。 在加入 Clearbit 之前，Kevin 曾在 SurveyMonkey、Chirpify 和 ShopIgniter 擔任管理職務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  卡蒂·泰勒（Kati Taylor）
  Kati從事數字營銷已有12年了。 她大學畢業後的第一份專業工作是管理電子郵件營銷活動和一個針對三個主要國際品牌的內部經銷商/分銷商網站。 從那時起，她開始擔任相關的漸進角色。 在 高架營銷解決方案，Kati是一位數字營銷策略師和圖形設計師。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱文·烏魯蒂亞
  Kevin Urrutia是Voy Media的創始人， 紐約的Facebook廣告公司。 他幫助企業最大程度地利用了Facebook Advertising的收益，從而在降低成本的同時大幅提高了銷售額。 Voy Media會仔細研究每個客戶，並提供量身定制的解決方案，以實現最佳效果。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  凱特·扎伊德
  凱特·扎伊德 嘿丹 增長與運營高級副總裁：Kate Zeid 於 2005 年受僱於 Hey DAN 的母公司 Civicom，負責將新產品推向整個集團的市場，Kate Zeid 負責領導 Hey DAN 增長和運營團隊。 Kate 從事產品開發、營銷、客戶服務和人才工作，並通過對下一代的投資繼續推動收入增長。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  拉拉·阿爾伯特
  勞拉（Lara）是全球營銷副總裁 格洛比斯 她承擔公司營銷職責並領導公司上下文營銷產品的收購營銷。 此前，她曾在卡夫食品、美國在線和威瑞信擔任高級品牌管理和產品營銷職務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  拉里·奧爾頓（Larry Alton）
  拉里（Larry）是一位獨立的商業顧問，專門研究社交媒體趨勢，商業和企業家精神。 在Twitter和LinkedIn上關注他。 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  林賽·博亞吉安·哈根
  Lindsay Boyajian Hagan 是營銷副總裁 導體，討論企業如何創建統一的全渠道數字營銷策略，而不是孤立地關注任何一個渠道。 她還深入探討了有機營銷投資增加的原因及其對行業的重要性。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  勞拉Buckler
  Laura Buckler是的貢獻者 散文學者顧問 和自由作家。 她專注於自己的工作，將自己的生活經歷轉化為相關的故事。 在擔任營銷經理的過程中，她培養了人們對尋找東西的第六感。 您可以在Twitter上關注她。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  盧克·布德卡（Luke Budka）
  Luke Budka是數字公關和SEO機構TopLine Comms的董事。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  拉里扎·德·維拉
  Larizza是居住在菲律賓的自由作家。 她為《亞洲日報》（Asian Journal）報紙寫過幾篇文章，最近她在一家總部位於新加坡的知識產權律師事務所工作，併計劃從事知識產權法的未來職業。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  林賽·杜蘭
  Lindsay Duran是Zilliant的首席營銷官，負責加速增長戰略，需求生成，產品營銷，公司溝通，銷售支持和市場定位。 杜蘭（Duran）是銷售和營銷方面的資深人士，直接與B2B公司合作，確定並解決獨特的定價，銷售和收入挑戰。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  萊斯利·努喬（Leslie Nuccio）
  Leslie Nuccio是Meltwater的內容營銷策略師，自從第一次互聯網泡沫破裂以來一直從事數字營銷，自2008年以來一直從事社交媒體營銷。這些年來，她擔任過各種營銷職位，所有這些職位都涉及向人們講故事。 當她不喜歡行銷時，您通常可以在狗的踪跡中找到她（盡量不要考慮行銷）。 
 
 
 
 
 
	    
  
  莉茲格林
  麗茲·格林（Liz Greene）是愛犬，歷史研究和流行文化的極客，來自愛達荷州博伊西市美麗的樹木之城。 您可以在她的博客上了解她的最新不幸經歷， 即時羅. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  拉里·哈里斯（Larry Harris）
  拉里·哈里斯（Larry Harris）是性能視頻廣告平台Sightly的首席執行官，該平台使用以人為本的定位來為觀眾提供最相關的個性化視頻廣告。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  萊斯利·霍特
  Leslie 是 Web 開發人員、作家和 CEO 網站建設者指南. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  勞拉·希默（Laura Himmer）
  勞拉·希默（Laura Himmer）是一位出色的編輯。 她的利基領域是市場指南，時尚博客，生活方式和勵志寫作。 她是健身狂，喜歡瑜伽。 勞拉是個無所畏懼和愛好的女人。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  麗莎·諾科（Liza Knotko）
  Liza Knotko是СontentMarketing Manager 分割指標，是Rovio，MSQRD，Prisma和Zeptolab信任的應用A / B測試工具。 SplitMetrics通過運行A / B實驗並分析結果來幫助移動應用開發人員破解應用商店的優化。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  李立峰
  Lee 目前居住在新加坡，從事 B2B 文案工作。 她在中國金融科技創業領域擁有十年經驗，曾擔任淘寶、美團和抖音（現為 TikTok）的 PM。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  勞倫·利特菲爾德
  
 
 
 
 
 
	    
  
  呂ie
  Lexie Lu是自由設計師UX設計師和博客。 她緊跟最新的Web和UX設計趨勢，並且始終緊隨其後。 她寫道 設計烤 並可以在Twitter上關注 @lexieludesigner. 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  麗莎·莫里斯（Lisa Mories）
  麗莎·莫里斯（Lisa Mories）是 紐約數字營銷機構 
 
 


	   網站  

 
 
 
 	    
  
  麗莎·內貝爾（Liza Nebel）
  Liza是BlueOcean的總裁，首席運營官兼聯合創始人，BlueOcean是一個AI品牌戰略平台，可幫助公司戰勝競爭。 Liza過去20年一直在為AT＆T，Visa，雪佛龍，美國運通，巴克萊，時代華納，IBM等公司推動品牌和營銷策略。 Liza在BlueOcean負責領導建立機器學習系統，該系統可以解決問題並提供大規模且快速的見解。 由於她的工作，Liza被《商業時報》（SF Business Times）評選為“女企業家100強”。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  洛林球
  洛林·鮑爾（Lorraine Ball）在美國公司工作了XNUMX年，然後才意識到。 今天，您可以在以下位置找到她 Roundpeg， 一家位於印第安納州卡梅爾的小型營銷公司。 她與一個非常有才華的團隊（包括 cats Benny & Clyde）一起分享她對網頁設計、入站、社交媒體和電子郵件營銷的了解。 Lorraine 致力於為印第安納州中部充滿活力的創業經濟做出貢獻，專注於幫助小企業主控制他們的營銷。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  麗莎·斯派克
  麗莎·斯佩克（Lisa Speck）是Gongos的高級分析翻譯，Gongos是一家諮詢公司，致力於為《財富》 500強公司提供以客戶為中心的服務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  勞拉·斯旺森（Laura Swanson）
  勞拉·斯旺森（Laura Swanson）是FitForCommerce的高級顧問，在多渠道零售領域擁有20多年的領導經驗，涵蓋了許多專業領域-從購買，計劃和分配，人員配置，營銷運營，IT /電信和客戶服務到全方位渠道戰略。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  拉旺神廟
  Lavon Temple是的數字媒體專家 爆炸媒體，為企業對企業客戶制定溝通計劃，其中概述了目標，策略和策略。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  林賽·捷普卡瑪（Lindsay Tjepkema）
  Lindsay Tjepkema是Casted的首席執行官和聯合創始人，Casted是第一個也是唯一一個圍繞品牌播客構建的營銷平台。 她擁有超過15年的B2B營銷經驗，包括經營自己的諮詢公司，是一位充滿朝氣的領導者，在建立和發展本地和全球營銷團隊方面都取得了巨大的成功。 在為一家全球營銷公司啟動品牌播客之後，林賽意識到了自己對真實對話的熱情。 這促使她成立了Casted，以利用營銷播客的力量來幫助營銷人員釋放其內容的全部潛力。 此後，該公司迅速吸引了希望通過真實對話與受眾建立更大聯繫的品牌。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蘭斯·韋瑟比
  蘭斯·韋瑟比（Lance Weatherby）是現任銷售和市場副總裁 通話欄。 他熱衷於建立以客戶為中心的互聯網公司，並擁有驕人的業績記錄。 他曾在佐治亞理工大學的高級技術開發中心擔任啟動催化劑，並在nCrowd，CipherTrust，EarthLink和MindSpring擔任執行業務開發，營銷和一般管理職位。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  萊斯利·韋勒
  Leslie 是產品營銷總監 雜誌一號，一個人工智能驅動的平台，可以個性化未知訪客的體驗，這樣您就可以在提高收入的同時保護利潤。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬亨德拉·阿拉迪（Mahendra Alladi）
  Mahendra是accelQ的創始人兼首席執行官，accelQ是一個基於雲的連續測試平台，可以無縫地自動執行API和Web測試，而無需編寫任何代碼。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  馬蒂·湯普森（Marty Thompson）
  我是Two Bananas Marketing的社交業務策略師。 歸咎於我的父母，我的心地成長或對過去的迷戀，但人們告訴我，我確實非常擅長建立關係和進行談判，彌合客戶期望與優秀公司之間的差距（但通常不是） 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  馬特·內特爾頓
  身為 Sandler DTB 的執行合夥人，我透過應用 Sandler 銷售方法論（一種經過驗證的系統，可實現一致且可持續的銷售結果）來幫助客戶顯著提高其收入引擎的性能。我在銷售和銷售管理方面擁有超過 25 年的經驗，涉及軟體、SaaS、人員配置和系統整合等各個行業。我的播客是 預設盈利播客. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  毛利克·帕特爾（Maulik Patel）
  Maulik Patel是該公司的創始人兼董事 www.clickmatix.com.au。 他對幫助人們進行在線營銷各個方面的熱情貫穿於他提供的專業行業報導。 他是網絡營銷，搜索引擎優化，社交媒體，會員營銷，B2B營銷，Google在線廣告，雅虎和MSN的專家。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  邁克·阿茲維多
  邁克（Mike）是該公司的總裁兼首席執行官 us屬。 Mike在橫向擴展分析應用程序，網格計算，存儲基礎結構，安全性和零售方面擁有超過25年的銷售和執行領導經驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  梅根巴扎曼
  Meghan Bazaman 是 GetApp，分享有關行銷技術和新興軟體的見解。 她在德克薩斯大學奧斯汀分校學習廣告學，自 2011 年以來在科技、媒體、醫療保健和電子商務領域擁有豐富的經驗。在加入之前 GetApp, Meghan 為一家領先的數據、洞察和諮詢公司管理聯合營銷研究並領導內容營銷計劃。 她在進行調查研究、創建數據可視化以及向利益相關者展示關鍵見解方面擁有特殊的專業知識。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  瑪麗亞·波切娃（Mariaia Bocheva）
  Mariia是一位業務開發主管，擁有6年以上的經驗，包括市場營銷和產品管理背景。 OWOX BI實施端到端分析，並自動更新有關廣告系列，同類群組分析，ROPO，CPA，ROI，ROAS，LTV，САС，歸因等的報告。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  米恩·波里布恩
  Meen是Butler Marketing學生，在該團隊實習 DK New Media。 Meen的職責包括在客戶的指導下為客戶進行研究和內容製作 珍·莉薩克（Jenn Lisak）. 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  馬特·考德威爾
  自1999年以來一直是電子郵件設計的先驅，他是以下公司的創始人 是的的屢獲殊榮的Creative Services組（客戶包括HP，可口可樂，At＆T，eBay，柯達，微軟，英特爾，華納兄弟等）。 Matthew擁有印第安那大學的市場營銷學士學位，並曾在太平洋西北藝術學院和俄勒岡工藝美術學院學習藝術/圖形設計。 馬修曾擔任ThrustMaster，Labtech，Logitech和@Once的創意總監。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  曼迪普·查哈爾（Mandeep Chahal）
  領先的數字營銷公司SEO Discovery的創始人Mandeep Singh是SEO營銷和數字銷售領域的資深活動家。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  莫莉·克拉克
  莫莉·克拉克（Molly Clark）是 立即行動。 她在數字營銷，營銷運營，創意工作流程，策略和開發方面擁有10多年的經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克·昆索洛
  Mike Cunsolo是的首席營銷官 網通化，這是一個內容交付網絡，可讓您更輕鬆地啟動和運行CDN。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬特·達羅
  Matt Darrow 是一名工程師出身，他在企業軟體領域度過了超過 15 年的職業生涯。 Matt 最初在德勤工作，為世界上最大的公司建立和部署客製化軟體解決方案，後來發現了銷售工程（售前）的職業生涯，以利用他對企業系統的深入了解並將其應用於業務策略。 先是在 BigMachines（被 Oracle 收購），然後在 Zuora（首次公開募股），Matt 建立和運營全球售前組織的實踐經驗為他提供了獨特的市場洞察力來建立 Vivun。 自 2019 年秋季以來，Matt 和 Vivun 團隊已籌集超過 130 億美元，用於建立首個 PreSales 人工智慧平台，以改變企業對企業 (B2B) 公司進入市場的方式。 憑藉售前營運、產品銷售協調、演示自動化和 Xpert Analytics 等產品，Vivun 幫助 Snowflake、ADP、Coupa 和 Docusign 等公司實現新的高效成長水準。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·多恩
  邁克爾·多恩（Michael Doane）是一位作家，市場營銷商和網絡開發人員，他對事件行業深感興趣。 在 鎘CD 他向活動策劃者介紹了活動技術的好處。 免費獲得他的 事件技術的進步，以了解Event Tech如何簡化您的B2B活動。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  米歇爾·唐斯
  作為的社交媒體經理 12星媒體，米歇爾不僅管理社交媒體，還可以將創意內容整理成一個完整的在線營銷策略。 當她沒有塑造社交媒體的形狀，或者沒有在幕後拍攝和編輯12星的視頻時，她經常會彎曲時空連續體。 她對時間旅行的研究主要包括分析Who Who醫生的情節和研究抵禦Daleks的正確方法。 當她不想穿越時空時，她喜歡通過看電影或用相機捕捉時光來打發時間。 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·德拉·佩納
  Michael Della Penna是InMarket的首席戰略官。 Michael在數據，數字廣告和營銷行業擁有超過25年的經驗。 由於他對建立數字營銷最佳實踐的持續貢獻，Michael曾五次被B-B雜誌評選為“企業對企業和交互式營銷領域100位最具影響力人物”之一。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬特·戴爾（Matt Dyer）
  Matt Dyer是的銷售和市場總監 Zilliqa，他將在商業技術和市場營銷部門的各個部門工作，以將更多的企業客戶加入到Zilliqa的BaaS服務中。 從銷售和進入市場的角度來看，Matt擁有超過18年的企業專業知識。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  米里亞姆·埃利斯（Miriam Ellis）
  Miriam Ellis是 Moz本地 球隊。 當她不寫Moz Local每月通訊時，並在Q＆A論壇中回答問題時，她正在幫助客戶在自己的公司掌握其本地SEO策略。 Solas網站設計. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬克·埃蒙德
  As 需求春天馬克的創始人兼總裁非常熱衷於幫助營銷領導者轉變他們的收入營銷實踐，使他們成為組織中的戰略領導者。 Mark 喜歡為客戶提供建議和教授如何制定先進而務實的收入營銷策略，並使他們能夠利用整合營銷技術平台大規模提供個性化的多渠道參與。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·弗雷德里克森
  Michael 獲得了計算機和商業科學學位，後來以丹麥著名的多媒體課程的最高分畢業。 他的專長包括試驗數字技術、創意方向、網絡和移動應用程序 UI/UX 設計，並且是 啟發視覺. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬特弗諾
  Matthew Furneaux 是一名定位技術資深人士，在幫助全球企業接觸全球客戶方面擁有 20 多年的經驗。 作為 GBG 公司 Loqate 的位置智能總監，Furneaux 負責戰略和創新。 他還是一名零售和電子商務專家，在 Loqate 期間曾與領先的電子商務品牌合作，包括 Nordstrom、絲芙蘭、Kohl's、Ralph Lauren 和 Michaels。 在加入 GBG 之前，Matthew 共同創立了 Global Address（後來被 Trillium Software 收購），並幫助創建了用於全球位置驗證服務的單一平台模型。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  梅根·格洛弗（Megan Glover）
  BtoB 需求生成營銷商， 梅根 在使用在線和離線營銷渠道產生潛在客戶和培育封閉業務方面擁有良好的記錄。 這些專業包括搜索和社交媒體營銷、銷售合作和培養、潛在客戶資格、網站和博客轉換。 梅根目前是營銷總監 RICS軟件. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·格里格斯比
  Mike Grigsby從事營銷科學已有25年以上。 他曾擔任市場研究總監 Millward棕色 並曾在惠普和Gap擔任領導職務。 憑藉在營銷科學和數據分析領域最前沿的豐富從業經驗，他現在領導著戰略零售分析部門 目標庫. 
 
 
 
 
 
	    
  
  邁克·甘德森
  Mike Gunderson 是 Respond Now LLC 的創始人兼首席執行官，這是一個直接響應產品孵化器，幫助中小型企業通過直接營銷將他們的想法推向市場。 其產品包括 PostReminder、VoteReminder 和 Respond Fast。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  米歇爾·哈比格（Micheal Habiger）
  Micheal Habiger是一位經驗豐富的內容作家和市場營銷人員，擁有6年的經驗。 目前是的高級營銷專家 跟進弗雷德. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  彌迦希思
  Micah Heath 是產品研發總監 邏輯位置, Inc. 500 公司，總部位於俄勒岡州，在全國設有辦事處。 該機構為大小企業提供全方位服務的 PPC 管理、搜索引擎優化和網站設計解決方案，並被 Inc. Magazine 評為美國第三佳工作場所。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  米歇爾·霍夫（Michelle Huff）
  米歇爾是 行動軟件的首席營銷官，負責監督公司的品牌，需求和客戶擴展營銷工作。 Michelle加入Act-On已有17多年的經驗，可以幫助市場領先的公司（包括Salesforce和Oracle）將客戶與技術解決方案聯繫起來，以發展業務。 最近，Michelle擔任Salesforce Data.com部門的營銷副總裁後，擔任該部門的總經理。 在Salesforce任職之前，Michelle是Oracle的高級總監和Stellent（被Oracle收購）的高級產品市場經理。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·斯泰茲納
  邁克爾·斯泰茲納（Michael Stelzner）是 社會化媒體考官，這本書的作者， 撰寫白皮書：如何吸引讀者並保持參與度 和 社交媒體營銷行業報告Stelzner作為創新的思想領袖和經驗豐富的營銷人員，贏得了社交媒體領導者和企業營銷專家的充分尊重。 在不到18個月的時間裡，SocialMediaExaminer.com從嬰儿期發展到擁有超過94,000個每日電子郵件訂閱者，現在擁有超過600,000個每月閱讀者和150,000個電子郵件訂閱者。 Stelzner講授的原理正是幫助他建立了兩個非常成功的業務的概念，這使他成為了這兩個行業的領先專家。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  瑪莎·詹姆森
  Martha Jameson是內容編輯和校對者 論文助手.org 和 學術英才。 在發現對寫作的熱情之前，Martha曾擔任網頁設計師和經理。 她的首要任務是利用自己的經驗，動機和知識來幫助博客之類的讀者 起源著作. 
 
 
 
 
 
	    
  
  邁克·瓊斯
  作為 Acronym 付費搜索的副總監，Mike 是一位專業的數字媒體營銷人員和付費搜索活動的戰略家。 他擁有五年的搜索引擎營銷經驗，創建和管理的活動預算超過 10 萬美元。 Mike 協調並領導了戰略性 SEM 活動和創意開發的執行，與客戶的業務目標保持一致，廣泛跨多個管理平台工作，包括 Search 360、Google Ads Editor 和 Microsoft Ad Editor。 George 在賓夕法尼亞州立大學獲得市場營銷理學學士學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  瑪格麗特李
  Margaret 是一位經驗豐富的行銷專業人士，擁有超過 14 年的行業經驗，以其策略眼光和領導才能而聞名。 她的專業知識涵蓋行銷的各個方面，包括 B2B 行銷和公關策略與執行、行銷、銷售和產品功能的協調一致，以及為銷售團隊提供授權的預約設定開創性技術。 在建立重新定義行銷策略的數據驅動分析系統方面，她是一位富有遠見的人。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·科松斯基
  邁克爾·科松斯基（Michael Korsunsky）具有豐富的企業家和《財富》 500強公司經驗，他將營銷分析，行為定位以及技術和受眾群體管理技能完美地結合在一起，從而幫助推動 MGID Inc.的 美國的增長在加入MGID之前，Korsunsky在廣告技術和營銷公司AUDIENCEX擔任高級副總裁，該公司為品牌和代理商合作夥伴提供端到端數字解決方案。 該公司為以績效為導向的廣告客戶提供了智能策略和動態創新解決方案。 在過去的二十年中，Korsunsky還曾在Cyberdefender，Legacy Interactive，Bidz，Modnique等公司擔任高級領導和戰略職位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  梅麗娜·科伊切娃
  Melina 是 Milengo 的營銷運營經理，專攻本地化和國際市場戰略 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬克斯·科齊奧萊克
  Max是創始人兼CEO 光譜 — 品牌的無代碼對話式營銷自動化平台，可在搜索、社交和展示上轉換客戶。 Spectrm 聊天機器人分析、營銷自動化解決方案和對話式 AI 使大規模個性化客戶體驗變得容易。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬克斯·克雷默
  Max Kremer是以下公司的聯合創始人兼首席技術官 試火，用於設置網絡分析的可視化編輯器。 Max 的生活以技術、摩托車和最近的 DIY 改造項目為生。 他留著冬天的鬍鬚。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  穆昆·克里希納
  Mukund意識到，倡導營銷這一新術語和新概念在營銷領域中得到呼應，這反映了創建品牌擁護者以通過社交媒體渠道傳遞品牌內容的有機影響的想法。 有了這個想法，Mukund創立了 晶振晶振 並提出了為企業創建一個簡單但功能強大的Web平台和品牌移動產品的想法，以連接並利用其員工，合作夥伴和客戶大軍成為社交媒體上的品牌擁護者和微型影響者。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  米克爾·林薩爾
  Mikel 是一位連續創業者，擁有從網絡基礎設施設計到 VOIP 和電話一直到定制 Web 應用程序開發和成功運營 SaaS 業務的經驗。 他是首席執行官兼創始人 商店連接，一個 Salesforce AppExchange 解決方案，與 Salesforce 一起提供世界上最強大的 SMB 電子商務解決方案。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克·曼德爾
  社交媒體明星和律師邁克·曼德爾 (Mike Mandell) 將他的在線存在從幾百人轉變為超過 11 萬粉絲。 他的新在線課程教授小型企業、初創企業和企業家如何傳播病毒。 
 	   網站  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  馬呂斯·馬庫斯
  Marcus Marius 是 Marcus Media Network 和 MarcusADS Advertising Agency 的執行長兼創辦人，也是 IT 和汽車行業經驗豐富的人物。 他擁有豐富的各個領域的高權威網站以及與大公司的悠久合作歷史，擅長在 LinkedIn 上建立聯繫、建立合作夥伴關係、培養職業友誼，同時在銷售和行銷方面產生重大影響。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾馬克西莫夫
  我是 Belkins（排名第一的 B1B 潛在客戶開發機構）和 Foldly（由 Google Startups Fund 支持的電子郵件解決方案平台）的聯合創始人。 憑藉十多年的 B2B 銷售和營銷經驗，我對銷售技術、提供一流的服務以及打造改變行業的產品充滿熱情。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  瑪麗·麥考恩·克里斯蒂（Mary McKeown-Christie）
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  莫斯特
  MórMester是的營銷主管 Automizy，一種易於使用的電子郵件營銷自動化SaaS。 他的任務是幫助小型企業和代理機構實施營銷自動化，以提高生產率並因此增加收入。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬克·蒙蒂尼
  馬克·蒙蒂尼（Mark Montini）是 m2M策略，這是一家位於亞特蘭大的特許經營行銷公司，專門從事策略性整合技術，行銷和資料，以增加客戶的底線。 Mark以其設計完全集成的分佈式營銷計劃的能力而聞名，他曾幫助特許經營，《財富》 500強公司，初創企業，非營利組織，甚至是政治組織增加了收入。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  千葉奈美美
  Nayomi Chibana是《 Visme的視覺學習中心。 她擁有德國漢堡大學新聞與媒體專業的文學碩士學位，並曾擔任拉丁美洲一家主要的政治調查雜誌的編輯多年。 除了研究互動式長篇敘事媒體的最新趨勢外，她還喜歡旅行並了解其他文化。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  瑪麗莎·內格里（Marisa Negri）
  瑪麗莎·尼格里（Marisa Negri）是一名全職數字營銷大師和兼職活動策劃人。 瑪麗莎（Marisa）擁有佐治亞大學（University of Georgia）的廣告，社會學和新媒體學位，以及在企業發展，數字營銷，廣告/公關和活動策劃方面的公司和精品經驗，並與電子藝術，派拉蒙影業，特納廣播，和Sashay活動。 她最初來自紐約，並已在兩個沿海地區遷徙，現在將其稱為亞特蘭大市中心。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  瑪麗亞·諾維科娃
  Maria 是 Xenoss 的首席營銷官，在總部位於紐約的 AdTech & MarTech 軟件開發公司領導銷售和營銷團隊。 憑藉對行業的深刻理解，Maria 幫助領先企業通過深入的內容了解最新見解，確保他們能夠就定制解決方案開發做出明智的決策。 Maria 對 AdTech 和 MarTech 充滿熱情，她在數字營銷領域工作了近十年。 她是 Google 認證的營銷人員，是各個行業社區的活躍成員，也是 IAB Tech Lab 理事會成員。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  莫辛·阿里
  Mohsin 是一位良師益友。 他從事該行業已有十年，通過數字營銷幫助人們實現目標。 這不僅僅是為了獲得更多流量或更好地轉換 - 這是為了確保您能夠有效地傳達您的信息，以便您的觀眾能夠理解您需要他們做什麼！ 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬克·帕克漢姆
  Mark Packham 於 2016 年 20 月加入 DigiCert，負責監督品牌戰略、潛在客戶、思想領導力、內容戰略、公共關係、數字營銷和分析師關係。 他帶來了 XNUMX 多年作為戰略營銷人員和全球品牌經理的經驗，曾與 Salesforce.com、微軟、Verizon 和雅培等公司領導全球營銷活動。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·佩格斯
  邁克爾·佩格斯（Michael Peggs）是 Marccx媒體，一家專門從事SEO和內容營銷的數字營銷機構。 在Marcxx之前，Peggs在Google從事業務開發工作，形成了數字媒體和廣告合作夥伴關係。 他還是博客作者和播客，主持iTunes University十大最受歡迎和值得關注的播客You University。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬里奧·佩切夫（Mario Peshev）
  Mario Peshev 是 Rush.app 新任命的首席執行官，Rush.app 是 Shopify 上運營的電子商務平台領先的售後自動化解決方案。 2023 年 400 月，該公司宣布，成功且著名的企業家和商業顧問 Peshev 加入公司，擔任新任執行長。 佩舍夫擁有豐富的創業歷史，並曾成功創辦多家七位數的企業。 他是一位卓有成就的天使投資人，一位知識淵博的商業顧問，幫助30 多家企業擴大規模並完善其流程，同時也是一位多產的作家，其作品已在XNUMX 多所大學中發表。 Mario 也是 DevriX 的首席執行官，這是一個全球 WordPress 機構，服務於出版、金融科技、醫療保健、電子商務等行業。 佩舍夫透過成長班車諮詢為企業家提供明智的建議，並透過獎學金、實習和教育機會支持本地和全球有抱負的技術人員。 Mario 也是 SeedBlink 的天使投資人。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬杜·普拉尼克
  馬杜·普拉尼克 (Madhu Puranik) 的創始人兼首席執行官 雷維利克斯，一個收入分析平台，利用人工智能為收入團隊實現自動化分析。 他喜歡分享他對初創公司、B2B 營銷、收入營銷、營銷分析以及與 SaaS 工具相關的問題的想法。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁爾·拉傑普特（Mehul Rajput）
  Mehul Rajput是以下公司的首席執行官 最小庫存，該公司在iOS和Android平台上為全球客戶提供移動應用開發服務。 他喜歡撰寫有關移動技術，應用程序開發，創業公司，企業家精神和移動應用程序營銷的文章。 他是Entrepreneur，HuffingtonPost，Business.com，TechCocktail，SiteProNews，Inc42，Business2Community等的定期撰稿人。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·雷
  邁克爾是的社交媒體總監 STIR廣告與整合營銷。 社交媒體不僅僅是他的工作，這是一種激情，使邁克爾能夠將自己的創造力，分析能力和對客戶服務的熱愛相結合，成為一個充滿挑戰和永無止境的職業。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾雷諾茲
  二十多年來，我一直是一名企業家，建立並出售了多項業務，包括數字營銷機構、軟件公司和其他服務業務。 由於我的商業背景，我經常幫助我的客戶應對類似的挑戰，包括創業，或建立和優化業務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬納什·薩胡
  Manash 在開發、擴展和集成軟件即服務解決方案方面擁有 30 多年的經驗。 作為聯合創始人和合夥人 DK New Media, Manash 負責評估和培養他們的客戶和內部開發人才，確定和實施自動化解決方案的優先級，以及開發複雜、可擴展的集成。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克·薩爾迪
  負責所有客戶的成功，支持，服務和合作夥伴關係 preact。 Preact是一項基於雲的客戶成功服務，可通過減少流失，吸引新的付費客戶並增加用戶收入來幫助訂閱軟件公司最大化客戶的生命週期價值。 Preact使用大數據分析，行為科學和機器學習對使用情況和行為模式進行建模。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  馬修·施莫特
  Matthew Schmoldt自2009年以來一直是互聯網營銷人員。他是 ohthethingsyoucanbuy.com，這是他押韻驚人產品的地方。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·舒爾茨
  Michael Schultz領導市場營銷和業務發展 清除幻燈片。 加入ClearSlide之前，他曾在DocuSign擔任戰略聯盟副總裁，在過去三年的快速增長中，他負責管理公司的重要合作夥伴和計劃。 在收購PlaceWare網絡會議之後，Michael在Microsoft Corporation工作了近八年，擔任過各種SaaS產品管理和營銷職務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬特·沙納漢（Matt Shanahan）
  Matt Shanahan是CMO的首席營銷官 阿祖誇，一家幫助企業自動化SaaS應用程序之間工作流程的公司，其中包括對客戶成功至關重要的社交，電子郵件，營銷自動化或CRM系統。 從埃森哲到初創公司，馬特在技術行業擁有近30年的經驗。 從創業到首次公開募股，他都是Documentum產品營銷和管理副總裁，是一位公認的企業家，最近又擔任Scout Analytics的聯合創始人和戰略高級副總裁。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克爾·希勒
  邁克爾是市場營銷總監 淨結果。 邁克爾是一位富有創造力，戰略和創新精神的營銷技術專家，他通過識別模式，開發創造性的解決方案並利用最新技術來建立品牌知名度來支持營銷和銷售目標，從而取得了成功。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬特斯通
  Matt Stone 是保險和抵押行業領先數據合作夥伴 Verisk Marketing Solutions 的營銷高級副總裁。 Matt 在推動 SaaS 初創企業和全球技術品牌的忠誠度、在線收購和收入方面擁有 25 年的經驗。 在加入 Verisk 旗下的 Jornaya 之前，Matt 曾在 Photon、1E 和 Real Capital Analytics 擔任高管職務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  莫莉·斯托沃德（Molly Stovold）
  我是莫莉（Molly），內容作家 流程街 擁有發展研究和西班牙語一等榮譽學位。 我非常喜歡寫東西，因此我也有自己的博客，我在那裡寫有關我感興趣的一切的文章； 從獨自旅行到思想生活。 在以下位置查看 莫利斯托沃爾德網站. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬克斯·蘇丁
  Max 是客戶成功主管 推力. 他使 SMB 和企業客戶能夠促進他們的營銷自動化項目，以提高保留率和收入。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  邁克·什琴斯尼
  Mike Szczesny 是 EDCO Awards & Specialties 的所有者兼副總裁，該公司是員工認可產品、品牌商品和運動獎品的專門供應商。 Szczesny 為 EDCO 能夠幫助公司更加努力地向員工表達感謝和讚賞（例如工作週年紀念獎）而感到自豪。 他居住在佛羅里達州勞德代爾堡。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  馬克·坦納
  作為聯合創始人兼首席運營官，馬克管理Qwilr的銷售和運營，並幫助建立了一個完全遠程的，遍布全球的銷售團隊。 在Google，他幫助建立了許多發行商合作夥伴關係，從而促成了在Android上使用Google Play圖書和電子書。 他於2013年移居澳大利亞，並與聯合創始人Dylan Baskin共同創立了Qwilr，以通過文檔重塑商業交流。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  邁克·蒂隆
  Mike是的高級數字營銷策略師 R2i。 他對內容充滿熱情。 創建，營銷，消費，分析和改進它。 作為一名自然的溝通者，擁有書面學位，擁有一家攝影公司多年並沉迷於數字營銷世界，作為高級數字營銷策略師，我的經驗和激情完美地結合在一起。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  馬達維·瓦迪亞
  Madhavi是一位創意內容作家，在B8B行業擁有2年以上的經驗。 作為一名經驗豐富的內容撰寫者，她的目標是通過她獨特的內容撰寫技巧為企業增加價值。 她致力於通過對書面文字的熱愛，在技術與商業世界之間建立語言橋樑。 除了寫作之外，她還喜歡繪畫和烹飪！ 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  米克·威爾遜
  Rio SEO客戶成功副總裁Mick Wilson。 Mick是一位互動營銷專業人士，在數字，CRM和本地營銷領域擁有15年以上的經驗。 他領導Rio SEO的客戶成功團隊，自公司成立以來一直在公司工作。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  瑪德琳·永
  瑪德琳·永（Madelyn Wing）是CallRail產品和客戶營銷總監，他熱衷於入站和數字營銷。 憑藉在客戶成功和社區建設方面的背景，Madelyn現在專注於幫助買家發現解決其最複雜的營銷問題的出色技術產品。 作為一個自稱為數字書呆子，她喜歡將數據之間的點連接起來，以幫助小型企業增加在線轉化並產生有力的結果。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  穆罕默德·雅辛
  穆罕默德·雅辛（Muhammad Yasin）是PERQ（www.perq.com）的市場總監，也是一位已發表的作者，他堅信多渠道廣告可以通過傳統和數字媒體來交付結果。 他的工作因在INC，MSNBC，Huffington Post，VentureBeat，ReadWriteWeb和Buzzfeed等出版物中的卓越表現而受到認可。 他在運營，品牌知名度和數字營銷策略方面的背景導致他以數據驅動的方式來創建和實現可擴展的媒體營銷活動。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  娜塔莉亞·安德烈丘克
  Nataliya Andreychuk 是 Viseven 的首席執行官，Viseven 是一家面向生命科學和製藥行業的全球 MarTech 服務提供商。 她是數字醫藥營銷和數字內容實施領域的頂級專家之一，擁有超過 12 年的穩固領導經驗。 Andreychuk 是營銷技術領域最強大的女性領導者之一。 她在信息技術、營銷、銷售和製藥領域的廣泛背景使她在競爭中脫穎而出。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  內森·巴內特（Nathan Barnett）
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  尼爾·伯曼
  尼爾·伯曼（Neil Berman）是該公司的創始人兼首席執行官 德利夫拉，是電子郵件營銷服務提供商和戰略諮詢公司。 在軟件行業擁有近20年的經驗，Berman一直被尋找創新解決方案的熱情所驅使，以幫助客戶在其行業中取勝。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  內特·伯克
  內特·伯克（Nate Burke）於2011年創立了Diginius。他是早期的電子商務先驅和企業家。 他於1997年開辦了自己的第一家互聯網業務，並且兩次獲得年度安永企業家獎。 他擁有阿拉巴馬大學的計算機科學學士學位和工商管理碩士學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  尼克卡薩雷斯
  Nick Casares 是產品主管 多邊形X - 獎勵客戶、社區和粉絲的 Web3 方式。 在 LinkedIn 和 Twitter 上與 Nick 聯繫。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  內森·錢德拉（Nathan Chandra）
  內森（Nathan）是聯合創始人 微鏈接，這是一種社交媒體監控和有針對性的廣告平台，可從基於位置的社交對話中獲取價值，從而使營銷人員可以在非常簡單的儀表板上過濾大量社交數據。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  尼克·查西諾夫（Nick Chasinov）
  Nick Chasinov 是 Teknicks 的創始人兼首席執行官，Teknicks 是一家增長營銷機構，為 SaaS 公司開啟可持續、穩固和復合的產品增長。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  尼爾·德比
  Nir Debbi是以下公司的聯合創始人兼銷售和營銷主管 環球電子。 Nir在高科技和金融領域的戰略規劃和業務發展方面擁有超過10年的經驗。 在與人共同創立Global-e之前，他曾擔任Hapoalim銀行高級副總裁，戰略主管和BizDev，之後擔任該銀行零售戰略主管。 他還擁有MBA和學士學位。 都在特拉維夫大學獲得經濟學博士學位。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  尼古拉·喬喬維奇
  醫學博士Nikola Djordjevic，內容負責人 MedAlertHelp.org。 來自塞爾維亞的尼古拉（Nikola）是醫學博士，他出於幫助他人，尤其是老年人的熱情於2018年啟動了該項目。 除了審查醫療警報系統外，他還寫了一個博客，專門討論健康，衰老，退休和其他與老年人相關的主題。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  娜塔莎·朱卡諾維奇（Natasa Djukanovic）
  Natasa Djukanovic是一位受教育的經濟學家，是該公司的銷售和市場總監 域，是運營互聯網域名“ .ME”的國際科技公司。 她的整個職業生涯都在銀行，社交媒體，領導力和技術的交匯處度過，並且一直在努力找出同時存在於三個不同地方的秘密。 
 
 
 
 
 
	    
  
  內特·加芝巴拉維（Nate Gadzhibalaev）
  內特（Nate）是 放大倍數，該服務通過自動安排其社交媒體帖子來幫助個人和企業，從而幫助他們賺取更多的錢。 他具有產品管理，業務發展和國際增長的背景，旨在通過向個人和企業展示如何繼續以盈利和有效的方式擴大受眾群體來幫助他們。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  內特·福爾摩斯
  Nate Holmes 是 Widen Enterprises 及其 Smartimage 品牌延伸的營銷協調員。 Nate 對品牌管理、內容營銷和營銷分析有著濃厚的興趣。 Nate 喜歡在各種規模的組織中與不同背景的人一起工作，從大型企業的營銷傳播團隊到中小型企業的負責人。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  尼克·卡特
  尼克·卡特本質上是一位真正的企業家。 總的來說，他對創業充滿熱情。 尼克在他的職業生涯中創辦並經營了 5 家企業。 他的主要目標是讓自己享受各種令人興奮的商業機會和新的冒險。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  尼基爾·拉吉（Nikhil Raj）
  Nikhil Raj在SEO和數字營銷方面擁有7年以上的經驗。 他直接與 Douglas Karr 通過本地，國家和國際搜索引擎優化來管理許多區域和國家客戶。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  尼丁·拉霍蒂（Nitin Lahoti）
  Nitin是數字解決方案公司Mobisoft Infotech的聯合創始人。 Mobisoft Infotech與各種規模的企業合作，利用顛覆性技術並結合設計，工程和創新，跨平台構建，改進和擴展產品，以使我們的客戶成功。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  諾埃爾·萊因霍爾德
  在此之前，Noel Reinhold 曾擔任內容行銷專家 Taylor & Pond Digital Marketing Agency 的技術總監，之後將其專業知識帶到了電子商務加速器 Front Row。 他致力於與開發團隊和我們的客戶合作，確保我們的解決方案適合他們的特定需求和目標，提供真正有所作為的結果。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  諾埃米羅茲
  作為 Acronym 付費搜索副經理，Noemi 將近十年的整體數字營銷和跨職能專業知識用於付費媒體計劃的戰略制定、執行和協作。 在寫作和出版中利用 MFA； 跨金融、健康和 B2B 的垂直經驗； 以及社交、付費、搜索引擎優化、電子郵件和網絡開發方面的背景——Noemi 希望從空中視角將個人活動視為最終專注於推動商業價值的更大整體的一部分。 這涉及一種以數據為中心的方法，該方法通過清楚地識別問題和簡化效率來隔離解決方案，同時還為人類的創造力和聯繫騰出空間。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  妮娜·里茲（Nina Ritz）
  尼娜（Nina）是技術研究人員和作家 設計高峰，一個將品牌與代理商聯繫起來的B2B市場。 她喜歡分享自己的經驗和有意義的內容，以教育和啟發人們。 她的主要興趣是網頁設計和營銷。 在閒暇時間，當她離開電腦時，她喜歡做瑜伽和騎自行車。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  尼克斯萊德
  Nick 是 Cipher Sports Technology Group 的聯合創始人。 他是媒體、數字內容、公共關係和傳播領域經驗豐富的領導者。 Nick 是一位在快節奏的環境中茁壯成長的富有創造力和戰略性的思想家，他一直在尋找激動人心的項目和新的挑戰。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  尼爾·薩克
  Neil 一直是 PlayBox Technology 的市場經理。 他的職責涉及為全球廣播市場構思、實施和開發國際數字營銷戰略。 在此職位上，他有效地管理數字營銷範圍內的設計與創意、內容開發和其他活動。 除此之外，他還負責日常銷售活動，並致力於維持最佳的客戶、經銷商和分銷商關係。 Neil 是 IABM Andrew Jones 年度青年獎入圍者。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  尼克·溫茨
  尼克溫茨是 明比特的營銷副總裁。 在這個職位上，他幫助 Clearbit 接觸那些試圖更好地了解客戶並優化其數字渠道的 B2B 公司。 他擁有超過十年的營銷經驗，在需求生成和增長營銷方面擁有深厚的專業知識。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  奧爾加邦達雷娃
  在她的學習過程中，奧爾加是微軟學生合作夥伴計劃的參與者，並擔任微軟技術佈道者。 完成學業後，她開始在 Microsoft 工作，擔任數字營銷專家，並迅速晉升為中歐和東歐社交媒體營銷主管。 在 Microsoft，她負責公司在中歐和東歐的社交媒體業務、數字項目、社交銷售和員工宣傳計劃。 離開微軟後，她成為了微軟的聯合創始人兼首席執行官 模塊化升級. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  奧斯卡·弗洛瑞亞（Oscar Florea）
  奧斯卡獎是 溶脂劑 最聰明的 在線公關專家。 他多年的經驗幫助各種行業的公司管理其品牌形象，從而磨練了他出色的關係建立技巧。 這個傢伙早餐吃策略性外展！ 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  歐文·赫姆沙特（Owen Hemsath）
  Owen Hemsath是YouTube專家兼癌症倖存者。 總統 視頻點，歐文通過簡單的業務就建立了全球業務 YouTube頻道。 他是與YouTube，Facebook視頻廣告，網站設計和視頻營銷相關的主題方面的著名專家。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  奧列克西拉博什
  Oleksii Rabosh 是 Jooble 的客戶成功團隊負責人。 作為 Jooble 客戶成功團隊的成員，Oleksii 負責尋找和實施滿足客戶目標的解決方案、分析活動績效，並與其他部門合作為我們的客戶實現價值最大化。 Oleksii 管理著來自不同市場的 50 多個客戶的投資組合。 作為客戶成功團隊的負責人，Oleksii 專注於保持積極主動、以客戶為中心、數據驅動的銷售方法，幫助我們的客戶在現代招聘廣告營銷中發揮最大潛力。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  奧利維亞·瑞安（Olivia Ryan）
  Olivia是一位熱情洋溢的博客作者，他撰寫有關數字營銷，職業和自我發展的話題。 她不斷嘗試學習新知識，並在各種網站上分享這種經驗。 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  奧利瓦·塞基亞（Oliva Saikia）
  Oliva在大型和小型組織的多個地區的市場營銷和業務開發方面擁有6年以上的經驗。 目前，她是Poket的市場經理。 撲克 是基於雲的忠誠度管理平台，可幫助企業留住客戶並增加銷售額。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  奧哈德·沙美
  Ohad Samet是...的聯合創始人兼首席執行官 真雅閣，首創的算法恢復平台。 TrueAccord正在使用機器學習，行為分析和人文主義的方法來幫助企業和小型企業收回未付款項並維持良好的客戶關係。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  奧斯曼·西林（Osman Sirin）
  派瑪沃 為績效營銷專家提供了多種數字營銷工具，以針對不同需求的綜合軟件包提供。 我們在廣告，購物，出價和各種其他營銷服務的廣告系列管理中以數據驅動的流程自動化來幫助您。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  彼得·阿爾瓦（Peter Arvai）
  彼得是 Prezi，是他於2008年與建築師兼創新者Adam Somlai-Fischer和PéterHalácsy共同創建的交互式演示軟件，以此為人們創造了一種更令人難忘且引人入勝的故事分享方式。 在共同創立Prezi之前，Peter創立了omvard.se，該公司匯總了醫院患者治療結果的數據，並開發了世界上第一個移動新聞閱讀器，使人們可以從他們的移動設備上關注TED演講。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  派崔克·波斯納
  
 
 
 
 
 
	    
  
  帕維爾·貝尼亞
  Pavel Beinia 是一位連續創業者，也是網紅營銷行業的資深專家。 他的項目包括創意影響者營銷機構 Famesters 以及影響者發現和營銷情報平台 BuzzGuru。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  保羅·布倫納
  Paul Brenner 在媒體和娛樂以及技術領導方面擁有超過 25 年的經驗，曾擔任多個高管職位，包括 Emmis 運營公司的部門總裁。 作為 NextRadio/TagStation 的總裁，他的工作重點是通過在所有智能手機中激活 FM 芯片以進行受眾測量、改善車載用戶體驗以及所有廣播電台的數據歸屬平台，實現全球創新。 2019年，保羅加入 振動學 作為首席戰略官，幫助制定公司首個上市的 Audio Out-of-Home™ 廣告解決方案的上市戰略。 成功推出後，Brenner 被提升為 Audio OOH 總裁，負責監督圍繞創收活動和相關合作夥伴關係的所有工作，最近加入了 DPAA 研究委員會和新的 IAB 零售媒體委員會。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  保羅·錢尼
  Paul Chaney是《小型企業趨勢》的資深撰稿人。 他報導了行業新聞，包括就影響小型企業的產品，服務和趨勢採訪了高管和行業領袖。 他是一位資深的互聯網營銷人員，在幫助小型企業學習如何將網絡用於營銷目的方面擁有20年的經驗。 他以前是《今日網絡營銷》的編輯，也是《實用電子商務》的長期特約編輯。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  保羅·柴爾茲
  Paul Childs 是一位廣告技術資深人士，擁有超過 15 年在供需雙方的程序化領域建立和發展全球移動廣告業務的經驗。 他曾在 VP 和 C 級別擔任過多個高級領導職位，涉及業務開發、運營、銷售和營銷。 Paul 於 2008 年與他人共同創立了 Adfonic，該公司後來成為全球領先的移動 DSP 之一。 最近，Paul 擔任 Smadex 的首席營收辦公室，在那裡他幫助發展業務並將其退出到 Entravision。 保羅目前是業務發展副總裁 摩洛哥. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Prasanna 奇塔南
  Prasanna 是 Express Analytics 的高級 SEO 專家。 擁有 SEO、社交媒體、博客、在線聲譽管理、Google Ads 和 YouTube 視頻優化方面的經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  波洛米·達馬尼
  Poulomi Damany 在企業軟件、數據挖掘、集群和數據管理方面擁有超過 15 年的經驗。 Poulomi 負責 BitYota 獨特的基於雲的數據倉庫的產品管理和營銷。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  皮特·埃佩萊
  Pete擁有20年的產品戰略經驗，可幫助財富500強公司利用大數據來改善業務績效。 作為產品和科學部門的高級副總裁，Pete負責領導 齊利安特的研發工作，並定義產品生命週期和要求。 在加入Zilliant之前，Pete曾擔任Yclip產品營銷副總裁。 在加入Yclip之前，Pete負責管理KD1的高度可擴展的數據挖掘和決策支持應用程序，這些應用程序由Walgreens，Lowe's Home Improvement和Pepsi / Frito Lay使用。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  帕姆·埃利希曼
  Pam Erlichman 是 Jebbit 的首席營銷官。 Pam 擁有超過 25 年的營銷經驗，負責 Jebbit 品牌和營銷策略。 在加入 Jebbit 之前，Pam 是 Oracle 數據云營銷副總裁，負責創建和發展 Oracle 數據云行業第一的數據熱線和數據實驗室品牌； 為品牌、媒體和代理合作夥伴提供數據策略和教育。 Pam 通過收購 Datalogix 加入 Oracle 數據云，她從一開始就創建並發展了營銷職能。 在加入 Datalogix 之前，Pam 曾在 Digitas 工作，領導與世界一流品牌的關係，包括達美航空公司、AT&T、聯邦快遞、Ahold USA、Celebrity Cruise Lines 和 Progressive Insurance。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  寶琳·法瑞斯（Pauline Farris）
  Pauline會說葡萄牙語，英語，西班牙語和意大利語。 她周遊世界，沉迷於新文化並學習語言。 今天，她很榮幸地成為美國翻譯協會的投票會員，並積極參與了其葡萄牙語部門領導委員會的活動。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  波琳娜·哈里亞查（Polina Haryacha）
  Polina Haryacha 是創始人 影響力提升，一家以數據為導向、專注於收購的營銷機構，將品牌與志同道合的遊戲玩家聯合起來。 Polina 在產品營銷、用戶獲取和營銷分析方面擁有十多年的經驗，是 TechCrunch、AdExchanger、Adweek 和其他行業媒體的知名專家。 她還是頂級數字營銷會議的發言人，包括 Digital Summit 和 PubCon，在那裡她分享了她在推出和發展移動、PC 和控制台遊戲方面的專業知識。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  彼得·伊瓦拉
  Peter Ibara 是一位經驗豐富的專業人士，熱衷於創新、影響力和責任的交叉領域工作。 Peter 在將人員和團隊與組織的戰略目標聯繫起來方面擁有深厚的背景，他在廣告技術和客戶數據平台方面建立了令人印象深刻的職業生涯。 Peter 目前擔任 Amperity 的 AdTech 解決方案負責人，Amperity 是一個客戶數據平台，利用人工智能提供全面且可操作的 Customer 360。在此職位上，Peter 領導 Amperity 跨數字媒體、零售媒體網絡、第二方數據的產品戰略。協作、廣告技術合作夥伴關係以及 cookie 後第一方激活。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  太極拳
  PJ是多合一Uscreen的創始人和總裁 視頻貨幣化平台 使視頻企業家和創作者能夠利用其內容獲利，並圍繞其視頻建立繁榮的社區和企業。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  菲利普·庫什馬羅
  Philip Kushmaro，運營副總裁 蘭基，出生於加拿大，當時是Commodore 64 Guru的祖父，父親討厭數字化的一切，這使他成長為不僅熱愛數字化而且喜歡解釋的人。 他是軟件工程，Microsoft認證的IT專業人員，網站管理員等。 有一天，他決定將所有精力都放在擴大自己的創造力方面。 寫他討厭做的事情已經不僅僅是一種業餘愛好。 當他不寫博客或不從事工作時，您可以在MMA和巴西柔術的健身房訓練中找到他。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  菲爾洛克哈特
  Phil Lockhart 是數位顧問公司 Credera 的數位長兼合夥人。 他在數位轉型、Martech 支援和電子商務方面擁有豐富的經驗。 他的經驗包括開發公司範圍內的方法，涵蓋數位轉型、行銷技術架構整合、客戶旅程、廣告技術支援、行銷編排和自動化、內容智慧、分析和歸因、A/B 和多變量測試以及轉換優化。 Phil 負責 Credera 所有行銷技術和數位能力領域的盈虧。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  保羅-路易斯·瓦拉特
  Paul-Louis 是交通經理 普萊齊, 面向營銷人員的 B2B 營銷自動化軟件。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  帕維爾·奧博德
  Pavel Obod 是一位企業家，創始人 斯洛博達工作室, 和房地產投資者。 他喜歡與企業家建立聯繫，並在烏克蘭和白俄羅斯為 CEO、銷售和項目經理創辦了許多商業俱樂部。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  保羅·奧克雷姆
  擁有10年以上經驗的數位產品開發和電子商務顧問。 數位成長駭客和創辦人 電子商務. 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  皮奧·佩爾森（Peo Persson）
  Peo是一位具有諮詢，企業家背景的數字營銷策略師。 在2013年共同創立DanAds之前，他在媒體和IT行業擔任過許多高級職務，在廣告技術創新方面擁有近十年的工作經驗。 Peo還是數字媒體和廣告公司Hybris Empire創始團隊的成員。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  菲利普波特曼
  Philip Portman 是 Textdrip 的創始人兼首席執行官，Textdrip 是一個針對保險、抵押貸款、房地產和太陽能銷售的商業短信平台。 他從頭開始創建了幾家初創公司； landlineremover.com、argosautomation.com 和 recruitdrip.com。 他是 SMS 營銷和數字營銷自動化方面的領先專家。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  佩特里·拉賈（Petri Rahja）
  Petri Rahja是以下公司的創始人和首席執行官 獨家新聞，一個用於照片和視頻眾包的移動平台。 除了在IT領域的專業經驗外，Petri還擁有20多年的業務管理經驗。 他之前的工作包括埃森哲，BEA Systems Inc.，Iobox Oy，CRF Box Oy和Iprbox Oy。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  帕特里克·特里普
  帕特里克·特里普（Patrick Tripp）憑藉在技術，諮詢和營銷行業的17年經驗，擔任了Convergent Marketing Platform產品策略副總裁， 紅點全球。 此前，Patrick曾在Adobe負責電子郵件和跨渠道營銷策略。 在此之前，他負責Neolane的實時營銷解決方案策略，該策略於2013年被Adobe收購。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  帕梅拉·韋伯（Pamela Webber）
  Pamela Webber是的首席營銷官 99designs，世界上最大的線上圖形設計市場。 在 99designs，Pamela 領導全球行銷團隊，負責推動客戶獲取並提高客戶的終身價值。 除了作為行銷人員的經驗之外，帕梅拉還帶來了作為電子商務企業家以及與快速發展的新創公司合作的大量第一手經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  皮尼雅庫爾
  Pini Yakuel，創始人兼首席執行官 優化是一家盈利迅速且規模不斷擴大的企業，在分析驅動的客戶營銷，業務諮詢和銷售方面擁有十多年的經驗。 他對了解驅動客戶行為的動因的熱情使他帶頭領導了行業領先的客戶營銷雲Optimove的開發，使營銷人員能夠最大化其客戶價值。 Optimove被180多家企業使用，包括Zynga，Caesars Interactive，Lucky Vitamin和Outbrain。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  佩奇·贊德里（Paige Zandri）
  Paige Zandri，律師網絡主任 先驗法律負責在Priori的每個運營區域中發展律師網絡。 佩奇（Paige）是紐約市的一名前執業律師，並且是紐約縣律師協會獨奏和小事務所實踐委員會的聯席主席。 佩奇畢業於布魯克林法學院，曾是巴爾的摩縣馬里蘭大學I部壘球運動員。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  探索加里利亞諾
  Quest Garigliano 將 8 年的戰略營銷經驗帶到 CMG本地解決方案. 作為增長營銷經理，Quest 與 CMG 團隊合作計劃和執行付費媒體活動，以及入站和出站營銷工作。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  拉希德·阿罕默德（Rasheed Ahamed）
  Rasheed Ahamed擔任有機增長負責人 自動機，Inc. Automatad是一家數字媒體產品公司，提供一套程序化貨幣化解決方案，以提高效率和大規模貨幣化。 使用我們的平台，數字發布者可以創建，獲利和優化，以獲得最佳廣告體驗。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅素·阿茲特（Russell Artzt）
  Russ Artzt是以下公司的創始人和首席執行官 數字助理，他與首席技術專家Vince Re一起開發了基於雲的軟件解決方案，以幫助企業掌握其數字環境。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  雷·貝哈里（Ray Beharry）
  我對市場營銷，戰略，技術，講故事和終身學習充滿熱情。 我的職業生涯的標誌是將技術的魔力帶給以前沒有接受過技術的觀眾。 我通過講述數字時代的故事來發現品牌如何生活，與眾不同和相互聯繫。 作為營銷副總裁，我的專長是製定業務戰略，執行品牌定位，交流平台，消費者洞察力以及跨數字和社交的客戶旅程。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  里克·博迪
  Rick Bodey 是 CMO 和合夥人 艾澤，一家位於亞利桑那州斯科茨代爾的數字營銷機構。 自 2004 年以來，Rick 已經建立並退出了三家初創公司，並指導了 100 多家精益創業方法。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  拉維·查拉卡（Ravi Chalaka）
  Ravi Chalaka是的首席營銷官 吉夫勒諾 市場營銷和業務發展專家，他負責制定和執行業務戰略，產生需求並在競爭激烈的市場中提高品牌/產品知名度。 作為大型和小型技術公司的營銷副總裁，Ravi建立了強大的團隊和品牌，並為基於大數據，SaaS，人工智能和物聯網軟件，HCI，SAN，NAS的各種解決方案實現了更快的收入增長。 Ravi擁有市場營銷和金融專業的MBA學位，是行業專家的發言人和演講者 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  里克·查維（Rick Chavie）
  里克·查維（Rick Chavie）被任命為首席執行官 進入工廠 2015年XNUMX月。他在擔任Hybris全球解決方案管理高級副總裁和SAP客戶參與和商務團隊後進入EnterWorks，在那裡他匯集了數字和物理商務以及CRM資產，以提供無縫的客戶體驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  麗貝卡克萊德
  Rebecca Clyde 是 Botco.ai 的聯合創始人兼首席執行官，Botco.ai 是一家為醫療保健客戶提供智能聊天服務的初創公司。 她在科技行業的數字營銷領域擁有 20 多年的經驗，熱衷於推動女性在科技領域的發展，並在科技鳳凰城擔任 Girls in Tech Phoenix 的聯合董事總經理 3 年。 在加入 Botco.ai 之前，Rebecca 創立了一家數字營銷機構 Ideas Collide，現在已經是其為全球企業客戶服務的第 15 年。 她之前是英特爾的營銷經理，並擁有亞利桑那州立大學的 MBA 學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  瑞安·克羅齊爾（Ryan Crozier）
  Ryan Crozier是Ryan Crozier的創始人 代理商恩賜，一家致力於幫助人們在網上做得很好的數字營銷機構。 他擁有15年以上的營銷經驗，並已幫助數十家企業在其營銷中實施StoryBrand框架。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  里希·戴夫（Rishi Dave）
  Rishi Dave是該公司的首席營銷官 鄧白氏。 Rishi於2014年XNUMX月從Dell加盟Dun＆Bradstreet，在那裡他擔任數字營銷執行總監。 Rishi擁有斯坦福大學的化學工程和經濟學學位，以及賓夕法尼亞大學沃頓商學院的市場營銷MBA。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  羅曼·達維多夫
  Roman Davydov 是電子商務技術觀察員 過渡. Roman 在 IT 行業擁有超過四年的經驗，他跟踪並分析數字化轉型趨勢，以指導零售企業在商業和商店管理自動化方面做出明智的軟件購買選擇。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅斯丹尼
  羅斯·丹尼 (Ross Denny) 是 艾澤，一家位於亞利桑那州斯科茨代爾的數字營銷機構。 在 1994 年創辦一家副業公司後，他辭去了當時在財富 5 強公司通用電氣的執行職務，成為一名連續創業者，作為 10 家銷售額超過 2 億美元的初創公司的創始人和/或合夥人，並成功退出了 XNUMX 家公司。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅納德·加布里埃爾
  羅納德·加布里埃爾是助理編輯 商業導師. 他在撰寫有關電子商務、零售、營銷和技術的文章方面擁有超過 8 年的經驗。 他也是一個喜歡填字遊戲和數獨遊戲的數字愛好者。 在不編輯或寫作時，他會觀看動漫的重播並勾畫他自己的一些角色。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  羅伯特·格拉澤
  羅伯特·格拉澤（Robert Glazer）是該公司的創始人兼董事總經理 加速合作夥伴，BrandCycle的創始人和董事長，以及績效合作夥伴關係：聯盟營銷的過去，變化的現在和令人興奮的未來。 他是一位連續企業家，在以B2C為基礎的公司中擁有出色的業績和熱情，並致力於增加收入和利潤，並與阿迪達斯，ModCloth，銳步，Target，Tiny Prints，Gymboree和Warby Parker等品牌合作。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  羅恩·戈爾德
  羅恩·戈德（Ron Gold）是Marketing Works的總裁兼首席執行官，Marketing Works是一家提供全方位服務的公共關係和營銷公司，總部位於紐約州東Setauket。他還是103.9 FM LI News Radio上非營利性語音廣播節目的創始人和聯合主持人。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  拉希特·希拉帕拉
  Rakshit是的內容營銷商 忠誠度，印度的忠誠度計劃公司。 他在忠誠度計劃，市場營銷和客戶保留方面擁有出色的技能。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  理查德·霍利斯
  理查德·霍利斯（Richard Hollis）擔任現任總裁，創始人兼首席執行官 霍洛尼斯 公司位於加利福尼亞聖地亞哥。 兩人與兒子海登·霍利斯（Hayden Hollis）合作，建立了建立第一個完全集成的社交媒體業務平台的願景，該願景基於對Holons的理解和原則，即解決方案既是整體也是整體。 Holonis通過有趣，易用且經濟高效的集成技術為各種規模的企業提供支持，其目標是推動並推動所有用戶的經濟重新進入迅速發展的數字革命的前沿。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  里特什·帕蒂爾（Ritesh Patil）
  Ritesh Patil是的共同創始人 摩比資訊科技 可以幫助初創企業和企業使用移動技術。 他熱愛技術，尤其是移動技術。 他是一位狂熱的博客作者，並撰寫有關移動應用程序的文章。 他在一家領先的android開發公司工作，與熟練的android應用程序開發人員合作，該公司在金融，保險，健康，娛樂，生產力，社會事業，教育等多個領域開發了創新的移動應用程序，並為此獲得了無數獎項。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  RJ霍斯利
  RJ霍斯利（RJ Horsley）是 SpotOn Transact，LLC，一家領先的支付和軟件公司，通過將多渠道支付功能與軟件解決方案相集成，重新定義了商戶服務行業，以使公司更好地運營和發展業務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  瑞瓦提克里希納
  
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  拉傑尼什·庫瑪（Rajneesh Kumar）
  作為數字營銷商和增長黑客，Rajneesh Kumar目前是Pimcore全球服務部數字營銷主管。 Pimcore是屢獲殊榮的整合式開源企業平台，用於主數據管理（PIM / MDM），用戶體驗管理（CMS / UX），數字資產管理（DAM）和電子商務。 
 
 
 
 
 
	    
  
  瑞安·盧赫特
  加入之前 克羅指標，他作為 Big Interview 的營銷總監提供了運行成功的測試程序的全棧營銷服務。 Ryan 為 Cro Metrics 團隊帶來了敏銳的戰略眼光、對用戶心理的深刻理解和對優化的熱情創造力。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  雷切爾·麥克弗森（Rachel McPherson）
  雷切爾（Rachel）目前擔任以下部門的通訊副總裁 Active Collab。 在獲得通信學碩士學位之後，她從事了數字行業的職業，尤其是在市場營銷和公共關係領域。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蘭迪·默瑟
  Randy 是一位全通路產品內容專家，擁有超過 15 年的業界經驗。 他領導 1WorldSync 的全球產品管理和解決方案架構團隊，使公司的產品組合與當前客戶需求和新興市場趨勢保持一致。 Randy 經常為涵蓋零售和電子商務新聞的國家和貿易媒體發表評論，利用他在商品數據和內容調整、電子商務應用程式開發和解決方案設計方面的豐富背景來指導 1WorldSync 的戰略產品路線圖和願景。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  拉維·納拉亞南
  Ravi Narayanan 是 Nisum 洞察與分析全球實踐主管，也是《財星》500 強領先品牌的首選顧問。 他為 CxO 及其團隊提供服務，幫助他們利用高級分析和區塊鏈技術來幫助轉變客戶體驗、改善營運並推動成長和創新。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  火箭網
  
 
 
 
 
 
	    
  
  卡帕迪亞（Roma Kapadiya）
  Roma Kapadiya是Nimblechapps的SEO分析師和講故事的人-a混合應用開發公司總部設在印度。 她堅信採用各種策略來創造令人愉悅和交付的企業在線形象。 作為業餘愛好，她撰寫了有關新技術和即將出現的技術，創業公司，編程工具以及業務和網頁設計的文章。 您可以在Twitter和Facebook上關注她。 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  雷卡·潘特（Rekha Pant）
  Rekha Pant是印度博帕爾RGPV大學的B.Tech的IT專業人員。 隨著她在IT領域的發展，她也發展成為一名流利的作家，涵蓋了數字通信，教育，市場營銷和IT領域的不同主題。 她以其稀有的才華，作為來賓在許多網站上發表了ace博客文章。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  魯德倫杜·庫馬爾·保羅
  Rudrendu Kumar Paul 是一位經驗豐富的人工智能和應用機器學習行業專業人士，在多個領域擁有超過 15 年的經驗。 他目前擔任 Walmart Connect 數據科學團隊的人工智能專家，並在 PayPal 和 Staples 等跨國公司擔任過重要職務。 Rudrendu 的專業能力涵蓋各個領域，包括人工智能、應用機器學習、數據科學和高級分析應用程序。 他已將人工智能應用於廣告、零售、電子商務、金融科技、物流和機器人等不同領域的多個用例。 除了專業成就外，Rudrendu 還在多個全球創業大賽中擔任評委和專家，為創業生態系統做出了積極貢獻。 他為 IEEE、Elsevier 和 Springer Nature 等著名學術期刊審稿，並擔任加州大學河濱分校顧問委員會成員。 Rudrendu 擁有波士頓大學 MBA、數據科學碩士學位以及電氣工程學士學位。 
 	   LinkedIn  
	   Medium  

 
 
 
 
	    
  
  皮爾斯河
  里弗（River）是市場營銷總監 新興城市是位於南卡羅來納州查爾斯頓的在線房地產平台。 里弗斯（Rivers）在在線營銷和廣告領域擁有9年以上的經驗，曾與眾多《財富》 500強公司合作，涉及電子商務，旅遊和房地產等多個垂直領域。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  雷切爾·佩拉爾塔（Rachel Peralta）
  雷切爾（Rachel）在國際金融業工作了將近12年，這使她獲得了經驗，並成為了高素質的教練，培訓師和領導者。 她很喜歡鼓勵團隊成員和隊友不斷追求自我發展。 她非常了解客戶服務環境中的操作，培訓和質量。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅謝爾·黎塞留（Rochelle Richelieu）
  羅謝爾（Rochelle）從eGain，Sage Intacct和Marketo等公司帶來了超過20年的企業SaaS經驗。 在建立和運營自己的業務超過7年之後，Rochelle將自己對建立和培育客戶關係的熱情帶入了技術領域，並在各種規模的公司中擔任過行政領導職務。 羅謝爾（Rochelle）從Marketo首次公開募股開始，並在專業服務，項目管理和教育領域擔任先驅。 羅謝爾（Rochelle）擁有超過300種企業實施方案的投資組合，並且是客戶方法論發展的關鍵，該方法幫助Marketo通過IPO進行了擴展，至今仍與企業客戶一起使用。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  羅伊·羅賓遜
  Roy 是首席產品官 提到我，一個市場領先的推薦工程平台。 我直接負責從構思到產品發布的產品願景、戰略和開發的各個方面。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  冉羅嫩
  Ran Ronen 是 Equally AI 的首席執行官，這是一家致力於讓每個人都能更方便地訪問互聯網的技術公司。 憑藉其創新的解決方案和最先進的技術，Equally.ai 正在改變企業處理可訪問性的方式。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  雷內·斯科特
  積極進取的品牌策略師，鼓舞人心的團隊建設者和全面參與的執行領導者，具有廣泛的專業知識，可以在競爭加劇和經濟低迷時期為主要消費品牌增加銷售和利潤。 在餐廳，健身和包裝商品方面經驗豐富。 強大的加盟領導能力。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅恩·史尼德曼
  羅尼（Ronen）是產品推廣員 皮普爾，一家致力於簡化人們社交和專業信息使用的公司。 您可以關注他以及來自的最新新聞和更新 Pipl在Twitter上. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  瑞秋·斯科羅貝克（Rachel Skroback）
  Rachel Skroback是FormAssembly的內容作家。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅比·斯勞特
  Robby Slaughter是工作流和生產力專家。 他的重點是幫助組織和個人提高工作效率，效率和滿意度。 羅比（Robby）是一些地區性雜誌的定期撰稿人，並曾接受《華爾街日報》（Wall Street Journal）等國家出版物的採訪。 他的最新書是 網絡活動無與倫比的食譜。。 羅比跑了 業務改進諮詢 公司。 
 	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  里奇·史密斯
  Rich Smith是的首席營銷官 喬納亞，這是一家領先的行為數據情報公司，通過擁有35,000多個比較購物和潛在客戶生成網站的專有網絡，可以幫助公司吸引和留住客戶。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  理查德·斯穆倫
  理查德·斯穆倫（Richard Smullen）是 派普流。 他之前曾擔任Genesis Media LLC（下一代多媒體實時視頻廣告平台）的聯合創始人兼首席執行官。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  羅西·斯塔諾
  多年來，合作夥伴兼營銷經理 Rosie 與平台和分析合作夥伴建立了無與倫比的關係，以幫助客戶實現其目標。 在業餘時間，可以看到她吹奏爵士長笛並在她的博客上評論當地的咖啡。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  雷·斯坦巴赫
  Rae畢業於塔夫茨大學，並擁有國際關係和中國學位。 在中國度過了一段海外生活和工作後，她回到紐約從事自己的職業並繼續策劃高質量的內容。 Rae對旅行，飲食和寫作充滿熱情（當然）。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  羅曼·蘇拉
  Roman在2013年進入了數字數據世界。他設法參與了許多方向的工作：前端開發人員，前端主管，開發主管，產品負責人和產品負責人。 因此，他參與了開發點擊跟踪器； 代理商的CRM工具； 組織和評估媒體購買過程的工具； 以及一個公共網絡服務，以連接買家和客戶並確保他們之間的有效互動。 自2019年以來，他一直致力於 控制它 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  拉維·斯瓦米納坦
  拉維·斯瓦米納坦 (Ravi Swaminathan) 是 任務人，一個實時數字教練平台，通過視頻通話將每位員工與全球教練網絡進行 1:1 連接，涵蓋近 1000 個日常工作和個人生活主題。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J.生鏽的主教
  在過去的五年中，我一直在幫助偉大的品牌在一對一的銷售互動中為其銷售團隊創造出色的體驗。 幫助銷售人員完成工作是我的熱情。 當我不工作時，我在加州聖地亞哥的海洋釣魚。 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅曼·瓦西連科
  Roman Vasylenko 是 eWizard 的幕後推手，eWizard 是面向大型製藥和生命科學企業的內容體驗平台，可改進數字內容運營。 他擁有超過 12 年的軟件開發專業知識。 Roman 是 Viseven 的聯合創始人兼首席技術官，負責開發創新產品和技術轉型。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  羅馬·庫馬爾·維亞斯（Roman Kumar Vias）
  Roman是金融科技，創業公司和IT公司的營銷專家。 他是首席執行官兼創始人的公司， Q營銷的客戶遍及全球，包括舊金山，倫敦，尼日利亞，西歐和東歐。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  瑞安史密斯
  Ryan是Raidious的社交媒體和業務發展經理。 他是一名公共關係專業人士，專門研究利用社交媒體作為市場營銷傳播工具。 瑞安（Ryan）在體育，政治，房地產和許多其他行業都有經驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  魯本·約納坦
  魯本·約納坦 (Reuben Yonatan) 是該公司的創始人兼首席執行官 獲取VoIP，一種 VoIP 比較資源，可幫助公司了解和選擇滿足其特定需求的業務通信解決方案。 Reuben 幫助中小型企業將業務戰略與文化相結合，並改善整體企業基礎設施。 在推特上關注他@ReubenYonatan 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  薩吉爾·巴布
  薩吉爾熱衷於縮小有抱負的年輕人和成功企業家之間的差距。 作為《Sagil Talks Too Much》的主持人，Sagil 與創新思維進行了富有洞察力的對話，分享他們的成功歷程和秘訣，為希望開闢自己的創業道路的年輕人提供了寶貴的資源。 除了播客之外，Sagil 還是一名專門的人工智能營銷自動化顧問，始終走在營銷趨勢的最前沿，幫助企業在數字領域蓬勃發展。 聯繫和協作，共同實現賦權和成長的旅程。 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  西耶娜·阿米莉亞（Sienna Amelia）
  西耶娜（Sienna）是一位狂熱的讀者，熱情洋溢的作家，電影迷，流浪癖個人等等。 我喜歡寫有關技術以及它如何適應您的日常生活的文章。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  大草原瑪麗
  Savannah Marie是自由撰稿人和在線營銷愛好者。 她熱衷於關注SEO，在線營銷和社交趨勢。 跟著她 Twitter 和 加入Google+。 
 
 
 
 
 
	    
  
  薩蘭亞巴布
  Saranya Babu 是首席營銷官 多雲的，為眾多世界頂級品牌的媒體體驗雲公司。 Cloudinary 管理著超過 50 億資產和全球 10,000 家客戶（Nike、Tesla、Peloton、Neiman Marcus、StitchFix 等），是希望為客戶在線創建引人入勝的視覺體驗的開發人員、創作者和營銷人員的行業標準。 Saranya 是一位經驗豐富的 B2B 營銷領導者，曾領導 Wrike（2021 年被 Citrix 收購）和 Instapage 的營銷團隊，在那裡她實施、建立和擴展了複雜的跨職能營銷策略。 她曾在創業公司、風險投資基金、私募股權公司和上市公司工作，並在收入和估值方面取得了 2 至 10 倍的成功。 她是 2021 年矽谷影響力女性獎的獲得者，併入圍了 2020 年 B&T 女性媒體獎。 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  肖恩·巴克
  Shane Barker 是一位數字營銷顧問，專門從事影響者營銷、內容營銷和 SEO。 他還是數字營銷機構 Content Solutions 的創始人兼首席執行官。 他曾為財富 500 強公司、擁有數字產品的影響者以及許多 A-List 名人提供諮詢服務。 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  薩米·布利斯
  Sammy Bliss 是 ASV Experiential 的客戶服務副總裁，該公司是一家位於加州托倫斯的活動和體驗式行銷機構。 ASV Experiential 是一家全方位服務供應商，專門為 B2B 和 B2C 品牌打造沉浸式即時行銷體驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  塞西·邦西
  Sesie 是一名在移動技術和基礎設施領域（包括但不限於全球電信法規、移動支付系統和金融法規、移動商務和社交商務法規）領域具有高技能和知識的律師。 積極主動的團隊合作者，具有卓越的業務分析技能以及分析和改進移動技術業務流程的能力。 擁有兩項支付技術專利。 Visa 技術合作夥伴和 FIS Fintech Accelerator Cohort 1 創始人。 高效和勤奮的專業人士，在創業、商業、法律和組織結構方面具有不同的背景。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  斯科特·哈迪格
  斯科特·哈迪格林（Scott Hardigree）是 獨立標記，一家位於佛羅里達州奧蘭多的全方位服務電子郵件營銷機構和諮詢公司。 可以通過 scott@indiemark.com 與 Scott 聯繫。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  斯蒂芬·德斯（Stefan Des）
  LeadsBridge的首席執行官兼聯合創始人。 適用於Facebook廣告客戶的一套自動化工具。 社交廣告和營銷自動化愛好者。 下載Stefan's Facebook Ads Insider的黑客. 
 	   網站  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  肖恩·迪克森
  Shawn 擁有近 20 年的營銷和需求生成經驗，包括財富 1000 強公司、風險投資公司和小型初創公司。 他對將敏捷方法引入營銷團隊的熱情體現在他專注於為組織提供增加收入和產生需求所需的可見性和工具上。 Shawn 目前是基於雲的企業工作和項目管理軟件公司的解決方案營銷總監 工作區. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  斯科特·唐納德
  作為首席執行官兼創始人 創意數碼，斯科特（Scott）用他的企業家精神，創造力和對數字事物的熱情，將其業務擴展到一個無縫的專業組織。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  塞爾維亞人之痛
  憑藉超過20年的設計和新媒體經驗，Serban被證明是一位熟練的執行官，成功地融合了創造力和執行力。 他於1998年與他人共同創立了Archiweb，這是東南歐網頁設計公司中屢獲殊榮的領導者，並於2000年初設想了後來成為股票代理的公司。作為Archiweb的創意總監，他曾幫助眾多公司建立或提高他們的在線形象。 塞爾維亞人處理業務發展戰略 可能有誤。，並深入參與網站社區的日常運營。 他是一位經驗豐富的有遠見的專家，他相信破壞業務準則以探索新的選擇。 他使用過時的，過時的數碼相機和他自己的照片集開始了Dreamstime。 他追求自己的夢想，如今，Dreamstime除了是一家代理公司和一家企業，還是熱情的攝影師和設計師最大的聚會場所。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  薩曼莎·吉爾伯特（Samantha Gilbert）
  薩曼莎·吉爾伯特（Samantha R. Gilbert）在美國紐約的一家在線出版機構擔任新聞記者已有兩年。 她還是博客，現代藝術和教育等主題的專業寫作專家。 
 
 
 
 
 
	    
  
  肖恩·戈登
  肖恩·戈登（Sean Gordon）在招聘，僱用，培訓和釋放人才方面有著廣泛的往績。 肖恩成立 視頻REACH.io 通過視頻功能振興和個性化交流。 肖恩（Sean）創建了新的業務部門，重振了停滯的公司文化，並指導了數百名繼續做大事的員工。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  史蒂夫·哈特
  Steve Hartert是的首席營銷官 JotForm，領先的在線表單構建工具。 史蒂夫（Steve）擁有30多年的營銷管理經驗，並曾與財富500強公司和初創公司合作。 他擁有波莫納加利福尼亞州立理工大學的學士學位和聖貝納迪諾加利福尼亞州立大學的MBA學位。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  所羅門·赫達亞
  2021 年，Solomon Hedaya 加入了全球品牌加速器 Fortress Brand，現已成為 Front Row 的一部分。 作為首席成長官，所羅門一直是 Front Row 併購工作的重要組成部分，領導整個平台的所有無機成長活動，包括併購交易、長期策略、合作夥伴關係、合資企業和投資。 除了尋找並完成導致現在稱為 Front Row 的策略交易外，所羅門還幫助領導整合過程，將每個合作夥伴納入 Front Row 的保護範圍內。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  沙夫卡特伊斯蘭教
  Shafqat Islam是該公司的聯合創始人兼首席執行官 歡迎加入，一個NewsCred品牌。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  雪兒瓊斯
  Sheryl是Uplers的高級市場營銷專員，在設計跨數字營銷領域的明確用戶旅程方面具有豐富的經驗。 她利用自己的數字營銷專業知識來幫助企業獲得可觀的ROI。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  塞繆爾·凱萊特（Samuel Kellett）
  我領導Exponea（一個多功能的營銷軟件，可實現大規模的個性化客戶體驗）的內容團隊，負責管理電子商務文章和案例研究的內容，以及網絡研討會和活動的內容。 我的興趣是講故事：我一直在探索新穎和創造性的方式來解釋複雜的話題。 當我不在辦公桌前時，我喜歡和即興喜劇團一起表演，看電影和看電視，併計劃下一次冒險。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  山姆·科爾伯特-海爾
  Sam Kolbert-Hyle 是總裁兼首席執行官 品牌生活. Brandlive 幫助世界上最好的品牌創造打動人們的體驗——從市政廳式的靈魂內部會議到推動收入的重大營銷活動。 在 Sam 的領導下，Brandlive 從少數員工發展到 150 多人，並為耐克、任天堂、Ark Invest、華爾街日報、Square、谷歌、GoPro 和阿迪達斯等公司舉辦了大型活動，並在 Live 中排名第一Fast Company 1 年最具創新力公司榜單和 2021 年新興視頻類別的活動。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  史蒂夫馬西努克
  Steve Marcinuk 是一位擁有超過 10 年經驗的公共關係專家。 他是聯合創始人兼運營主管 智能關係，他積極參與公司運營和發展的各個方面——從平台的人工智能公關技術的生成，一直到客戶服務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  斯蒂芬·馬歇爾
  斯蒂芬·馬歇爾（Stephen Marshall）是Be Basic首席執行官的董事，他在愛達荷州子午線上具有豐富的營銷和金融服務經驗。 我的作品在很多出版物中都得到了精选和提及，包括“調整您的業務”，“移動業務見解”，“社交行為學家”，“小型業務俱樂部”，“能源中心”，“ Dzone”，“業務社區”，“博客她”等等。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  山姆·梅爾尼克
  Sam Melnick是的市場營銷副總裁 阿洛卡迪亞，市場營銷績效管理軟件的領導者，迄今管理著超過$ 20B的營銷支出。 他是一位屢獲殊榮且具有分析力的營銷專家，在Vivox擔任過營銷從業人員，在IDC擔任過CMO行業分析師，並在Lattice Engines擔任過客戶成功經理。 Sam經常在營銷行業活動中演講，並且是營銷研究的多才多藝作者。 他被公認為50位最具影響力的營銷技術專業人士，以及新英格蘭地區40位內容和數字營銷方面的影響者之一。 薩姆（Sam）畢業於美國麻薩諸塞州阿馬斯特分校伊森貝格管理學院。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  斯蒂芬·摩根
  數字化轉型業務的聯合創始人， 斯奎茲。 Squiz是全球領先的基於Web的解決方案提供商之一。 它使用我們的開源Web Experience Management產品Squiz Suite來諮詢，構建和管理引人入勝的網站和在線應用程序。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  薩默·納魯拉
  Sameer在Manthan工作了近7年，負責多個產品線的產品管理。 在此職位上，他負責從概念，開發到採用的完整產品生命週期管理。 總體而言，Sameer擁有20多年的經驗，專門為中大型企業提供技術主導的業務應用程序解決方案。 在建立或早期核心團隊成員方面，他與利基/新興技術公司合作也具有豐富的經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  桑凱·帕特爾
  Sanket Patel是該公司的創始人兼董事 搜索引擎優化和數字營銷公司Blurbpoint Media。 他對幫助人們進行在線營銷各個方面的熱情貫穿於他提供的專業行業報導。 他是網絡營銷，搜索引擎優化，社交媒體，會員營銷，B2B營銷，Google在線廣告，雅虎和MSN的專家。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  薩拉特·波塔拉朱
  Sharat Potharaju 是 Beaconstac 的聯合創始人兼首席執行官，負責制定整體策略和執行。 Sharat 致力於實現 Beaconstac 的願景，即實現與地球上每個實體物件和地點的數位連結。 在創業之前，沙拉特曾在紐約美林證券的投資銀行工作了幾年。 Sharat 擁有杜克大學工程管理碩士學位和印度理工學院 (IIT) 馬德拉斯工程學士學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  斯里達爾·拉馬納坦
  Sridhar Ramanathan 擔任聯合創始人兼首席運營官 安萬特集團，一家按需產品營銷機構，致力於為高科技 B2B 客戶帶來世界一流的市場執行人才。 Sridhar 在科技公司擁有 20 多年的經驗——從初創公司到藍籌股公司。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  蘇迪普·薩哈（Sudip Saha）
  Sudip Saha，首席運營官 未來市場見解，一家屢獲殊榮的市場研究和諮詢公司。 Sudip是一位面向增長的業務專業人員，在亞太地區，歐洲，中東和非洲以及美洲的各個垂直市場都有豐富的市場研究和項目管理經驗，他堅信並支持基於創新的解決方案，並著重於創建定制的解決方案以滿足各種客戶需求。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  莎拉·薩克（Sarah Saker）
  莎拉·薩克（Sarah Saker）是一位商業教練和自由撰稿人，致力於幫助中小型企業建立流程，以提供客戶支持和可預測的增長。 在不寫作或指導的時候，莎拉就可以在她的農場上（雖然很小，但是還在成長！）。 與莎拉建立聯繫 關於.me/ssaker 提供指導或寫作幫助。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  薩米爾·桑帕特
  Samir Sampat 是 史密斯.ai. Smith.ai 的 24/7 虛擬接待員和實時聊天代理通過電話、網站聊天、文本和 Facebook 捕獲和轉換潛在客戶。 您可以在 Twitter、Facebook、LinkedIn 和 YouTube 上關注 Smith.ai。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  斯科特·舍恩伯格
  Scott Schoeneberger 是 Bluewater 的管理合夥人，Bluewater 是一家設計前沿技術公司，幫助支持跨數字和物理畫布的感官故事講述。 Bluewater 專注於集成和活動技術服務，為品牌、他們的項目和活動創造體驗時刻。 Scott 已在 Eventbrite、Entrepreneur 和 Forbes Communication Council 發表文章。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  肖恩·施韋格曼
  Shawn Schwegman是DemandJump的聯合創始人兼首席戰略官。 Shawn之前曾與Overstock.com，ChaCha，Sally Beauty，Target，NewEgg，eToys，Cisco，Costco等合作。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  薩布麗娜·塞迪科特
  Sabrina Sedicot 是一位經驗豐富的營銷人員，專注於所有數字化事物。 她為 應用新星，一家位於倫敦和羅馬的創意設計機構。 她從事的項目涉及 UX/UI 設計、電子商務、品牌和內容製作。 她受到各種形式的數字故事講述的啟發，並有興趣創建可以提供經驗以建立品牌的量身定制的解決方案。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  墨谷沙
  墨谷是該網站的作者 Xploited媒體。 作為內容作家，Sumiya已經嘗試了許多網站設計，並希望與讀者分享。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蘇茲·夏皮羅（Suzi Shapiro）
  Suzi Shapiro一生都在學習人們的工作方式以及如何使用這些信息來改善生活。 Suzi擁有多年的大學心理學和信息學教授和用戶體驗研究員的經驗，並且與從技術到金融到醫療再到教育的各種行業的人們一起工作。 Suzi目前是的首席用戶體驗顧問 重力驅動. 他們的用戶體驗設計實踐可以改進流程、服務和產品。 她還負責為希望改進公司用戶體驗設計流程的人員開展培訓。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  斯蒂芬妮·什里夫
  Stephanie Shreve 是合夥人參與副總裁 強力和弦. 她是一名軟件和數字營銷主管，擁有 20 多年領導高績效團隊以支持全球品牌和戰略合作夥伴的經驗。 憑藉良好的業績記錄，Stephanie 努力與客戶建立牢固的關係，以創建推動業務成果的解決方案。 她擁抱新興技術帶來的機會，以進入新市場並發展業務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  孫燕姿
  Stefanie Siclot是的SEO團隊的一員 成長火箭，一家位於洛杉磯的數字營銷機構。 她負責提高網站流量的質量和數量，這對她來說意味著樂趣。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  薩姆 - 史密斯
  Sam Smith 是 Demandwell 的共同創辦人兼技術官，Demandwell 是一個位於印第安納波利斯的 SEO 平台，結合了生成式人工智慧、SEO 數據和個人化，以推動有機收入成長。 Sam 是一位致力於為數位行銷人員提供技術解決方案的建構者，他希望您度過一個全面充實的一天。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  斯蒂芬·斯莫德斯（Stefan Smulders）
  SaaS企業家| 世界最安全的LinkedIn自動化創始人/ Expandi.io | 超過5年的LeadExpress.nl創始人 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  森拉吉·桑達（Senraj Soundar）
  Senraj領導管理團隊 領跑者 朝著“設計卓越和出色的客戶服務”的主要目標邁進。 加入ConnectLeader之前，他建立了兩家成功的軟件服務公司，這些公司在美國僱用了一百多名員工，並為客戶開發了先進的軟件產品。 Senraj擁有馬薩諸塞大學的計算機科學碩士學位（最高榮譽）和印度欽奈的安娜大學的電氣工程學士學位。 1992年，Senraj獲印度總統頒發的“國家最佳技術獎”，以表彰該國的最佳發明。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  斯蒂芬妮·斯佩里（Stephanie Sperry）
  斯蒂芬妮·斯佩里（Stephanie Sperry）是的市場營銷高級總監 服務來源。 她的經驗和知識使Sperry具有獨特的地位，可以擴展自己的能力，以確保ServiceSource專注於改善公司客戶的客戶旅程。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  雪莉史塔克
  Shirley Stark 目前在 InfoCleance 擔任營銷團隊負責人。 她在 B2B 營銷方面有實踐經驗，喜歡寫博客、技巧、閱讀 B2B 文章、制定商業策略和旅行。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  肖恩沙利文
  肖恩·沙利文（Sean Sullivan）在 融合咖啡。 當他不進行播客時，您可以在社交活動，文化活動和咖啡館裡引用太多電影的方式找到Sean。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  史蒂夫·克雷默
  史蒂夫將自己形容為「一個有點鄉村，有點搖滾」的技術人員和行銷人員。 1995 年，他離開 WISH-TV，成為 Indy 首批網頁設計師和顧問之一。在此過程中，他曾在 iProperty.com、Narrowline、OneCall Internet、Vontoo、ChaCha 等新創公司工作，其中擔任員工 #4，目前擔任 ChaCha 的線上廣告總監。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  蘇茲·特里普
  Suzi Tripp 於 2011 年加入 Brooks Bell，負責監督和發展不斷擴大的企業公司名單的實驗計劃。 在她目前擔任洞察副總裁的職位上，Suzi 能夠繼續她對生成有影響力的測試策略和發現有意義的客戶洞察以解決複雜業務問題的熱情。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  香農塔克
  香農（Shannon）是一位經驗豐富的公共關係專業人士，他的新聞吸引了客戶。 香農（Shannon）相信通過整合收入，付費和擁有的媒體，可以實現整合公共關係的力量。 Shannon是SSPR媒體關係高級總監。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  莎曼珊·烏麗塔
  Samantha Ulita 是全球領先的虛擬助理服務供應商 Cyberbacker 的線上客戶評論總監。 在Cyberbacker 的客戶回饋之旅背後，堅定不移地致力於客戶滿意度，Ulita 編織了一系列反饋，捍衛北美企業主和菲律賓敬業的Cyberbackers 的聲音，他們是公司成功的基礎。 她的專業知識延伸到日常評論網站監控，包括正面和負面的回饋，並且她擅長在充滿挑戰的時刻熟練地處理溝通。 她密切關注社交媒體的心跳，並巧妙地將情緒轉化為實際策略，在 Cyberbacker 的多元化社區中促進透明度、增長和無與倫比的團結感。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  斯科特·沃恩
  Scott Vaughan，CMO的首席營銷官 整合負責領導公司的市場營銷策略，並專注於確定和發展公司快速增長的客戶群和市場關係。 他的熱情集中在釋放營銷，媒體和技術的潛力，以推動業務和客戶價值。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蘇茲中提琴
  Suzy Viola是社交媒體營銷專家和攝影師。 她喜歡與所有人分享自己的知識和興趣，從而使她成為一名自由作家。 哦！ 她也是旅行者。 
 
 
 
 
 
	    
  
  史蒂夫·韋斯
  史蒂夫·韋斯（Steve Weiss）是 靜音六 以及終身的企業家和互聯網營銷商。 自從十幾歲時就開始了自己的數百萬美元業務以來，史蒂夫一直在網上尋找最好的商機，目前專注於Facebook廣告平台。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  史密斯威拉斯
  Smith Willas是一位自由作家，博客作者和數字媒體記者。 他擁有供應鍊和運營管理與市場營銷的管理學位，並擁有廣泛的數字媒體背景。 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  莎拉·威廉姆斯（Sarah Williams）
  莎拉·威廉姆斯（Sarah Williams）是一位柏林企業家，負責營銷在線交流方面的專家。 查看她最喜歡的數字創業- 翼人雜誌 -男性在線生活方式雜誌。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蘇茜·威爾遜
  Suzies 稱自己為 WordPressaholic，喜歡為 WordPress 用戶寫作。 在轉向內容作家之前，她是一名具有 SEO 知識的內容研究員。 Suzie 現在是一個關於 WordPress 插件和教程的內容寫作機器，她仍然相信有一天她會成為一名宇航員。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  索非亞·威爾頓
  索非亞·威爾頓（Sofia Wilton）是一名職業記者，但在業餘時間寫短篇小說。 她的故事在當地報紙上發表，並因其吸引人的故事而廣受認可。 她還為撰寫博客 B2B湖 與時事有關。 作為一個充滿激情的作家，她將所有的空閒時間都花在寫作上。 她住在紐約，但由於她的職業，大部分時間都在旅行。 這使她有機會探索新的地方，也將她的經歷包括在她的故事中，給人以真實的感覺。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  史黛西·旺德
  Stacey Wonder是一位經驗豐富的內容營銷人員和自由撰稿人。 斯泰西（Stacey）為千禧一代創建了大量關於教育，自我發展，職業和市場營銷的博客文章。 史黛西（Stacey）始終努力發展自己的專業技能，並與他人分享最佳實踐。 當不忙於她的項目時，Stacey會寫一些簡短的偵探故事。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  薩米·週
  薩米（Sammy）是一位數字營銷商，並且是攝影和錄像愛好者。 她總是嘗試探索內容中的新事物，並且喜歡分享營銷技巧和竅門。 效勞於 FlexClip，她對與視頻製作相關的一切充滿熱情。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  肖恩·辛斯邁斯特（Sean Zinsmeister）
  肖恩（Sean）為Infer推出的下一代預測分析模型製定了定位，消息傳遞和整體上市策略。 一旦滿意 推斷 作為客戶，Sean從位於舊金山的文檔管理軟件公司Nitro加入了Infer，在那裡他開發並領導了屢獲殊榮的全球營銷團隊。 肖恩（Sean）分別在薩福克索耶商學院和東北大學獲得戰略營銷和項目管理方面的高級學位。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  陶比·傑克遜（Taulbee Jackson）
  Taulbee Jackson是Raidious數字內容服務的總裁/首席執行官。 Raidious是一家數字營銷公司，旨在通過使用策略人員，作家，編輯，製作人和記者組成的團隊來實時製作，管理，監控，審核和衡量在線內容和對話，這些團隊的運作方式與CNN品牌新聞團隊類似。 在raidious.com上找到更多信息。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  托尼·巴巴加洛（Tony Barbagallo）
  Tony是的首席營銷官 us屬，這是一個專為雲計算而設計的領先的橫向擴展SQL數據庫，並且是第一個專門為滿足當今電子商務站點的收入擴展，性能和可用性需求而構建的數據庫。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蒂姆·貝弗里奇
  蒂姆（Tim）是領先的戰略顧問，在市場營銷和技術領域擁有20多年的經驗。 蒂姆（Tim）熱衷於提供更好的客戶體驗和更佳的業務成果，於2019年XNUMX月加入Silverbullet，擔任戰略諮詢總經理。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蒂姆·拜爾
  Tim Beyer 是技術擴展的全球首席運營官 薩那商務，目前在紐約市擔任美洲地區總裁兼首席執行官。 Tim 擁有國際工商管理學士學位和金融 (MSc) 和金融法 (LLM) 兩個碩士學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  托馬斯·布羅德貝克
  Tom Brodbeck是印第安納波利斯一家提供全方位服務的營銷機構Hirons的高級數字策略師和數字團隊負責人。 他的經驗集中在SEO，數字營銷，網站營銷和音頻/視頻製作方面。 他還被《今日社交媒體》和《搜索引擎雜誌》評為特色。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  托尼·布朗
  Tony 在數據和分析方面擁有 25 年的經驗，專注於實現更好的業務成果。 他曾在 Lloyds Banking Group 和 Teradata 擔任高級職務。 2018 年，他與人共同創立了一家數據和分析初創公司 Prickly Cactus，該公司於 4 年 4 月被 D2021TXNUMX 解決方案收購。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  特洛伊·伯克（Troy Burk）
  Troy Burk，首席執行官兼創始人 正確的互動，是生命週期營銷，營銷自動化，潛在客戶評分和培育以及電子郵件營銷等主題的公認思想領袖和演講者。 特洛伊（Troy）從鮑爾州立大學（Ball State University）獲得學士學位。 他與妻子和三個孩子住在印第安納波利斯，在大印第安納波利斯商會會員營銷委員會任職，並參與青年體育活動。 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  泰勒·克里斯曼
  Taylor Chrisman是以下公司內容營銷團隊的成員 電力數字營銷. 她熱衷於通過互動和引人入勝的內容和社交媒體平台講述品牌故事。 泰勒是聖地亞哥大學市場營銷專業的大四學生。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蒂博·克萊門特
  Thibaud Clement是Loomly的首席執行官兼聯合創始人。 自2011年從法國格勒諾布爾高等管理學院和加拿大渥太華大學畢業以來，Clement與妻子和商業夥伴Noemie合作，成功創辦了四家公司。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蒂博·德·拉泰拉德
  蒂博·德·拉泰拉德， GetApp 全球副總裁, 在業務管理、銷售和營銷方面擁有超過 25 年的經驗。 他在雲計算、移動性、數字營銷、CRM、營銷、銷售和增長戰略方面有著良好的記錄。 Thibaut 曾在 Cegedim 和 SAP 等大型科技公司擔任管理和執行職務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  泰德·達尼克（Ted Dhanik）
  Ted Dhanik是從事：BDR，Inc.的首席執行官和聯合創始人。Ted擔任首席執行官，負責戰略營銷，銷售和業務發展，客戶關係管理和內容獲取。 
 
 
 
 
 
	    
  
  蒂姆鄧肯
  蒂姆·鄧肯（Tim Duncan）是Bottle Rocket的產品增長業務負責人，致力於通過優化收購，轉化，參與度和保留指標，幫助品牌在其客戶體驗中增加價值行動。 加入Bottle Rocket之前，Tim在IBM擔任業務流程管理顧問，畢業於俄克拉荷馬大學，獲得土木工程學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  蒂姆·弗林特
  蒂姆·弗林特（Tim Flint）是 火石分析，這是一家數字代理商，致力於為大型和小型公司提供在線付費媒體，網絡分析和轉化率優化。 他也是 Smartups 印地，這是一個每月的聚會小組，該小組教會初創公司的創始人和為初創公司工作的營銷人員如何更好地發展自己的業務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  泰勒·福斯特
  Tyler Foster 是 Evolv AI 的首席技術官兼聯合創始人，負責領導開發、研究、用戶體驗和技術運營。 他擁有 20 年的經驗，曾在 Sentient Technologies、Cloudera、Apollo Group 和英特爾工作。 泰勒利用機器學習的力量來改變品牌在數字渠道上進行實驗的方式。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  翠西亞·蓋爾曼（Tricia Gellman）
  Tricia Gellman是的首席營銷官 漂，收入加速平台。 Tricia是3倍CMO（以前是Checker and Salesforce Canada）， 奇美3.0 每月新聞通訊，以及 CMO對話播客. 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  托爾·施洛克
  在Thor的領導下，自1年以來，在一個擁有眾多積極競爭者的市場中，Schrock Innovations Computer Company每年都被評為林肯市排名第一的獨立計算機維修公司。 索爾將Schrock Innovations從2001年破產的邊緣發展為年收入2004萬美元的服務公司，1.5年在奧馬哈和內布拉斯加州的林肯設有辦事處。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  蒂姆·希克
  蒂姆·希克勒（Tim Hickle）擁有從經濟學到喜劇的各種背景，在數字營銷領域中找到了絕佳的家。 如今，Tim是Miles Design的數字營銷策略師。 他的主要目標是幫助成長中的品牌公司圍繞他的專業知識建立一系列數字服務產品，包括入站營銷，電子郵件培育和社交商務。 如果您想連接，請隨時通過TimHickle@gmail.com向Tim發送電子郵件或在Twitter @TimHickle上進行連接 
 
 
 
 
 
	    
  
  托德·約翰遜
  Todd Johnson是Emerald Colour的客戶總監，在創意，設計和印刷行業擁有十多年的經驗。 他吸引了主要的國內和國際品牌加入Emerald Color名錄，繼續引領代理業務的增長。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  塔拉·凱利
  連續創新者，已出版的作者，創始人，總裁兼首席執行官 SPLICE軟件，塔拉（Tara）對技術改變生活的潛力充滿熱情。 她始終如一地將這種信念引入開發可增強運營，實現更好的服務交付並改善客戶體驗的技術中。 這導致創建了三個客戶體驗公司，並將一個創新的想法轉變為獲得專利的專有技術，該技術利用數據流來創建個性化的自動化消息。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  蒂姆·克羅澤克（Tim Krozek）
  蒂姆·克羅澤克（Tim Krozek）是 增強媒體，領先的數位廣告創意市場。在加入 Boost Media 之前，Krozek 負責 Efficient Frontier 的全球收入和客戶獲取工作。他幫助最初的 15 人團隊發展到 220 名員工，收入超過 40 萬美元。 Efficient Frontier 後來被 Adobe（納斯達克股票代碼：ADBE）收購。他還負責 Support.com 的全球銷售和業務開發、專案管理和客戶服務。後來，他負責管理 Flite.com 的品牌、代理商和發行商業務的創收工作。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  湯姆·庫爾
  湯姆·庫爾（Tom Kuhr）是一位戰略營銷主管，在數字營銷，收入運營和社交媒體領域擁有廣泛的背景。 他是多家成功的初創公司的資深人士，曾幫助籌集資金，建立世界一流的團隊，並創建了可擴展的營銷和業務開發計劃，從而實現了快速增長。 作為CMO 綠蠅，他與體育，媒體，消費者品牌和特許經營部門緊密合作，以自動化和擴展強大的宣傳營銷計劃。 Tom的獲獎產品和卓越的客戶體驗代表了客戶的心聲，通過IPO和收購成功退出了多個市場。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  蒂姆萊姆克
  Tim Lemke 在 Barefoot 領導體驗技術學科，該學科由解決方案架構師、營銷技術專家、應用程序開發人員和業務分析師組成。 他和他的團隊負責將創意概念轉化為互聯的跨渠道數字體驗。 這包括技術解決方案設計、平台實施、自定義代碼開發、營銷自動化、內容創作、個性化和電子郵件部署。 他從體驗至上的角度處理工作，這意味著他專注於用戶並塑造技術解決方案以為該用戶創造理想的體驗，而不是讓技術決定解決方案。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  特里·莫克（Terri Mock）
  Terri Mock是Ve Interactive的首席收入官，Ve Interactive是為全球10,000多家電子商務公司提供數字廣告和營銷服務的提供商。 Mock擁有超過二十年的執行領導經驗，專注於推動收入增長，制定市場戰略和擴大技術公司的業務運營。 
 
 
 
 
 
	    
  
  湯姆·莫克洛
  湯姆·莫克洛（Tom Mucklow）領導 地址 團隊為美國的在線購物和送貨問題提供全面有效的解決方案。尖端的地址驗證平台可自動填充地址信息，縮小每次擊鍵的範圍並進行驗證，從而優化並簡化了在線零售商及其客戶的結帳流程全球240多個國家/地區的準確地址數據。 作為Addressy的領導者，Tom致力於向美國各地的企業傳達預測地址驗證技術在節省成本，用戶體驗和數據質量方面的優勢。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  西婭·C·邁爾沃德
  Thea C. Myrhvold 是全球公認的 GETBee 創始人兼首席執行官，GETBee 是一個 B2B 知識共享平台，旨在改善消費者購物體驗並改變工作的未來。 她在技術和創新方面擁有超過 10 年的成就記錄，以強大的領導力和溝通技巧而聞名，具有建立和擴大技術初創公司的天生能力。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  托里·阿特金森
  Tori Atkinson是內容創作者 Sinso零售支持，幫助獨立商店和便利店增強其業務的盈利能力。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  托尼·帕特里克
  托尼·帕特里克是導演 （搜索引擎優化） Intero Digital 內容和分析 PR Intero Digital 的前身是Influence & Co.。Intero Digital 是一家提供全方位服務的數字營銷機構，其內容和公關部門幫助企業改善潛在客戶開發、搜索引擎優化、銷售支持和思想領導力，所有這些均由內容營銷和公關提供支持。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  蒂姆廣場
  Tim Piazza 是 Social LIfe Marketing 的合夥人，也是 ProSocialTools.com 的創始人，ProSocialTools.com 是一家通過社交媒體和移動營銷吸引本地客戶的小型企業資源。 當他不創建加速業務流程的創新解決方案時，Tim 喜歡彈奏曼陀林和製作家具。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  泰森·快
  Tyson Quick是Instapage（點擊後優化的領導者）的創始人兼首席執行官。 在看到效果和增長營銷人員如何在效果不佳的廣告系列中虧損之後，他於2012年創立了Instapage。 從那時起，他的願景一直是創建一套點擊後優化產品，以通過廣告個性化來最大化回報。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  特拉維斯史密斯
  特拉維斯（Travis）在遙遠的內布拉斯加（Nebraska）出生和成長，在密蘇里州上大學後，他在鮑爾州立大學（Ball State University）完成了MBA學位和社會心理學碩士學位。 特拉維斯（Travis）有很多東西，包括攝影師，導師，唱片騎師，包銷員，咖啡師，游牧遊客，圖書管理員，三明治藝術家，辦公室經理，研究員，研究主題，HR人力資源經理和項目經理，這些都為他做好了準備用戶體驗分析師的角色。 在Tuitive，他負責用戶研究，用戶測試，用戶建模，需求收集，並將人員保持在以人為本的設計中。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  泰季亞娜·謝列杜克
  Tetyana Seredyuk 博士是聯合創始人兼首席戰略官 博客盒子, Noosphere 營銷集團負責人，以及多家領先營銷和高科技公司的高級顧問。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  湯姆·西阿尼（Tom Siani）
  Tom是一位在線營銷專家，在此數字行業擁有5年以上的經驗。 他還與一些知名品牌合作，以產生流量，創建銷售渠道並增加在線銷售。 他撰寫了許多有關社交媒體營銷，品牌營銷，博客，搜索可見性等的文章。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  譚雅·辛格（Tanya Singh）
  Tanya是著名的內容營銷商，在移動應用程序開發領域的區塊鏈，Flutter，物聯網等新興技術領域擁有超過五年的經驗。 在過去的這些年中，她密切關注技術行業，現在她撰寫有關應用程序世界中發生的最新事件的文章。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  托馬斯·斯特恩
  托馬斯·斯特恩（Thomas Stern）是客戶服務高級副總裁 佐格數碼，他贏得了Gannett Co. Inc.頒發的眾多戰略性數字廣告大獎，是亞利桑那州搜索引擎營銷專業組織（SEMPO）的董事會成員，並且獲得了多項Google認證。 Stern擁有堪薩斯大學戰略傳播學士學位，並擁有舊金山大學互聯網營銷碩士學位。 閒暇時，斯特恩喜歡遠足，騎自行車和旅行。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  塔夫·特普弗
  作為 Jabmo 的首席商務官，Tav Tepfer 領導公司的全球銷售、客戶成功和託管服務運營。 她是一位經驗豐富的國際 SaaS 高管，在 Docurated、Zilliant、IBM 和 Oracle 等企業軟件領域擁有超過 15 年的經驗。 Tav 是一名狂熱的跑步者，喜歡表演鄉村舞蹈，偶爾會在德克薩斯州奧斯汀為她的朋友舉辦主題派對。 Tav 畢業於德克薩斯女子大學，獲得數學學士學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  湯姆·特雷納（Tom Treanor）
  Tom Treanor是Treasure Data的首席營銷官，他在該公司提高了對公司的企業CDP（客戶數據平台）解決方案的認識。 Tom擁有沃頓商學院（Wharton School of Business）的MBA學位，以及賓夕法尼亞大學（University of Pennsylvania）的國際研究碩士學位。 
 	   網站  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  湯姆瀑布
  Tom Waterfall是Webtrends的EMEA和APAC優化解決方案總監。 他負責為客戶提供360度優化策略，以提高他們的網站轉換和市場投資回報率。 作為全渠道和個性化方面的專家，湯姆（Tom）熱衷於理解消費者在在線時如何對不同內容做出反應和做出反應。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  圖尼奧·扎菲爾
  Tunio Zafer 是首席執行官 pCloud公司 - 開發和提供 pCloud 存儲平台的公司。 他在技術領域擁有超過 18 年的管理和營銷經驗，並參與了多個成功的商業項目，如 MTelekom、Host.bg、Grabo.bg、Mobile Innovations JSC 等。 作為雲存儲公司的領導者和管理者，Tunio 推動終端用戶在安全性和成本效益等領域的創新。 Tunio 鼓勵整個團隊的前瞻性思維，致力於對快速增長的 IT 市場產生重大影響，無論是個人還是企業。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  特里·齊格勒
  特里·齊格勒（Terry Ziegler）是該公司的首席執行官兼聯合創始人 T-Pro解決方案。 在RJR / Nabisco，Borden Foods，美國奶農，Synectics Group和AFS技術； Terry將創新的應用程序與實際的領導能力相結合。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  烏格列薩·朱瑞克
  烏吉（Ugi）是該公司的首席執行官兼創始人 內容馬 營銷代理機構，他通過強大的內容營銷策略幫助B2B SaaS公司獲得快速的Google排名。 他熱衷於種植SaaS，喝啤酒，與2只達爾馬提亞狗一起散步和騎馬。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  翁納西·拉雅普魯
  Unnathi是一位營銷人員，熱衷於在旅行中學習新知識並沉迷於各種文化。 她每天都喜歡讀書和喝咖啡。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  瓦布·南布里
  Vaibhav 是 智能寫作者. 我幫助建立了多家價值數百萬美元的公司，我喜歡通過產品領先的增長來接近 Start Ups 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  弗吉尼亞·傑克
  弗吉尼亞·傑克遜（Virginia Jacko）是邁阿密盲人和視障者燈塔的總裁兼首席執行官，該燈塔每年通過向人們展示如何看得見的方式改變75,000多人的生活。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  瓦萊·納澤莫夫
  Valeh Nazemoff 是一位多才多藝的演講者、暢銷書作家、教練，還是數字營銷服務公司 Engage 2 Engage 的創始人。 她熱衷於通過戰略規劃、協作團隊合作、自動化和授權來改善人們的生活。 她消除了企業家和小企業在弄清楚各種營銷要素時所面臨的挫敗感、不知所措、倦怠和壓力，因此重點仍然放在增長和擴展上。 她的著作《激發營銷動力》（2023 年）、《加強員工溝通》（2019 年）、《商業思維之舞》（2017 年）和《商業思維的四大智慧》（2014 年）旨在幫助企業從混亂中創造秩序。 她還出現在許多出版物中，例如 Inc.、Entrepreneur、SUCCESS、Fast Company、Huffington Post 等。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  瓦伊巴夫·潘迪亞
  Vaibhav Pandya 是首席運營官 (營運總監）以及 IndyLogix - 數字營銷機構的高級特約編輯，他花了 9 年多的時間發展該組織並將其打造成可信的市場領導者。 他白天是一名運營主管，晚上則是一名狂熱的作家，他喜歡閱讀、寫作和談論數字營銷， （搜索引擎優化）, NFT, 區塊鏈, AI、Web 3.0 等等。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  弗拉迪斯拉夫·波多利亞科
  我是貝爾金斯和Folderly 的創始人兼首席執行官。 在銷售科技和營銷科技領域建立和發展服務公司和 SaaS 初創公司方面擁有超過 XNUMX 年的經驗。 創業是我的熱情所在，我一直在尋找創造、建立以及營銷創新產品和想法的新機會。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  韋德蘭•拉西奇
  在交付成功的產品 GTM 戰略、實現目標和建立高績效團隊方面經驗豐富的企業家。 我的核心競爭力在客戶、產品和增長戰略相交的地方顯現出來。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  維維克·斯里拉姆（Vivek Sriram）
  在加入Lucidworks之前，Vivek領導了Amazon Web Services的搜索業務產品和業務開發，在那裡他與他人共同創建了Amazon Elasticsearch Service，並幫助其將搜索業務從成立之初發展到大規模。 Vivek在軟件領域擁有20多年的經驗，曾在Vizu（被Nielsen收購），Aggregate Knowledge（被Neustar收購）和SBI Razorfish等多家公司擔任工程，業務開發和產品職務。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  文卡特·維斯瓦納森（Venkat Viswanathan）
  作為創始人兼董事長 潛視，Venkat是LatentView背後的有遠見的人。 十多年來，他已經幫助多家財富500強客戶在印度的金融服務和電信行業中利用了印度的離岸服務交付模型。 他在管理諮詢，技術和全球IT服務管理方面擁有超過18年的經驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  溫迪·科維
  在過去的20年中，Wendy通過令人信服的技術內容幫助數百家技術公司建立了信任並填補了他們的銷售渠道。 她的公司 TREW營銷，是一家提供全方位服務的營銷機構，可以使用經過驗證的內容營銷方法來幫助公司與客戶建立聯繫，建立信任並推動可持續的結果。 
 	   網站  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  韋斯利·福克納
  Wesley Faulkner的經驗涵蓋了從製造業到產品開發的整個技術行業。 他在技術和客戶服務支持，現場工程以及數字媒體娛樂開發方面擁有XNUMX年以上的經驗，從而激發了他對技術的熱情。 最近，衛斯理（Wesley）已涉足社交媒體領域。 他曾在XNUMX世紀的CNET和Tech等多家網絡媒體上擔任特邀嘉賓。 作為社交媒體顧問的一部分，然後作為社交媒體傳播者，他協助制定了AMD社交媒體戰略，並幫助建立了新的業務合作夥伴關係。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  尼古拉斯·希門尼斯
  NicolásAntonioJiménez是Widen Enterprises（基於雲的數字資產管理服務的提供商）的市場協調員。 他在市場營銷，新聞，非營利管理，新聞自由倡導和民主促進方面擁有不同背景。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  威廉卡爾
  Bill 是 OpenMartech 的首席資料科學家，負責管理零售客戶的資料科學營運。他擁有博士學位。擁有伊利諾大學厄巴納-香檳分校數學學士學位和計算科學與工程碩士學位。在學習期間，他在 Caterpillar 的數據創新實驗室實習，並發表了文章並在研討會和會議上展示了他的研究成果。比爾也擁有理學士學位。他在 IUPUI 獲得數學博士學位，輔修物理學，在那裡進行計算物理研究並獲得本科生最佳研究獎。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  梅文迪
  Wendy 領導產品和戰略團隊，監督消費者和企業產品線、全球銷售和戰略。 她負責使 Playsee 的核心價值觀與所有內部和外部利益相關者保持一致，並為 Playsee 上的數百萬用戶創造無與倫比的以社區為中心的社交體驗。 Wendy 擁有美國卡內基梅隆大學的工商管理和統計學學位。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  亞里夫·埃雷爾
  Yariv Erel是以下公司的聯合創始人兼首席執行官 廣告，這是一家創意技術公司，提供全棧廣告製作平台來製作以結果為導向的富媒體廣告。 品牌在無效的數字廣告上浪費金錢並冒著聲譽風險。 justAd的引人入勝，具有成本效益的廣告可創造有意義的用戶體驗。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  尤利婭·馬莫諾娃
  擁有 5 年以上數字營銷經驗的 Yuliia 正在推動 檸檬的成長與她的現場寫作和清晰的信息。 作為一名作家和研究人員，Yuliia 了解如何與讀者互動並構建一個引人注目的故事。 在過去的幾年裡，Yuliia 撰寫了 1500 多篇文章，用她的技能重塑了金融科技、初創公司和內容營銷的世界。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  亞烏恩·拉日科
  Yauhen Razhko 是 Hypetrain 的創始人兼首席執行官，Hypetrain 是一個全週期影響者營銷平台，旨在幫助任何規模的機構、品牌、媒體公司和自由職業者執行和管理他們的影響者營銷活動。 他是技術營銷方面的領先專家，在利用影響力營銷的力量來推動業績方面擁有豐富的經驗。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  曾孟
  曾鈺成是 外銷市場。 OutMarket為行銷團隊提供行銷自動化軟件和服務，以推動可量化的結果。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  耶爾·茲拉丁（Yael Zlatin）
  Yael是的電子商務總監 阿達西。 她在建立成功的轉換渠道方面已取得了多年的成功，並且是領導，領導和激勵內部和虛擬團隊的進步思想領袖和指導者。 
 	   網站  

 
 
 
 
	    
  
  扎因·賈弗（Zain Jaffer）
  Zain Jaffer是以下公司的創始人和首席執行官 贊恩風險投資公司，這是一家為全球科技創業公司，房地產和私募股權提供資金的投資公司。 作為連續的企業家和投資者，Zain積極地指導和投資全美國的前沿科技初創企業。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  扎克·斯普拉克特
  Zac 領導 SugarCRM 的全球分佈式產品管理、用戶體驗和工程組織。 他負責定義 Sugar 平台的產品願景和戰略，並負責該戰略的執行。 他在技術公司擁有超過 25 年的經驗，曾擔任過各種領導職務。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  扎拉·齊亞德（Zara Ziad）
  Zara Ziad 是產品營銷分析師 數據階梯 具有 IT 背景。 她熱衷於設計一種創造性的內容策略，突出當今許多組織面臨的現實世界數據衛生問題。 她製作內容來交流解決方案、技巧和實踐，這些解決方案、技巧和實踐可以幫助企業在其商業智能流程中實施和實現固有的數據質量。 她致力於創建面向廣泛受眾的內容，從技術人員到最終用戶，並在各種數字平台上進行營銷。 
 	   網站  
	   LinkedIn  

 
 
 
 



 
 
      
 

  	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 




   關閉        搜索  
 
 
 
                     關閉   檢測到Adblock
  Martech Zone 我們能夠免費為您提供這些內容，因為我們通過廣告收入、聯屬鏈接和讚助從我們的網站中獲利。 如果您在瀏覽我們的網站時刪除廣告攔截器，我們將不勝感激。 
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